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SINOPSE

Este texto tem por objetivo discutir a forma pela qual a literatura recente tem incor-
porado os determinantes do comércio internacional previstos pela teoria aos modelos
microeconométricos, assim como suas principais linhas de pesquisa. Especial atengao
serd conferida ao caso brasileiro.

ABSTRACT

This is a review article of a growing body of microeconometric literature on foreign
trade. We pay special attention to Brazilian evidence.






1 INTRODUCAO

Recentemente, o foco dos trabalhos empiricos em comércio internacional estava na
existéncia de vantagens de custo ao nivel nacional ou, no minimo, setorial. Porém, de
um lado, a crescente disponibilidade de bases de microdados ao nivel da firma e, do
outro, o desenvolvimento de técnicas econométricas especificas impulsionaram
o surgimento de uma literatura empirica preocupada com as seguintes questdes:

1. As teorias de comércio internacional conseguem prever os determinantes das
exportagdes ao nivel da firma? Inversamente, existem outros determinantes
além dos previstos pelas teorias (e.g. custos de entrada no mercado internacio-
nal)?

2. Existe “auto-seleao” das firmas que se engajam no comércio internacional? Qual
a relagdo de causalidade entre produtividade e performance exportadora: as firmas
mais produtivas terminam por exportar, a atividade exportadora melhora a pro-
dutividade das firmas, ou ambos os fendmenos ocorrem simultaneamente?

3. Com base nos resultados, quais devem ser os mecanismos e o publico-alvo das
q
politicas publicas para fomento das exportacoes?

Tal literatura, que serd objeto de estudo do presente trabalho, refere-se tanto
a paises desenvolvidos quanto a paises em desenvolvimento. Em particular, aten¢ao
especial serd conferida ao caso brasileiro.

O restante do trabalho estd disposto da seguinte forma: a préxima se¢io contém
uma discussao sobre como os determinantes previstos pelas teorias sao incorporados
aos modelos econométricos. O foco da terceira se¢io serd a possibilidade de a diregao
de causalidade entre exportagoes e seus determinantes se dar nos dois sentidos. Na
quarta se¢do serdo debatidas as questdes econométricas concernentes aos diversos artigos.
Na quinta se¢io hd a discussio dos resultados encontrados no exterior. Especial-
mente, os resultados para o caso brasileiro estao na sexta se¢do. Por fim, a sétima se-
¢ao traz os comentdrios finais.

2 VARIAVEIS UTILIZADAS COMO DETERMINANTES
DAS EXPORTACOES

Leamer e Levinsohn (1995, p. 1.341) advertem, j4 na primeira pdgina de seu artigo
de literatura, que “testar” teorias de comércio internacional ¢ extremamente dificil.
Uma vez que os modelos mais tradicionais representam condicoes de arbitragem
a partir de hipdteses muito restritas, testar adequadamente a teoria significa buscar
metodologia e elaboragdo de base de dados o mais consistentes possivel com a teoria.

Nesse sentido, deve-se alertar que nenhum artigo de cunho microeconométrico
consiste em um teste rigoroso das teorias tradicionais; por definicao, esses artigos
utilizam bases de dados ao nivel da firma, enquanto as teorias tradicionais s3o geral-
mente teorias macroecondmicas.

Justo por esse motivo, a primeira dificuldade que o pesquisador encontra ao
modelar os determinantes microeconométricos é construir as varidveis do modelo
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com respaldo nas teorias que enfatizam como determinantes do comércio internacional
a produtividade relativa, o uso relativo dos fatores, a tamanho da firma e a eficiéncia
de escala, além dos fatores tecnolégicos. Esse esforgo de correspondéncia entre varidveis
e teorias é 0 objeto de estudo desta segao. Antes, porém, é necessdrio definir o significado
de performance exportadora, ou seja, como ¢ definida a varidvel dependente nos
modelos microeconométricos.

2.1 PERFORMANCE EXPORTADORA

Nos trabalhos revisados, a varidvel dependente tanto pode estar relacionada ao fato de
a firma simplesmente exportar ou nao em um determinado perfodo (varidvel bindria,
Yz':zl’ no caso de exportagao, e Yl.t=0, caso contrdrio) ou a intensidade de exportagio,

isto ¢, qual valor monetdrio ou propor¢ao do faturamento advém do comércio exterior.
Pode ser, ainda, que o pesquisador esteja interessado em distinguir entre nao-
exportadores, exportadores eventuais e j4 establecidos, ou ainda distinguir as firmas
por niveis de internacionaliza¢do. Nesses casos, a varidvel dependente assume uma
forma ordenada como Y, € {0,1,2...}, conforme a necessidade.

Dependendo do problema de pesquisa, diversas técnicas estao disponiveis. Tais
técnicas serdo debatidas na préxima segio.

2.2 MEDIDAS DE PRODUTIVIDADE

De acordo com o modelo ricardiano, a produtividade relativa do trabalho é um
importante determinante da performance exportadora. Como varidvel proxy, muitos
autores utilizam o saldrio médio (visto que os saldrios estao teoricamente relacionados
a produtividade marginal), enquanto outros utilizam a escolaridade média para este
fim. Alguns, ainda, simplesmente dividem o produto da firma pela mao-de-obra
empregada.

Tais medidas s3o consistentes com o modelo ricardiano puro, que é um modelo
estdtico de apenas um fator (o trabalho). Porém, essas abordagens, apesar de comuns,
podem implicar dois problemas: primeiro, a produtividade do trabalho ¢ afetada
pelos outros fatores de produgao; segundo, se considerarmos o capital humano como
um fator, a escolaridade média e os saldrios sio em verdade proxies para os determi-
nantes de dotagao relativa.

Destarte, uma medida mais consistente com o modelo ricardiano ¢ a produtivida-
de total dos fatores normalizada pela média, capaz de detectar a produtividade relativa
da firma como um todo, ou, ainda, alguma medida de custo médio relativo a industria
a qual a firma pertence. Pode-se utilizar a produtividade do trabalho apenas quando hd
a introdugio conjunta de alguma medida para a relagdo capital/trabalho entre os de-
terminantes de exportagio, pois, para uma dada relagdo capital/trabalho, uma maior
produtividade do trabalho, de fato, implica maior produtividade total dos fatores.

2.3 O PAPEL DAS DOTACOES RELATIVAS

ma das conclusdes do modelo Heckscher-Ohlin é que o pais terd vantagem com-
Uma d 1 d delo Heckscher-Ohlin ¢ q t tag
parativa nos bens cujas tecnologias de producao utilizem os fatores nos quais o pais
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¢ relativamente abundante. Entao, mantida a hipétese original de que as tecnologias
s30 as mesmas para todos os paises e todas as firmas, bastaria a inclusao das varidveis
dummies setoriais ao nivel de agrega¢io adequado a fim de captar o papel das dota-
¢oes relativas nos modelos microeconométricos. Por exemplo: firmas que pertencem
a setores capital-intensivo em um pais trabalho-abundante seriam menos propensas
a exportar, o que se refletiria em um sinal negativo e significante para a dummy que
representa aquele setor.’ Se for relaxada a hipétese de tecnologias idénticas para os
paises, pode-se estimar coeficientes de utiliza¢io de fatores setoriais a partir de ma-
trizes insumo-produto.’

No entanto, caso a hipétese de tecnologias idénticas seja relaxada por completo,
torna-se necessdrio buscar alguma varidvel que capte a intensidade no uso dos fatores
por parte da firma. E isso se remete a outra pergunta anterior: quais sao os fatores de
produgio que a firma utiliza? Tradicionalmente, os textos tém incorporado trés fatores
de produgao: trabalho, capital fisico e capital humano.

Como proxy para o uso do fator trabalho, os autores que a utilizam tomam o peso
da folha de pagamento no total das vendas (ou o peso do fator trabalho no custo
unitdrio). Porém, muitos preferem nao utilizar proxy para esse fator, por incluir a razao
capital/trabalho entre os determinantes das exportagdes.

A medida para o capital nio raro ¢ o estoque de ativos declarados pela firma nas
pesquisas utilizadas por meio de métodos de inventdrio perpétuo. Essa medida apresenta
os inconvenientes da imprecisio, visto que ¢ dificil separar os ativos diretamente utilizados
no processo produtivo dos que nio o sio, e confunde fluxo com estoque. Assim,
autores como Ozgelik e Taymaz (2001) preferem calcular a razio capital/trabalho
como as despesas de depreciagao por trabalhador. Outros, como De Negri (2003) e
Sjéholm e Takii (2003), utilizam o gasto de energia elétrica, uma vez que este ¢ inti-
mamente correlacionado com o uso do capital.” J4 Davis e Weinstein (2003) utilizam
as parcelas referentes ao capital e ao trabalho no valor adicionado como subproduto
da estimativa de uma fungio custo, utilizada originalmente para o cdlculo da produti-
vidade total dos fatores.

Em rela¢do ao capital humano, as estratégias variam. Conforme ji comentado,
o saldrio médio é uma boa proxy, ou ainda o peso dos altos saldrios na folha de paga-
mento, como em Kumar e Siddharthan (1994). Por um lado, muitos sio os autores
que utilizam a razio entre os trabalhadores nio envolvidos no processo produtivo e
o total, embora essa medida esteja também correlacionada com o tamanho da firma.
Por outro lado, poucos sao os que aproveitam dados sobre a escolaridade dos traba-
lhadores (Arbache, 2002; Dijk, 2002), ainda que alguns autores usem essa varidvel
para expressar determinantes relacionados a capacidade tecnoldgica da firma (De Negri
e Freitas, 2004).

1. Entretanto, ainda restaria uma hipdtese adicional para que esse tratamento fosse adequado: a inexisténcia de qual-
quer outro determinante das exportagdes ndo observavel que variasse setorialmente.

2. Este foi 0 caminho seguido por Pinheiro e Moreira (2000), que utilizaram em seus modelos variaveis indicativas da in-
tensidade do uso de mao-de-obra e dos recursos naturais a quatro digitos de agregagdo.

3. No entanto vale notar que, quando ndo é normalizada pela méo-de-obra ou pela receita, essas varidveis de estoque
ou uso do capital servem melhor como proxypara o tamanho da firma.
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2.4 ESCALA

Existe certo consenso na literatura de que o tamanho da empresa estd correlacionado
com vantagens competitivas referentes a ganhos de escala. Além disso, o tamanho da
empresa representa melhores possibilidades de financiamento e de capacidade de correr
riscos (Wagner, 2002, p. 1).

Também existe certo consenso de que a relagdo entre a propensio a exportar e
o tamanho pode ser nio-linear, pois se argumenta com freqiiéncia que as firmas mui-
to grandes sdo oligopolistas no mercado doméstico e, por isso, pouco motivadas a expor-
tar (Kumar e Siddharthan, 1994, p. 294). Dessa forma, modela-se a relagio entre
exportagao ¢ tamanho como quadritica, e espera-se sinal positivo no termo em pri-
meira poténcia e um sinal negativo no termo ao quadrado, sugerindo uma relagao do
tipo “U invertido”. Outra possibilidade ¢ o uso de faixas de tamanho (método nio
paramétrico) (Arbache, 2002; Basile ez al., 2003; Alvarez, 2002).

Para representar o tamanho da firma, a maioria dos textos usa o nimero de em-
pregados, embora alguns prefiram a receita para esse papel. Todos os autores que
introduziram medidas para o tamanho da firma obtiveram os sinais esperados.

Entretanto, Wagner (2002) questiona a validade quase universal dessa relagao,
pois argumenta que podem existir outras caracteristicas determinantes das exportagdes
nio observdveis, porém positivamente correlacionadas com o tamanho, o que pode
enviesar para cima a relacio entre tamanho e exportagoes. Ao utilizar uma modela-
gem desenvolvida especialmente por Papke e Wooldridge (1996) para o caso em
que a varidvel dependente se situa entre zero e um (como no caso da razio exporta-
¢do/receita), o autor reporta a conhecida relagio tamanho-exportagio, a qual é encontra-
da apenas quando nio existe controle pela heterogeneidade das firmas. Quando as
estimativas sao do tipo efeitos-fixos, a relagio tamanho/exportacio desaparece. Esse é
um fendmeno consistente com a observagio de “campedes de exportagio” (hidden export
champions) entre as pequenas firmas.”

Todavia, uma diferenca importante precisa ser feita entre a escala de produgio,
que guarda relagao com o volume produzido e tamanho da firma, ¢ os rendimentos
de escala, que se relacionam com a possibilidade de se reduzir custos marginais com
aumentos marginais na produgio (ou seja, a derivada da fun¢ao custo em relagao ao

produto).

Argumenta-se que a possibilidade de rendimentos de escala pode gerar comércio
internacional. A fim de captar a relagdo entre rendimentos de escala e exportagoes, De
Negri (2003), De Negri e Freitas (2004) e Davis e Weinstein (2003) recorrem a es-
timativa de fungdes de produgio/fungdes de custo para verificar a existéncia desses
retornos de escala.

Em Davis e Weinstein (2003), a elasticidade de escala ¢ simplesmente a derivada
da fungdo custo com respeito ao produto. Se for maior que uma unidade, a firma estd
em uma regido de retornos decrescentes de escala, e vice-versa. O coeficiente dessa vari-
dvel apresenta-se com sinal positivo, mesmo quando o valor de tal medida é convertido

4. A amostra consiste em um painel de 1978 a 1989 para 600 firmas da Baixa Saxonia (Alemanha) de trés setores in-
dustriais. As regressdes sao setoriais.
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em varidvel bindria (se a firma apresenta ou nio retornos crescentes de escala). Os auto-
res interpretam isso como um puzz/e, VISto que esperavam que as firmas em regiao de
retornos crescentes de escala fossem mais propensas a exportar. Em verdade, esse resul-
tado ¢ consistente com a teoria porque indica que as firmas exportadoras aproveitam as
vantagens de escala possiveis pelo comércio até o ponto em que elas nao sio possiveis,
ou seja, até safrem da regido de retornos crescentes de escala.

De Negri (2003) e De Negri e Freitas (2004) utilizam técnicas de programagao
linear — que ndo exigem a especificagio de uma forma funcional para a tecnologia —
para estimar uma fronteira de produ¢io deterministica. Essa fronteira de produgio apre-
senta trés regioes: retornos de escala crescentes, constantes ou descrescentes de escala.
Assim, essa técnica permite estimar tanto a distdncia das firmas em relagdo a essa
fronteira de produgio (eficiéncia técnica) quanto a distdncia das firmas em relagao a
escala 6tima de produgao, dada pela fronteira tecnoldgica de retornos constantes de es-
cala (eficiéncia de escala). Os resultados desses trabalhos serao discutidos na pendlti-
ma segao.

2.5 DETERMINANTES TECNOLOGICOS

No que tange a tecnologia, as preocupagdes podem ser agrupadas nas seguintes
categorias:

o A luz das teorias “neofatoriais” ou “neotecnoldgicas”, os esforcos endégenos de
tecnologia e inovag¢ao sao determinantes da performance exportadora ao nivel
da firma? Quais os tipos de esfor¢os sao mais relevantes?

e Existem efeitos de transbordamento (spill-over effects) resultantes desses
esforcos entre setores ou regides?

e Os resultados sobre as exportacoes desses esforcos enddgenos ou transborda-
mentos sao condicionais a intensidade tecnoldgica da inddstria a qual a firma
pertence?

As teorias neofatoriais tratam o capital humano e os investimentos em tecnologia
como mais um fator de produgio (fator “conhecimento”), tais como capital e traba-
lho. Assim, as previsdes tradicionais ainda permanecem vélidas; por exemplo, as fir-
mas que pertencem a um setor intensivo em conhecimento em um pais no qual
o capital humano é um fator escasso terdo menor propensao a exportar (ou até mes-
mo a existir). Por isso, os esfor¢os enddgenos de tecnologia e de inovagao apresentam
impacto diferenciado sobre o comércio exterior dos diferentes paises.

Apesar de interessante, a abordagem neofatorial nao ¢ capaz de captar a dimensao
dinimica do papel da tecnologia no comércio exterior, pois tal abordagem se limita
a adaptar os insumos tecnoldgicos a modelos essencialmente estdticos. Em oposicao,
a teoria do hiato tecnoldgico confere a tecnologia e a inovagdo o papel de criar novos
mercados e vantagens comparativas dinimicas, visto que as firmas inovadoras é dado
um poder de monopdélio tempordrio no novo mercado. Por sua vez, a teoria do ciclo
de produto d4 um passo adiante e estabelece que a tecnologia e a inovagao apresen-
tam importincia condicional a fase do ciclo de um determinado produto. Na primei-
ra fase, de desenvolvimento e de langamento, a tecnologia de produgao ¢ intensiva em
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Pesquisa e Desenvolvimento (P&D) e capital humano, enquanto na tltima fase, de
produ¢ao padronizada em massa, a tecnologia ¢ intensiva nos fatores de produgao
tradicionais. Essas teorias neotecnoldgicas guardam estreita relagao com a geografia e
a concentragao da atividade econémica mundial. Como se pode perceber, o impacto
dos esforgos enddgenos de tecnologia e de inovagao sobre o comércio exterior também
¢ diferenciado, porém, conforme um arcabougo tedrico mais complexo.

Como varidveis de esfor¢o tecnoldgico enddgeno, praticamente todos os autores uti-
lizam a razdo investimentos em P&D sobre receita ou uma varidvel bindria indicando se
a empresa realiza investimentos em P&D ou nio, quando hd disponibilidade de dados.
Porém, as despesas em P&D nio captam com perfei¢ao os investimentos em tecnologia e

inovagao, sobretudo para as empresas menores, que nao tém capacidade de criar e de
manter um departamento formal de P&D (Wakelin, 1998; Lefebvre ez al., 1998).

Destarte, outras varidveis sao sugeridas, tanto na forma de dummies ou em nivel,
para inovagdes de produto e processo,” investimentos em aquisi¢io de licengas e desenho
industrial, propor¢ao de mao-de-obra técnica sobre o total, treinamento de funciondrios
ou compra de bens de capital. Em alguns textos, a escolaridade da mao-de-obra ¢
tratada também como varidvel tecndlogica, assim como o estoque de capital, interpre-
tado como “estoque” de inovagdes passadas. Neste dltimo ponto, merece destaque
o trabalho de Sterlacchini (1999), que formulou, a partir de pesquisa de campo, uma
varidvel capaz de captar, qualitativamente, a distncia do estoque de capital da firma
em relagio a fronteira tecnoldgica.

A detecgio de efeitos transbordamento em modelos microeconométricos estd
limitada pela disponibilidade de dados. Barrios ez 4/ (2002) avaliam o papel dos
spill-overs das atividades de P&D ao nivel setorial e das firmas transnacionais. Esses
autores detectam efeitos transbordamento positivos das transnacionais para as firmas
domésticas, ao passo que nenhum efeito é encontrado ao nivel setorial. Contudo,
Wakelin (1998), Bleaney e Wakelin (1999) e Roper e Love (2001) consideram que
nem todo efeito transbordamento vem da produgio de inovagdes, que pode haver efeitos
especificos a partir do uso das inovagdes desenvolvidas em outros setores ou na cadeia
produtiva. Esses autores fizeram uso de pesquisas do Reino Unido e da Alemanha que
permitem um tipo de detalhamento.

Para o Reino Unido, Wakelin (1998) e Bleaney e Wakelin (1999) constroem
uma matriz intersetorial de produgio e primeiro uso das inovagdes, com dados de
1945 a 1983. No primeiro trabalho, foram utilizados para captar os efeitos transbor-
damento tanto a produgdo de inovagdes pelo setor, ao qual a firma pertence, como
o uso de inovag¢des produzidas no mesmo setor ou em outros. Foram detectados
spill-overs positivos da produgio de inovagbes de um setor sobre a probabilidade de
exportar das firmas deste setor. No segundo trabalho, ponderou-se as despesas setoriais
de P&D pelo primeiro uso das inovagoes em diferentes setores, o que significa que
um dado setor pode se “apropriar” de parte da despesa de P&D efetuada em outro
setor. Encontrou-se que essa varidvel referente ao uso de P&D apresenta sinal positivo
e significante para a intensidade exportadora. De forma semelhante fazem Roper e
Love (0p.cit). com bases de dados para a Alemanha e o Reino Unido; porém, para

5. Entendidas como introducdo no mercado de produto ou processo novo ou substancialmente modificado.
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a ponderagdo, esses utilizam a matriz insumo-produto. Esses spill-overs foram positivos
e significantes para a equagao de probabilidade de exportar na Alemanha; e confir-
mam os resultados anteriores, porém, hd um sinal negativo e significante na equagao

de probabilidade de exportar para o Reino Unido.

Por fim, os efeitos dos determinantes tecnoldgicos de fato variam de acordo com
a intensidade tecnoldgica da inddstria & qual as firmas pertencem, conforme previsto
pela teoria. Os autores que estudam essas diferengas utilizam duas classificagdes para
intensidade tecnoldgica: a da Conferéncia das Na¢oes Unidas para o Comércio e
o Desenvolvimento (Unctad) ou a de Pavitt (1984).

A classificagio da Unctad divide os setores industriais em baixa intensidade (e.g.
alimentos e bebidas, papel, téxteis), média intensidade (e.g. metalurgia, equipamentos
de tranporte) e alta intensidade tecnoldgica (e.g. firmacos, eletronica). Por seu turno,
a taxonomia de Pavitt (1984) consiste em quatro grupos: firmas dominadas pelos
fornecedores (supplier-dominated), fornecedores especializados (specialized suppliers),
firmas intensivas em escala (scale-intensive), e firmas de base tecnoldgica (science-
based). Para as firmas dominadas pelos fornecedores, a nova tecnologia é, em geral,
introduzida por meio da aquisi¢ao de bens de capital. Portanto, as inovagdes de pro-
cesso s20 mais comuns que as inovagdes de produto. J4 os fornecedores especializados
e as firmas intensivas em escala tém compromisso maior com a inovagao de produto.
Naturalmente, é nas firmas de base tecnoldgica que os esfor¢os de P&D tém a mais
alta importincia, visto que esses sao a principal fonte de conhecimento e de tecnolo-
gia (Sterlacchini, 1999; Dijk, 2002).

Para o caso indiano, Kumar e Siddharthan (1994) descobriram que os esforcos
endégenos de P&D tém impacto positivo sobre as exportagdes apenas nos setores de
baixa e média intensidade tecnoldgica (nas quais as inovagoes tendem a ser incremen-
tais), jd que, a época, estava além das possibilidades das firmas indianas de alta tecno-
logia competir internacionalmente com base na prépria tecnologia. Inversamente, as
importagdes de tecnologia apresentaram impacto positivo sobre as exportagdes desse
subgrupo de alta tecnologia. Ainda com base na classificagio da Unctad, Liu e Shu
(2003) nao econtraram significAncia das atividades de P&D sobre as exportagoes das
firmas de alta intensidade tecnolégica da China, enquanto P&D apresentou sinal
negativo para as firmas de baixa intensidade tecnolégica. Com a utilizagao da classifi-
cagao de Pavitt (1984) e das regressdes setoriais tobit ¢ Papke e Wooldridge (1996),
Dijk (2002) encontrou padrio semelhante ao indiano na Indonésia: os impactos
positivos para a varidvel de P&D foram encontrados nos setores dominados pelos
fornecedores e intensivos em escala, enquanto nos setores baseados em tecnologia os
impactos sao negativos.

2.6 OUTROS DETERMINANTES

Conforme j4 comentado, as teorias tradicionais de comércio internacional s3o essen-
cialmente macroeconémicas, de forma que, ao nivel da firma, podem haver outros
determinantes e outra dinimica do processo de inser¢ao internacional. Esta subse¢ao
se preocupa com esses outros determinantes e, especificamente, com a existéncia de
custos fixos de entrada na atividade exportadora sob a forma de varidveis nio-
observdveis, capazes de explicar o fendmeno da histerese (hysteresis) no comércio exterior.
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2.6.1 Outras medidas de competitividade, estratégias
e organizacao industrial

E possivel que nio apenas a competitividade recente da firma seja um determinante,
a competitividade passada e o sucesso empresarial podem também influenciar a inser-
¢ao externa das firmas. Como proxy para a histéria da firma, é comum o uso da idade,
baseando-se na crenga de que produtores mais eficientes tém maior probabilidade de
sobrevivéncia (Roberts e Tybout, 1997, p. 552), especialmente em pafses mais instédveis
do ponto de vista macroeconémico. Entretanto, a exemplo do tamanho, a rela¢io entre
exportagdo e idade pode ser nio-linear (quadrdtica, em especifico), considerando que
as empresas j4 estabelecidas podem ser mais resistentes a exploragao de mercados exter-
nos. Alternativamente, a fim de captar a histéria da firma, Carneiro (2002) utiliza a ta-
xa de crescimento da receita liquida nos cinco anos anteriores ao modelo.

Em termos de estratégias empresariais, uma firma pode focalizar a produgio de
um tnico produto ou buscar economias de escopo, como em Roper e Love (2001).
A firma pode, ainda, produzir um produto relativamente diferenciado ou se especiali-
zar em commodities. O resultado dessas estratégias dependem dos padroes de vanta-
gens comparativas e de comércio intra-industrial do pais; e os sinais esperados devem
variar para os diferentes paises. Identificamos duas abordagens a fim de captar a dife-
renciagao de produtos: o uso das despesas em propaganda/receita (Ozgelik e Taymaz,
2001; Willmore, 1992) e o valor agregado por produto (Kumar e Siddharthan, 1994;
Rojec ez al., 2001; Willmore, 1992). O problema do uso das despesas de propaganda
¢ que elas podem estar relacionadas a uma estratégia de foco no mercado interno.
O valor agregado por produto parece captar melhor a possibilidade de diferenciagao
de produtos e a presenga de concorréncia monopolistica.

A organiza¢io de uma determinada inddstria também pode guardar relagao com
o comércio exterior de uma firma especifica. Quanto mais acirrada a competigao den-
tro de um setor, tanto mais as firmas s3o mais propensas a procurar mercados exter-
nos como as firmas tendem a ser mais competitivas. Porém, Pinheiro e Moreira
(2000) descobriram que o CC4" a quatro digftos apresenta sinal positivo tanto nos
modelos de probabilidade de exportagio quanto de intensidade das firmas brasileiras,
enquanto Dijk (2002) nao encontrou qualquer relagao entre o Hefindhal-Hirschman
Index (HHI)" a quatro digitos e as exportagdes de firmas indonésias. Os resultados
sugerem a existéncia de custos fixos associados a entrada no mercado internacional,
passiveis de suporte apenas por firmas maiores.

Alguns autores ainda consideram a divisio do trabalho dentro de um setor como
determinante dos padroes de comércio da firma. Nao raro sao incluidas varidveis bi-
ndrias para o fato de a firma ser subcontratada de uma firma maior (Sterlacchini,
1999; Basile e al., 2003; Yang et al., 2004; Ozcelik e Taymaz, 2001), com evidéncia
sempre negativa. O fato de uma firma pertencer a um grupo empresarial ou uma
firma multiplanta nem sempre aumenta a probabilidade de exportagao. Basile ez al.
(2003) constata que a participagao em consércios de comércio exterior aumenta a pro-
babilidade de a firma se aprofundar no processo de internacionalizagio, embora esse

6. Parcela do faturamento total do setor pertencente as quatro maiores firmas.
7. Definido como a soma dos quadrados das porcentagens dos market shares das firmas de um dado setor.
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resultado seja quase tautoldgico, visto o elevado grau de endogeneidade dessa varid-
vel com a varidvel dependente.

A origem do capital merece atengio i parte. Willmore (1992) e Ozgelik e Tay-
maz (2001) questionam se a propriedade estatal influencia a performance exportadora
ou nao. Willmore (1992) nao encontra qualquer influéncia para o caso brasileiro, en-
quanto Ozgelik e Taymaz (2001) estabelecem que, para a Turquia, o aumento na
propor¢ao de propriedade privada nas firmas aumenta a intensidade exportadora.

No que tange a propriedade estrangeira, ¢ argumentado com freqiiéncia que as
filiais transnacionais tém acesso privilegiado a canais de comercializacio, tecnologia,
capital e mao-de-obra especializada das matrizes. Além disso, filiais transnacionais
podem inserir-se na cadeia produtiva global, especializando-se em uma parte do
processo produtivo, aproveitando vantagens de escala. Todos esses fatores contribuem
para a crenga de que as filiais transnacionais sejam mais propensas as exportar do que
as firmas locais. No entanto, hd a ressalva de que as estratégias corporativas das filiais
transnacionais podem ser limitadas pelas matrizes que, por exemplo, talvez obriguem
as filiais a manter o foco no mercado local ou restrinjam as exportagoes das filiais para
os paises de origem. Isso depende sobremaneira dos objetivos do investimento estrangei-
ro direto, e é uma discussio que nao serd objeto deste estudo.’ Aqui, cabe afirmar que
a evidéncia empirica dos modelos microeconométricos é amplamente favordvel a rela-
¢do positiva entre filiagdo transnacional e exportagdes, com a tnica exce¢ao do caso
russo Bishop (2001) entre os textos revisados.

2.6.2 Custos fixos de entrada no mercado internacional

De acordo com o Michaelis: Moderno Diciondrio da Lingua Portuguesa (2005), histerese
significa "atraso ou retardamento do efeito quando as forgas que agem sobre um cor-
po sao alternadas por viscosidade ou fric¢do interna". Ou ainda, de acordo com o Di-
ciondrio Houaiss da Lingua Portuguesa (2005), na rubrica da Fisica, "fen6meno
apresentado por determinados sistemas fisicos cujas propriedades dependem de sua
histéria precedente”. Essa expressio descreve um fendmeno do comércio exterior:
a defasagem de resposta por parte dos fluxos de comércio a mudangas no ambiente
macroecondmico, como mudancgas no cAmbio.

No fim dos anos 1980, ganhou corpo uma literatura que explicava a histerese
dos fluxos de comércio como decorréncia de custos fixos de entrada/saida da ativida-
de de exportagio. A existéncia de custos na forma de adaptagio de produtos, estabele-
cimento de uma rede de contatos e canais de infra-estrutura, financiamento, entre
outros, afeta as decisoes das firmas de dois modos: 7) as firmas sé entrarao no merca-
do internacional se perceberem que a mudanga no lucro esperado de exportagao é
permanente ou pelo menos suficiente para cobrir os custos fixos iniciais; e 77) em caso
de prejuizos no mercado externo, pode ser vantajoso adiar sua decisao de saida a fim
de nio incorrer nos custos de reentrada (ou mesmo de saida, se eles existirem).

Gumede (2004) e Bishop (2001) dispunham de pesquisas empresariais nas quais
haviam perguntas especificas sobre os obstdculos percebidos na exportagio, respecti-
vamente para a Africa do Sul e a Russia. Os resultados indicam uma relagao negativa

8. Para esse debate, vige Dunning (1981) e Dunning (1993).

Ipea texto para discussao | 1133 | nov. 2005 15



entre a percep¢ao desses obstdculos e a atividade exportadora. Porém, esse resultado
exige cautela, pois existe certa endogeneidade entre as respostas dadas a essas pesqui-
sas e a atividade exportadora.

Por outro lado, ¢ possivel relacionar tais custos fixos A observagao da histéria de
comércio exterior da firma. Se esses custos forem significativos, entao a probabilidade
de exportagio do presente dependerd da atividade de exportagio passada. Mais do
que isso, os padrdes temporais de entrada e saida no mercado serao mais estdveis, com
pouca evidéncia de firmas de padrio errdtico (switchers).

Podemos estabelecer formalmente essa relagao entre custos fixos e histérico de
comércio exterior da firma (Roberts e Tybout, 1995, 1997; Bernard e Wagner, 1998;
Bernard e Jensen, 2001). Considerando o custo de oportunidade de atuar no mercado
interno, seja 7 (X.) o lucro incremental bruto da firma 7 no perfodo # resultante da

atividade de exportagao.” Supde-se que a firma sempre maximiza tal lucro, considerados
os conjuntos de varidveis exdgenas (e.g. precos, cAmbio, spill-overs) e enddgenas (e.g.
tamanho, produtividade, etc.), representados por X .

Agora, consideremos os custos de entrada, reentrada e saida. Suponhamos que
a ultima atividade de exportagio da firma i tenha sido no ano #j, (22), e que exista

um custo de reentrada de Fij, de forma que, no momento ¢ da reentrada, essa
firma aufere 7,(X,)— F,’ . Similarmente, se a firma nunca exportou antes, ela aufe-

rird 7,(X,)—F", onde F° ¢ o custo de entrada, maior ou igual ao custo de reen-

1

trada. Caso a firma tenha exportado no perfodo #-1, ela entio auferird w (X)) e,
finalmente, se ela decidir sair do mercado, arcard com o custo de saida CZ.. A fim de
representar todas essas possibilidades em apenas uma equagdo, sejam Y, uma varidvel

de escolha com wvalor 1, se a firma exportar, e 0, caso contrrio, e
=) _ s __

Y, =, ;1j=0,...J}

a histéria da firma, onde /, € a idade da firma. Assim, o resultado de exportagao no

periodo ¢ é dado por:

J’ . u—
Rit(Yit(_)) = [ﬂ'-it - E’O (1 - Yit—l) - Z(E] - E’O)Yit—j] - CiYit—l (1 - Yit ) (1)

Jj=2

Na equagio (1), Y,

Jj-1
it-j —

. A
Y., | I (1-7Y,_,)] representa a mais recente experiéncia
I

de exportagao da firma, ou seja, Y,

i; =1, caso a firma tenha exportado ; perfodos an-

teriormente e nao tenha exportado nos periodos seguintes. Se a firma exportou no pe-

riodo passado, Zz—_; =0.

Entdo, no periodo #a firma escolhe a seqiiéncia de valores ¥, ={Y,, | j 20} de

modo a maximizar o valor presente da seqiiéncia de lucros esperados, ou seja, a fun¢io
objetivo é:

9. Esse lucro é bruto pois ndo hé o desconto dos custos fixos.
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V(@) =maxE,(3 "R, [Q,). (2)
v =t
O termo 8€(0,1) € a taxa de desconto intertemporal de um perfodo, Q. € o con-
junto de informagio da firma i no perfodo # e £, é o operador esperanga. De acordo

com a equagio de Bellman, a escolha Yit deve satisfazer a:
V.(Q,)= mYaX(Rn(Yif_)) +OE, [V, () |57, 3)

Dessa forma, a firma 7 estard no mercado internacional no perfodo ¢ se:
7 (Xit) + 5[E1(Kt+1 (Qit+l) | Yit+1 = 1) _Ez(V;Hl (Qit+l) | Yit+1 = O)] 2

J; ' . 4
EO _(F;O +q))]it_l +Z(F;j _EO))]U_‘/. ( )
Jj=2

Tal condigdo nos permite observar que, na auséncia de custos fixos de qualquer
ica >
forma, a condigio colapsa para 7, (X )=0.

Agora, seja a varidvel latente

n*’it=nir()<;r) +5 [Et( Vz't+1 (Q 2

it+1

)|Yz't+1=1)_Er(V (Q

it+1

)| Y;t+l=0)]'

it+1

Assim, a participagao pode ser descrita pela escolha bindria:

Yi:

t

Lse, = F' +(F' = C)Y, ,+ Y (F = F"), ;20 5
j=2

0, caso contrario.

H4 duas formas de estimar a equagdo (5) (Roberts e Tybout, 1997). Uma forma
¢ estrutural, mas para isso seria necessdrio fazer suposicoes sobre a fun¢io lucro.
A grande desvantagem dessa forma ¢é a excessiva dependéncia dos resultados da forma
de parametrizagio, mais ainda, parametriza¢bes muito restritas sio necessdrias a fim
de possibilitar a estimagao. Outra estratégia de estimagdo consiste em relacionar

* 0 . . . .
, —F, aum vetor de varidveis. Essa ¢ a estratégia adotada por todos os textos revisados.

it 1

T

~ o * 0 - -
Destarte, supde-se que as variagdes em 7, — F;" sdo derivadas de trés fontes:
efeitos temporais que refletem mudangas na industria ou nas condi¢bes macroeco-

ndémicas (), determinantes das exportagdes exégenos ou enddgenos (X.) e erros alea-

térios (&), na forma:
* 0
= =+ X, f+e, (6)

Finalmente, suponhamos que y/ = F* —F/,(j=2,..,J) e que y/ =y’, ou
seja, a variagao nos custos de reentrada entre as firmas ¢ insignificante. Ainda, se-
jay/ =y) =F/ +C,, para (j > J +1), o que significa que a experiéncia de comércio
exterior deprecia completamente para algum / e a reentrada em (j=J +1) custa

o mesmo que a entrada. Destarte, chegamos 4 equagao econométrica de escolha bind-
ria, a qual relaciona a existéncia dos custos fixos a atividade exportadora pregressa:
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J’ . —
v - Lse0< u, + X, B+y°Y,  + Y V'Y,  +¢
i 2

t j=
0, caso contrario.

it—j

’ 7)

Segundo essa derivagao, um teste da hipdtese nula de que os coeficientes ¥ sao
iguais a zero equivale a um teste da hipétese nula de que os custos fixos de exportagao
sdo insignificantes. Todos os textos revisados que levaram o histérico de exportagao
da firma em consideragdo rejeitaram essa hipdtese nula com alto nivel de significincia,

o . ., . j 0
e constataram que a experiéncia deprecia de fato muito rdpido (i.e, ¥/ =y, para/J = 2).

A forma de estimagio dessa equagao serd nosso tépico de estudo na quarta se¢io.
Por hora, vale notar que o histérico de importacao e alguns spill-overs de atividade
exportadora ao nivel regional ou setorial, além do investimento governamental em
programas de incentivo 2 exportagio, podem suavizar o impacto desses custos fixos,
embora a evidéncia nao seja tao clara.

3 RELACAO DE CAUSALIDADE ENTRE PRODUTIVIDADE
E EXPORTACOES

Uma crescente subdrea da literatura de comércio exterior se preocupa com a dupla di-
re¢io de causalidade entre produtividade (e outros indicadores de performance) e ex-
portagdes (Aw e Hwang, 1995; Bernard e Jensen, 1997; Clerides ez al., 1998; Kraay,
1999; Delgado ez al., 2002; Girma ez al., 2004).

Isso tem importantes implicagdes sobre a formula¢ao de politicas publicas de
promogio de exportagoes. Se as firmas mais produtivas se tornam exportadoras, mas nao
existem beneficios subseqiientes, isso significa que as firmas hoje exportadoras nao
necessariamente serdo as exportadoras de amanha (Bernard e Jensen, 1997, p. 2). Por
outro lado, se existirem tais beneficios subseqiientes, a redugio das barreiras 2 entrada no
comércio internacional deve ter impacto significativo sobre a competitividade das firmas.

A explicagdo para o fato de as firmas mais produtivas tornarem-se exportadoras
relaciona-se nao sé com a teoria tradicional, mas também com a existéncia de custos
fixos e menores margens no mercado internacional. Assim, as firmas menos produtivas
nao exportam, pois nio tém condi¢des de auferir lucros no mercado internacional.
Nesse sentido, as firmas mais produtivas se “auto-selecionam”.

Por outro lado, os exportadores tém melhor acesso a insumos e a equipamentos
importados. Além disso, os exportadores tendem a enquadrar-se em padrdes tecnoldgicos
e de qualidade superiores, devido tanto & maior exposigdo a competi¢dio quanto
a possibilidade de cooperagao tecnoldgica com outras empresas da cadeia produtiva
(Aw e Hwang, 1995; Clerides ez al., 1998). Em suma, as explica¢des para o possivel
aumento de produtividade apds a entrada no mercado mundial se relacionam a efeitos
de transbordamento e aprendizado (Bernard e Jensen, 1997, p. 7). Vejamos, pois,
as evidéncias em ambos os sentidos.
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3.1 AS FIRMAS MAIS PRODUTIVAS SE TORNAM EXPORTADORAS?

De fato existe forte evidéncia de que: 7) as firmas exportadoras tém produtividade
maior que as firmas que nao exportam; 77) esse diferencial de produtividade se deve
a um incremento nos anos anteriores a entrada no mercado internacional; e 77z) as firmas
que saem do mercado enfrentam uma queda na produtividade alguns anos antes da saida.

Isso pode ser verificado por meio de vdrias técnicas. O uso de fung¢bes de produgao
a fim de captar as variagdes na produtividade total dos fatores entre exportadores e
nio-exportadores é a estratégia adotada por Aw e Hwang (1995), Clerides ez al.
(1998) e Delgado ez al. (2002). Aw e Hwang (1995) apenas documentam o fato de as
firmas exportadoras do setor eletro-eletronico de Taiwan apresentarem produtividade
total dos fatores maior que as n:?to—expolrtadoras,10 mas nio conseguem estabelecer
uma relagio de causalidade porque a amostra é um cross-section para 1986.

Clerides ez al. (1998) colocam atengao nos ruidos das estimativas de custo médio
e produtividade do trabalho. Com uma amostra para Colémbia (1981-1990), Méxi-
co (1986-1990) e Marrocos (1984-1991), os autores mostram que o nivel de produ-
tividade das exportadoras é maior que o das ndo-exportadoras e as firmas entrantes no
mercado internacional apresentam incremento na produtividade anteriormente
a entrada. Além disso, as firmas que saem do mercado apresentam brusca queda de
produtividade nos anos anteriores a saida.

Delgado ez al. (2002) estimam fungbes de produgio nao-paramétricas (que resultam
em {ndices de produtividade total dos fatores) e se preocupam se hd dominincia esto-
céstica da distribui¢ao cumulativa desses indices para as firmas que exportam em relagio
as que ndo exportam. A amostra é composta de firmas espanholas durante 1991-1996,
e as comparagdes sao divididas entre firmas grandes (mais de 200 empregados)
e pequenas. Para a Produtividade Total dos Fatores (PTF) contemporinea, existe
dominancia estocdstica apenas da distribui¢ao das pequenas firmas exportadoras em
relagio as nao-exportadoras. Fenomeno semelhante ocorre para a PTF para firmas
entrantes vis-2-vis as nao-exportadoras em momento ex-ante.

Outro método ¢ a estimagio de equagdes de prémio para exportagio, populari-
zadas por Bernard e Jensen (1997) para o caso norte-americano. Essas equacdes sao
na forma:

InX,, = p, + pex, + p,tamanho,. + P,local, + &,
onde XiT ¢ a varidvel de interesse (tamanho, saldrio, produtividade do trabalho ou

total, etc.), ex, é uma varidvel bindria indicativa se a firma 7 exportou no perfodo ¢,

tamanho ... e local, s3o varidveis de controle para o tamanho e para a localizagio,

T
respectivamente. Notemos que 7 ndo precisa ser igual a 7, e ¢ dessa forma que

o coeficiente de /3, indica se existe prémio de exportagdo contemporaneo, passado ou futu-

ro. Bernard & Jensen (1997) também utilizam uma variante dessa equagio para
o crescimento em Xl.t como varidvel dependente, em vez do nivel. Os resultados sao

os usuais: as firmas exportadoras norte-americanas, nos anos de 1984, 1987 e 1992,
eram mais produtivas, maiores e pagavam maiores saldrios que as nao-exportadoras;

10. Exceto no setor de equipamentos de processamento e armazenagem de dados.
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o mesmo acontece em relagao ao nivel ex-ante desses indicadores e suas taxas de crescimen-
to anteriores 4 entrada (ainda que n2o em todas as especificagoes).

3.2 AS FIRMAS EXPORTADORAS TORNAM-SE MAIS PRODUTIVAS?

A evidéncia é bem menos favordvel a essa dire¢ao de causalidade. De forma geral, nio
se pode verificar que os indicadores de desempenho continuam a melhorar apés
a entrada das firmas no mercado.

Clerides ez al. (1998) reparam que na sua amostra o padrao dos ruidos das estimativas
de custo médio e produtividade do trabalho nio muda apds a entrada das firmas no
mercado internacional. Utilizando equagbes para o custo médio em conjunto com as
estimativas de probabilidade de exportagio, em um sistema Full Information Maximum
Likelihood (FIML), esses autores confirmaram que a atividade de exportagio pregressa
nio afeta os custos médios da firma, exceto em algumas poucas estimativas para
determinados setores.

Por sua vez, Delgado ez al. (2002) nao encontraram nenhuma diferenga entre as
distribui¢ées do crescimento da PTF das firmas exportadoras e das nao-exportadoras,
bem como entre as firmas entrantes e os exportadores estabelecidos (que exportam
todos os anos). As dnicas diferengas entre essas distribui¢des foram encontradas entre
as firmas com menos de 5 anos de idade.

No trabalho de Bernard e Jensen (1997) foi encontrado, com base nas equagdes
de prémio de exportagio referentes a taxa de crescimento, a existéncia do crescimento
do tamanho das firmas exportadoras no curto prazo (ano posterior a entrada no
mercado), o qual desaparece nos anos posteriores. Também a probabilidade de sobre-
vivéncia de uma firma aumenta em razdo da atividade exportadora no ano anterior,
considerados os devidos controles. Todavia, a médio/longo prazo o crescimento da
produtividade do trabalho e da PTF ¢ até menor para os exportadores.

Porém, Kraay (1999) encontra evidéncia positiva de efeito aprendizado para
firmas chinesas com dados de 1988-1992. As medidas de performance foram a produ-
tividade do trabalho, a PTF e os custos médios. Esse autor estimou equagdes em
primeira diferenca tendo por varidvel dependente os desvios desses indicadores em
relagdo 2 média. Os regressores foram as primeiras defasagens da varidvel dependente e
das exportagbes sobre o faturamento. Os coeficientes referentes a exportagao passada
tiveram valores significantes e consoantes com a idéia de efeitos de aprendizado. Esses
resultados sdo robustos 2 inclusio de interag¢bes das exportagdes com o histérico da
firma (firmas que entram no mercado, saem do mercado, estdo estabelecidas ou sao
switchers).

Também Girma ez al. (2004) demonstram que as firmas do Reino Unido ficam
maiores em termos de emprego e produto apds a entrada no mercado internacional,
com alguma evidéncia para a produtividade (PTF e produtividade do trabalho).
A grande diferenga em relagio aos outros textos foi o uso de propensity score matching
e aplicagdo da metodologia “diferencas das diferengas”. Essa metodologia compara a ta-
xa de crescimento das firmas que exportam com a das firmas que nio exportam,
mas apresentam probabilidade de exportar semelhante as que efetivamente o fazem.
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4 TECNICAS ECONOMETRICAS

Conforme comentado no inicio da se¢ao anterior, a técnica econométrica utilizada
varia de acordo com o problema de pesquisa: se o desejo ¢ estimar a probabilidade de
a firma se engajar na atividade exportadora ou se o foco estd na intensidade dessa
atividade. Iniciemos com o primeiro caso."’

4.1 FOCO NA PROBABILIDADE

Para estimar a probabilidade de a firma exportar existem basicamente trés alternativas
de modelagem: modelos probit, logit ou de probabilidade linear. Os modelos de
probabilidade linear sao essencialmente modelos de minimos quadrados na forma
PY, =11X,)=X,B+¢,,emque Y eX sao definidos como anteriormente. Essa

alternativa apresenta basicamente trés inconvenientes. No caso Ordinary Least
Squares (OLS), o modelo ¢ essencialmente heterosceddstico, visto que os erros de
previsao serao maiores para os valores médios dos determinantes. Contudo, esse nao é
um problema muito sério quando a estimagao ¢ feita por minimos quadrados ponde-

rados (Weighted Least Squares — WLS). Mais sério ¢ o problema de o Ia(Ylt =11X,)

poder situar-se abaixo de zero ou acima de um, o que no faz sentido. Além disso, os
modelos de probabilidade linear atribuem a um aumento na varidvel X, sempre

o mesmo impacto marginal sobre a probabilidade, independentemente do nivel dessa
varidvel. Todavia, Wooldridge (2002, p. 455) afirma que se a necessidade for esti-

mar respostas de probabilidade a variagdes perto do centro das varidveis x,., esse mo-
delo ndo parece ser tao inadequado. Os modelos de probabilidade linear permitem,
ainda, tratar heterogeneidade das firmas com técnicas de efeitos fixos, como serd de-

batido mais adiante.

A fim de derivar os modelos nio-lineares, lembremos que uma firma apenas
exporta se considera que terd lucro incremental com isso. O problema ¢ que tal lucro
incremental nao pode ser observado, sé observamos o resultado dessa andlise, ou seja,
se a firma exportou ou nao. No entanto, sabemos que ele ¢ uma fungio das varidveis

* * 0, .y 7 sz
X, naforma 7, = X,f+e,, onde 7, ¢ nossa varidvel latente e e, ¢ uma varidvel
continuamente distribuida e independente de X . Seja a varidvel exportagio uma fun-
¢ao indicador Y, =1(z, > 0) dada por:
*
Lser, >0

Y, = ®)

I,ser, <O0.

it —

Essa func¢io indicador apenas representa matematicamente o que acabamos de
expor. Agora, seja G(.) uma fungio simétrica de distribuicao de probabilidade para e..

Entao, temos que:
PY=1|X)=P(x" >0|X)=Ple>-XB|X)=1-G(-XP), )

onde os subescritos foram omitidos por simplicidade.

11. A préxima subsegdo terd por base Wooldridge (2002, cap. 15).
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Dessa forma, temos que P(Y, =1]X,)=G(X,f)= p(x), visto que a fungao
G(.) é simétrica. O modelo ¢ denominado probit (ou normit) quando a fungao G(.) é
a normal, e /ogit quando a funcio G(.) ¢ logistica. Esses modelos s3o estimados por
métodos de méxima verossimilhanga.

Tais modelos nao-lineares apresentam a vantagem de a probabilidade se situar
necessariamente entre zero ¢ um, e de o efeito de variagdes marginais nas varidveis
que compdem Xz’r na probabilidade depender do nivel dessas varidveis, visto que

o efeito final das variagdes em x,. ¢ dado por:

op(x 0G(z
P _ ¢(x)B,.onde g(z) = 29,
ox, Oz
Vale lembrar que se o interesse do pesquisador for apenas verificar a diregdo
(sinal) da relagao entre probabilidade de exportar e os determinantes, a escolha entre
modelo linear e nao-linear nao é importante.

Entretanto, um pesquisador pode estar interessado nao apenas no fato de as firmas
exportarem ou nao (varidvel bindria), ele pode, a exemplo de Alvarez (2002), querer
distinguir as firmas nao-exportadoras das exportadoras eventuais, e estas das exporta-
doras estabelecidas; ou ainda estar interessado em relacionar uma medida qualitativa
do grau de internacionalizagao da firma com os seus determinantes, como em Basile
et al. (2003). Para esses problemas de pesquisa, existe uma classe de modelos multino-
miais ordenados que consiste em uma extensao dos modelos nao-lineares anteriores.

A diferenga ¢ que a varidvel ¥, agora nio obedece mais a fungdo indicador, e sim

a um esquema mais complexo. Sejam a valores criticos, no sentido em que definem:

0,sez. <0

it —

*
Lsea, <7, <a,
it .

(10)

*
N,serm, >a,.

Da mesma forma como procedemos anteriormente, podemos derivar as distribui¢oes
condicionais de Yl.t em relacio a Xl.t (os subscritos serio omitidos novamente):

PY=0|X)=P(x <o, | X)=P(XB+e<a, | X)=G(a, — XP)

P(Y=1|X)=P(, <z <o, | X) =G, = XP) - Gloy — XP)

: (11)
P(Y=N-1|X)=Pa,, <7 <ay|X)=Ga,~XB)~G(ay., ~XP)
PY=N|X)=P(x >a,|X)=1-G(a, - XP).

Quando a fun¢io G(.) é a normal, o modelo é chamado ordered probit, e quando

G(.) ¢ a logistica, temos o ordered logit. Notemos que quando N=1, esses modelos

multinomais colapsam para o probit ou logit. No entanto, quando /V>1, deve-se aten-

tar para o fato de que os impactos marginais de mudangas nas varidveis dependem de

trés fatores, quais sejam: o nivel da varidvel, a especificagao da fungao G(.) e da “célula”
n que se estd se levando em considera¢io. Matematicamente, temos:
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LD _ g(a, - xp)p,
X

PO _ (e, - XP)P,
ox,

op (x
B _po(a,., - Xp) - (@, ~ X para 0 <n < N,
3
Também cabe salientar que, para 0 < 7< [V, o sinal do impacto marginal dado 7
pode variar, visto que ele depende do sinal de g(a, , — Xf)—g(a, — Xf). Por exem-

plo, se f3, for positivo, esse sinal somente serd mantido caso | @, , — Xf |<|a, — X[ |.

4.1.1 Particularidades das estimativas de painel

A disposi¢ao das bases de dados na forma de painel permite aumentar os graus de
liberdade dos modelos e minimizar o viés resultante de varidveis niao-observdveis
especificas as firmas, ou seja, permite um controle da heterogeneidade.

Em modelos de minimos quadrados do tipo ¥, =6, + X, B+ ¢,, onde 6, sio

efeitos individuais especificos as firmas, as estimativas de painel podem ser do tipo
efeitos aleatdrios ou efeitos fixos. No primeiro caso 6, ¢ modelado como independen-

. . . g, ,qe A e 2 _
te e identicamente distribuido entre as firmas (com média zero e varidncia ¢, ), e nao
correlacionado com o termo de erro. Isso exige que 8. ndo seja correlacionado com os

regressores. Inversamente, no segundo caso — também chamado Least Squares
Dummy Variable Model (LSDV) —, esses efeitos sdo fixos no tempo e podem ser corre-
lacionados com os outros regressores.

Existe um teste estatistico para verificar qual ¢ a alternativa mais adequada (teste
de Hausman) sob hipétese nula de que os interceptos individuais nao se correlacionam
com 0s outros regressores. Se a hipétese nula for aceita, entio as estimativas por efeitos
aleatdrios sao consistentes e eficientes e as estimativas por efeitos fixos sio apenas
consistentes, mas nao eficientes. Entretanto, se ela for rejeitada, as estimativas por
efeitos fixos sdo preferidas por serem consistentes e eficientes, enquanto as estimativas
por efeitos aleatérios nao sao consistentes. Em se tratando de painéis de firmas, quase
sempre essa hipdtese nula ¢é rejeitada.

Porém, no caso dos modelos bindrios em discussio, a alternativa de efeitos fixos
nio ¢ adequada para o probit. A técnica de efeitos fixos nesses casos pode gerar problemas
substanciais de inconsisténcia e de viés nas estimativas dos termos 0. a medida que as

amostras crescem (Roberts e Tybout, 1995, 1997). Por essa razao, esses autores utilizam
a técnica probit com efeitos aleatdrios.

Por considerarem a estratégia de efeitos fixos mais adequada, Bernard e Wagner
(1998) e Bernard e Jensen (2001) preferem usar os modelos de probabilidade linear
para os casos alemao e norte-americano, respectivamente. Interessados em estimar
o papel dos custos fixos na atividade exportadora via histérico de exportagio (vide
se¢do anterior), os autores notam que a nio inclusio dos efeitos fixos superestima
o papel do histérico, enquanto o contrdrio ocorre quando se inclui tais efeitos fixos.
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Entretanto, ambas as estimativas s3o tteis para o estabelecimento de limites superior
e inferior (upper/lower bound) para o parametro de Y, . Assim, eles estimam os mo-

delos de probabilidade linear com e sem efeitos fixos e em primeira diferenga com va-
ridveis instrumentais (varidveis defasadas como instrumentos). Para comparagio,
efetuaram também estimativas probir de efeitos aleatdrios. O papel do histérico na
probabilidade de exportacio ¢ positivo e significante segundo todas as especificagoes.

Interessantemente, nenhum dos autores revisados cogitou o uso da técnica logit
de efeitos fixos, por mdxima verossimilhanga condicional ou incondicional.

Roberts e Tybout (1995, 1997), também com o foco na importincia do histérico
exportador, atentam para um problema adicional, o problema das “condigdes iniciais”.
Como o fato de a firma exportar hoje depende de ela ter exportado ou nao no periodo
anterior (ou j perfodos anteriores), como proceder no primeiro periodo (ou nos j
primeiros periodos)? Certamente a exportagao no periodo anterior ao inicio da
amostra nao é uma varidvel exégena, pois se relaciona com 61.. Esses autores utilizam

a solugdo proposta por Heckman (1981) para esse problema, que basicamente consis-
te em introduzir uma estrutura auto-regressiva para os erros da estimativa probit de efei-
tos aleatdrios.

4.2 FOCO NA INTENSIDADE

3

Quando o interesse é testar nao apenas os determinantes da probabilidade, mas
também os determinantes da intensidade de exportagio, é preciso atentar para o fato
de que muitas observagoes sobre a quantidade exportada terao valor zero. De certa
forma, as observacoes sio censuradas, ou, na terminologia de Wooldridge (2002, cap.
16), sao resultado de um modelo de solugoes de canto. Exploremos melhor esse ponto.

A exemplo dos modelos de escolha bindria, esse modelo também pode ser descrito
com o auxilio de uma regra de decisio baseada em uma varidvel latente de volume

*
exportado y,,, na forma:

* 2
v, =X,p+e,ondee, | X, ~ Normal(0,07) (12)
*

Yi = max(O, yit)-

A intuigao por trds dessa modelagem ¢ a seguinte: o volume exportado é uma va-
ridvel latente que se relaciona com seus determinantes na forma usual. No entanto, se
os valores dessa varidvel latente forem negativos, a firma decide nio exportar. Por ou-
tro lado, se forem positivos, a varidvel latente é revelada. Por isso, esse é um modelo
de solu¢des de canto. Mais usualmente, diz-se que a amostra estd censurada a valores
nao negativos de Vi

Esses modelos sao conhecidos como #0biz, em homenagem a James Tobin. Como
E(y" | X)= Xf3, utiliza-se a modelagem anteriormente mencionada para se escrever:

E(y|X)=max(0,Xp)

E(y| X)=P(y=01X).0+P(y>0|X).E(y|X,y>0)= (13)

E(y[X)=P(y>0][X).E(y|X,y>0).
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Podemos perceber que y i depende dos determinantes X o de forma nio-linear.

Derivar P(y > 0 | X) € relativamente simples e pode ser feito utilizando um probit.
Para derivar £( j| X, y > 0), precisamos levar em conta a seguinte propriedade da dis-
tribui¢ao normal. Se z ~ Normal (0,1), entdo, para um dado

E(z|z>c):1_¢5%,

onde ®(.) ¢ a distribui¢do normal padrio e ¢(.) é sua primeira derivada. Desse modo,

see~ Normal(0,62), entio:

E(e|e>c):0E(££—£]=a[M .

oloc o 1-®(c/o) |

Destarte:

E(y|X,y>0)=Xp+E(e|le>Xp)=Xf+0 %} (14)

A razao Mc)=9(c)/D(c) € o inverso da razao de Mills.
Dessa férmula para a esperanca de y, temos que:

v, =X, p+0MX,/0)+e,
E(e, | Xy, >0)=0.

1

(15)

De acordo com essa descri¢ao para o modelo #0bit, a estratégia OLS para uma
amostra truncada a y;>0 ¢ inconsistente, visto que existe omissao da varidvel referente

a lambda, e conseqiientemente E (y | X, y > 0) nio pode ser fornecida por um OLS
truncado. Entretanto, o modelo 70bit colapsa trivialmente para o OLS quando os
valores para y;, sdo todos positivos e nao-nulos.

Apesar de inconsistente, a estratégia OLS para a amostra truncada nio ¢ total-
mente indtil. A exemplo da discussio sobre modelos de probabilidade linear versus
modelos nao-lineares, a regressio OLS aproxima bem os efeitos parciais sobre E (y |
X, y > 0) ao redor da média das variaveis X Além disso, os sinais dos coeficientes e

sua significAncia ndo costumam variar muito entre os modelos OLS e o modelo r0bit

(Wooldridge, 2002, p. 525).

Em relagao aos efeitos marginais de mudangas nas varidveis explicativas, existe
a util decomposi¢ao de McDonald e Moffitt (1980):

G| X) _OP(>01X) p v o p o) 2B Xy >0)
ox;, ox, ox,

Essa decomposi¢ao em derivadas parciais indica que, para o nosso caso, os efeitos
marginais das mudangas nas varidveis explicativas se devem a duas fontes: 7) firmas que
ndo exportam e passam a exportar, efeito ponderado pelo valor médio de exportagio
das firmas que exportam (primeiro termo da derivada parcial); e 77) firmas que jd expor-
tam e tm um incremento no valor médio exportado (segundo termo da derivada
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parcial). Naturalmente, a exemplo dos modelos de escolha bindria, os impactos margi-
nais dependem do nivel das varidveis explicativas.

A modelagem t0bit é a preferida para os textos que modelam o valor exportado.
Entretanto, alguns autores consideram o modelo #0bit inconveniente porque ele ajus-
ta os mesmos [3’s para a probabilidade de participagio no mercado internacional e
o nivel exportado. Ou seja, estd implicita no modelo 70bit a suposi¢ao de que os de-
terminantes da participago e o nivel exportado sao os mesmos.

Assim, existe a alternativa de modelagem de Heckman (1979), a qual permite
que determinantes diferentes (ou os mesmos determinantes, mas com significAncia
diferente) governem a probabilidade de exportagio e o nivel exportado. Existe um
teste estatistico com objetivo de verificar se esse ¢ o caso, sob a hipétese nula de que
os determinantes da decisio de exportar sio os mesmos para a decisao de quanto ex-
portar. Esse ¢ um teste de razao verossimilhanca. A estatistica \y segue distribuicgo x>
e ¢ calculada como y = 2[InL(probit) +InL(OLS truncado) - InL(tobit)], em que InL
¢ a log-verossilhanca dos modelos (Sterlacchini, 1999, p. 828).

A evidéncia sobre a superioridade de um modelo em dois estdgios ¢ variada e
deve-se considerar que as estimativas & /z Heckman para a corregio lambda sio inefi-
cientes, e as estimativas do OLS truncado sio inconsistentes.

Outros autores (Wagner, 2002; Dijk, 2002) preferem a modelagem de /ogiz fracional,
sugerida por Papke e Wooldridge (1996). Essa modelagem ¢ adequada quando a medida
de intensidade de exportagao é o valor exportado sobre o faturamento, que estd restrita
ao intervalo [0,1]. Detalhes sobre essa metodologia podem ser encontrados em
Wooldridge (2002, p. 661-663). Novamente, as diferengas em termos de sinais e
significAncia dos coeficientes s3o minimas.

5 0S DETERMINANTES DO C()MERCIO INTERNACIONAL
AO NIVEL DA FIRMA: EVIDENCIAS EMPIRICAS
INTERNACIONAIS

Nesta se¢io serao discutidos os artigos de cunho microeconométrico, de acordo com
0 jd exposto até aqui. A se¢ao divide-se em duas subsegoes, referentes aos paises em
desenvolvimento e desenvolvidos.

5.1 EVIDENCIAS EM PAISES EM DESENVOLVIMENTO

Em relagiao aos paises em desenvolvimento, os trabalhos trazem algums resultados
comuns. Todos os textos revisados que usam a produtividade do trabalho como
determinante afirmam que o efeito sobre as exportagdes, tanto em probabilidade
quanto em nivel, é positivo e significante. O mesmo ocorre para o tamanho da firma,
medido pelo nimero de empregados ou pelo faturamento, tanto na forma linear co-
mo na quadrdtica ou por faixas de tamanho.

Com respeito a transnacionalidade, a exce¢ao de Bishop (2001), todos os autores
encontraram relagdo positiva entre a transnacionalidade e as exportagoes, captada por
meio de varidveis bindrias ou propor¢ao societdria estrangeira. Cabe notar, ainda, que
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a transnacionalidade pode afetar a relagdo entre as exportagdes e os outros determi-
nantes, como em Rojec ez /. (2001), que encontraram significAncia das interagoes en-
tre a dummy de transnacionalidade e os outros determinantes. No entanto, as causas
para a relagao entre Investimento Estrangeiro Direto (IED) e exportagdes podem nao
ser as apontadas na se¢ao 2: Liu e Shu (2003) ¢ Kumar e Siddharthan (1994) advertem
que na China e na India, respectivamente, havia metas de exportagio para firmas
transnacionais a época da colheita das amostras.

Conforme previsto, os custos fixos de entrada no mercado internacional afetam
negativamente as exportagoes da firma. Essa relagdo foi captada a partir de pesquisas
qualitativas com o empresariado (Gumede, 2004; Bishop, 2001) ou a partir da obser-
vagio do histérico de exportagio (Roberts e Tybout, 1995, 1997; Clerides et al.,
1998; Sjoholm e Takii, 2003).

Entretanto, os resultados diferem no tocante aos determinantes de dotagao
relativa e de tecnologia.

Visto que o conjunto dos paises em desenvolvimento ¢ relativamente menos do-
tado em capital fisico e humano, é com alguma surpresa que se verifica que as razoes
capital/trabalho e os indicadores de capital humano (escolaridade média, propor¢ao
de trabalhadores qualificados, saldrio médio) nio raro apresentam impacto positivo e
significante sobre as exportagoes. H4 trés explicagbes possiveis para o fendmeno:

1. Os determinantes referentes as dotagdes relativas sao essencialmente determi-
nantes macroeconomicos, que se relacionam as caracteristicas do pafs ou da re-
gido, e, portanto, de dificil incorporaragio em modelos microeconométricos.

2. Os textos nao distinguem as exportagdes das firmas por destino. Como
0 que importa s3o as dotagdes relativas, os paises-sede das firmas pesquisadas
podem ser capital fisico’humano abundantes em relagao aos paises de
destino das exportagdes.

3. O estoque de capital, além de reduzir o custo marginal do produto, serve como
proxy para o estoque de inovagoes passadas (Wakelin, 1998, p. 832) e, o capital
humano, uma proxy para a capacidade inovativa da firma (De Negri e Freitas,

2004, p. 12).

A relagdo entre os determinantes tecnoldgicos e as exportagdes varia de acordo
nio apenas com o pafs, mas também setorialmente. Os trabalhos de Kumar e Siddharthan
(1994) e Dijk (2002) estabelecem que os esforgos endégenos de P&D afetam positi-
vamente as exportagdes apenas nos setores de intensidade tecnoldgica mais baixa,
enquanto, segundo Kumar e Siddharthan (1994), a aquisi¢ao de licencas tem esse
papel nos setores mais intensivos tecnologicamente. Resultado diverso foi encontrado
por Liu e Shu (2003), que constataram na China relagio negativa entre P&D e
exportagdes nos setores de baixa tecnologia (trabalho intensivos, e.g. téxteis, calgados,
mdveis) e nenhuma relagio nos de alta tecnologia (e.g. maquindrio, inddstria farma-
céutica, eletronicos e equipamentos de telecomunicagdes). Yang ez al. (2004) desco-
briram que nas pequenas firmas taiwanesas os gastos de P&D afetam positivamente
as exportagdes, embora as externalidades de P&D setoriais sejam importantes apenas
para as firmas com menos de cem empregados. Em Ozgelik e Taymaz (2001), hd
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relagdo positiva entre exportacoes e gastos em P&D e inovagdes de processo, mas nao
hd relagao alguma entre exportagdes e inovagao de produto.

O quadro 1 consiste em um pequeno resumo dOS textos revisados para os paises

em desenvolvimento.

QUADRO 1
Evidéncias para os paises em desenvolvimento
Artigo Pais Amostra
Gumede (2004) Africa do Sul 941 pequenas firmas, 1996
Problema Verificar o papel dos custos fixos por meio de pesquisa
qualitativa com o empresariado
Metodologia Estatisticas descritivas, matriz de correlagdo, /ogite OLS truncado

Principais resultados

Os custos fixos percebidos tém importancia, principalmente os
informacionais e de estabelecimento de contatos

Alvarez (2002) Chile 7121 firmas, 1990-1996
Problema Distincdo entre ndo-exportadores, exportadores esporadicos
e permanentes
Metodologia Ordered Probit

Principais resultados

Importéncia da produtividade, tamanho e capital humano.
Multinacionalidade e aquisicdo de licencas no exterior
também tém sinal positivo

Liu e Shu (2003) China 186 subsetores em 1995
Problema Verificar o padrdo de vantagens comparativas dos subsetores e o
papel do Investimento Estrangeiro Direto (IED) nos subsetores
Metodologia OLS com correcdo para heteroscedasticidade e estimativas distintas para

Principais resultados

setores tecno vs. trabalho intensivos

Impacto positivo do uso intensivo do trabalho e do [ED, P&D com impacto
negativo nos setores trabalho intensivos

Roberts e Tybout (1995, 1997)

Colémbia

650 plantas industriais de 4
setores industriais, 1981-1989

Problema
Metodologia

Principais resultados

Verificar o papel dos custos fixos nas exportacées a partir do
histdrico de exportacdo da firma

Probit de efeitos aleatorios, tratamento do problema das condi¢es
iniciais

Importancia fundamental do histdrico. Estoque de capital e de
idade também tém impacto positivo

Clerides et a/. (1998)

Colémbia, México e Marrocos

Plantas colombianas e marro-
quinas com mais de 10 empre-
gados em 1981-1991 e 1984-
1991, respectivamente, 2.800
maiores do México 1986-1990

Problema
Metodologia

Principais resultados

Direcao de causalidade entre exportacdes e indicadores de
desempenho da firma

Sistema Full Information Maximum Like/ihood conjunto da
decisdo de exportar e funcao custo

Papel positivo do histérico, produtividade, estoque de capital
e alguma evidéncia de spifl-oversregionais de exportacdo

Rojec et al. (2001)

Estonia e Eslovénia

1.093 firmas eslovenas
1994-1998, 363 firmas
estonianas 1995-1998

Problema
Metodologia

Principais resultados

Foco na relagdo entre transnacionais e exportacdo

Estimativas de efeitos fixos e aleatdrias com correcdo /ambda de
Heckman, amostras separadas para os paises

Papel positivo da propriedade estrangeira. A propriedade estran-
geira afeta a relacdo entre exportacdes e os outros determinantes

Kumar e Siddharthan (1994)

india

406 firmas de 13 industrias,

1987-1989

Problema Relacdo entre tecnologia e exportacdes
Metodologia Tobit setorial, distingdo entre os setores de acordo com a

intensidade tecnoldgica (Unctad)
Principais resultados Despesas com P&D importam mais para os setores de baixa e

média intensidade. Evidéncia da relacdo quadratica entre tamanho

e exportacdes. Multinacionalidade com sinal positivo

(continua)
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Principais resultados

A exemplo de Kumar & Siddarthan, os esforcos tecnoldgicos
enddgenos sao mais importantes nos setores menos intensivos

Artigo Pais Amostra
Dijk (2002) Indonésia 20.239 firmas, 1996
Problema Relacdo entre determinantes e exportacdo de acordo com a
intensidade tecnoldgica (Pavitt)
Metodologia Tobit e Papke & Wooldridge (1996), regressdes setoriais

Sjoholm e Takii (2003)

Indonésia

26.987 firmas, 1990-2000

Problema
Metodologia
Principais resultados

Foco na relagdo entre transnacionais e exportacdo
Prob. linear por meio de OLS ou GMM, com efeitos fixos

Papel positivo do histérico. Dummy para transnacionalidade
significante

Bishop (2001)

Russia, Bielorussia e Ucrania

230 firmas, 1997

Problema
Metodologia
Principais resultados

Teste geral dos determinantes
Logite OLS
Papel positivo do histérico e negativo da percepgéo dos custos

fixos. Papel positivo do tamanho. Nenhuma evidéncia em relacdo
a transnacionalidade

Yang et a/. (2004)

Taiwan

7.794 pequenas e médias
empresas, 1996

Problema
Metodologia
Principais resultados

Relacdo entre tecnologia e exportagdes em firmas de menor porte
Probit
Impacto positivo dos gastos em P&D, importacéo de tecnologia

e treinamento. Externalidades setoriais positivas de P&D para as
firmas menores

Ozgelik e Taymaz (2001)

Turquia

Aproximadamente 2.000
firmas, 1998

Problema
Metodologia
Principais resultados

Relacéo entre inovacao e exportacdes
Tobit

Impacto positivo da inovagdo de processo e P&D. O mesmo para
tamanho, razéo K/L e proporcao da propriedade estrangeira

Elaboracéo do autor.

5.2 EVIDENCIAS EM PAISES DESENVOLVIDOS

De certa forma, os resultados para os paises desenvolvidos sao bastante semelhantes
aos anteriores. Produtividade, escala (nas formas linear, quadrdtica ou por faixas de
tamanho) e transnacionalidade sdo fatores que afetam positivamente tanto a probabi-
lidade quanto o volume exportado. A dnica excegio ¢ o trabalho de Wagner (2002),
que, conforme comentado, demonstra que a relagio entre tamanho e exportagoes de-
saparece quando ¢ efetuado controle pelos efeitos fixos. As medidas de capital fisico e
humano apresentam impacto positivo sobre as exportagdes das firmas.

Comentdrios a parte merecem os determinantes tecnolégicos. No tocante aos es-
forcos enddgenos de P&D e inovagao, quase todos os autores apontam que as firmas
que investem mais em inovagio (produto ou processo) e P&D exportam mais, em
probabilidade e volume, ainda que as finalidades de P&D (pesquisa bdsica ou aplica-
da, inovagdo de produto ou processo) possam ter impactos diferenciados de acordo
com o destino das exportacdes, como em Lefebvre ez al. (1998). A tnica excegdo é
Wakelin (1998), o qual demonstra que as firmas nao-inovadoras sao mais propensas
a exportar, embora a quantidade de inovagoes afete positivamente a probabilidade de
as firmas jd inovadoras exportarem.

Por sua vez, no tocante aos spill-overs, a evidéncia é mais heterogénea. Esses efeitos
transbordamento podem ser diferenciados de acordo com o destino das exportagoes
(Barrios e al., 2002) ou mesmo de acordo com o paises-sede das firmas (Roper e
Love, 2001). Conforme comentado na se¢io 2, externalidades do uso (Wakelin,
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1998) e produgio (Bleaney e Wakelin, 1999) de P&D setorial podem ser encontradas
a partir do uso de martizes insumo-produto para inovagoes.

Por fim, cabe comentar o papel das agéncias publicas de promogao as exporta-
¢oes. Em Bernard e Jensen (2001), os gastos das agéncias publicas de exportacdes
estaduais nio afetam a probabilidade de as firmas norte-americanas exportarem.
Vale notar que este resultado indica que tais gastos nao tém impacto sobre a base
exportadora, o que nio necessariamente é verdade para o volume exportado pelos es-
tados. Por sua vez, em Lefebvre ez al. (1998), as agéncias publicas de promogio das
exportagoes e de fomento tecnolégico mostraram-se relevantes fontes para P&D e
parceiras das firmas em tais projetos.

A exemplo da subse¢ao anterior, o quadro 2 consiste em um pequeno resumo
dos textos revisados para os paises desenvolvidos.

QUADRO 2
Evidéncias para os paises desenvolvidos
Artigo Pais Amostra
Bernard e Wagner (1998) Alemanha (regido da Baixa Saxonia) 6.400 firmas, 1978-1992
Problema Verificar o papel dos custos fixos nas exportacdes a partir
do histérico de exportacao
Metodologia Probabilidade Linear em nivel e em 1° diferenca, probit de

Principais resultados

efeitos aleatdrios

0 histdrico é significativo em todas as especificacdes.
Produtividade, uso de capital humano e tamanho também
impactam positivamente as exportagdes

Mais de 600 firmas de trés setores,

Principais resultados

Wagner (2002) Alemanha (Baixa Saxonia) 1978-1989
Problema Verificar a relacdo entre tamanho e exportaces persiste
quando ha controle pelos efeitos fixos
Metodologia Regressdes setoriais Papke & Wooldridge (1996), com e sem

efeitos fixos

A relagdo quadratica entre tamanho e exportagdes de fato
desaparece

Lefebvre et a/. (1998)

Canada (Quebec)

Fornecedores especializados (Pavitt),
com menos de 200 empregados que
receberam créditos de P&D e responde-
ram a questionario (101 firmas — ano
nao informado)

Problema

Metodologia

Principais resultados

Verificar relagdo entre fontes de informacao/estratégias

de P&D e exportacdes em firmas de menor porte

Andlise fatorial, andlise discriminante, regressao tobit com
separacdo por destino das exportacées (EUA vs. outros
mercados)

Na estimativa fobit, o padrdo de significancia dos parametros
das fontes e estratégias de P&D varia de acordo com o destino

Barrios et a/. (2002)

Espanha

Mais de 2.000 empresas, 1990-1998

Problema
Metodologia

Principais resultados

Andlise dos spill-overs das atividades de P&D de transnacionais
e nacionais sobre as exportacoes

Probite tobit, com separacdo por destino de exportacdo

(UE e OCDE wvs. outros destinos)

Sinais esperados na idade, tamanho, produtividade e

capital humano. Sinal positivo do P&D proprio. Os spill-overs
de P&D séo mais fortes nas estimativas fobit para UE e OCDE

Bernard e Jensen (1997)

EUA

50.000 firmas, 1984-1992

Problema

Metodologia
Principais resultados

Teste dos determinantes e direcao de causalidade entre exportacdes
e indicadores de desempenho da firma

Probabilidade linear em nivel e em 1° diferenca

Papel positivo do histérico, produtividade, uso de capital humano e|
tamanho. Mudanca de produto no ano anterior como proxypara

inovagdo também tem impacto positivo
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Artigo

Pais

Amostra

Bernard e Jensen (2001)

EUA

13.550 firmas, 1984-1992

Problema

Metodologia

Principais resultados

Verificar o papel dos custos fixos nas exportacdes a partir

do historico de exportagdo, bem como a importancia dos
spill-overs de exportacao e dos programas governamentais
Probabilidade linear em nivel e em 1° diferenca, probit

de efeitos aleatdrios

Resultados semelhantes aos de Bernard e Wagner (1998). Alguma
evidéncia de spil-overs de exportacao setorial negativos.

Papel insignificante dos programas governamentais

Sterlacchini (1999)

Italia

Pesquisa de campo, 143 pequenas
firmas, 1997

Problema

Metodologia
Principais resultados

Relacdo entre atividades inovativas e exportacdes em pequenas
firmas em setores tecnologicamente menos intensivos (Pavitt)
Tobit

Papel positivo da inovacdo e dos investimentos em aesigne
automaggo (indice construido pelo autor). Relagdo quadratica en-
tre tamanho e exportagdes

Basile et a/. (2003)

Italia

Mais de 4.000 firmas em 1991,
1994 e 1997

Problema

Metodologia
Principais resultados

Distinguir o papel dos determinantes para os diferentes

niveis de internacionalizacdo (0=ndo-exp., 1=exp., 2=exp. com
distribuicdo internacional, 3=exp. com distribuicéo e IED)
Ordered Probit

Impacto positivo do tamanho, medido por faixas, e das inovacdes
de produto e processo. Os impactos marginais das inovacdes séo
maximizados no nivel 2

Davis e Weinstein (2003)

Japao

Painel 1965-1990

Problema
Metodologia
Principais resultados

Teste geral dos determinantes
Probite tobit de efeitos aleatdrios

Papel positivo da produtividade e da intensidade do uso do capital.

Relagéo inversa entre rendimentos de escala e exportacdes

Wakelin (1998)

Reino Unido

320 firmas listadas em bolsa,
1988-1992

Problema
Metodologia
Principais resultados

Relacéo entre tecnologia e exportacdes

Probite OLS truncado para firmas inovadoras e nao-inovadoras
Maior propensdo das nao-inovadoras a exportar, mas o nimero de
inovagdes aumenta a probabilidade das inovadoras exportarem.
Alguma evidéncia de spifl-overs de uso de inovacdes no setor.
Relacdo quadratica entre tamanho e exportagoes

Bleaney e Wakelin (1999)

Reino Unido

110 firmas listadas em bolsa,
1988-1992

Problema

Metodologia
Principais resultados

Papel dos spifl-overs setoriais de producdo e uso de inovagao, a
partir de matriz insumo-produto de inovacdes

Tobite OLS com correcdo de Heckman

Spill-overs positivos da producdo de P&D no setor. Tamanho
afeta quadraticamente as exportacdes, intensidade do uso do
trabalho, negativamente

Roper e Love (2001)

Reino Unido e Alemanha

1.087 plantas inglesas e 1.190 plantas
alemas, 1991-1993

Problema

Metodologia
Principais resultados

Teste geral dos determinantes, verificar se eles s&o os mesmos nos
dois paises e para firmas inovadoras e nao-inovadoras

Probite OLS truncado

Impacto positivo da ammyde inovagdo nos dois paises, mas im-
pacto negativo do niimero de inovacdes no OLS para a Alemanha.
Spill-overs positivos de P&D setorial, mas negativos de P&D
regional. As firmas inovadoras do Reino Unido aproveitam melhor
todos os spill-overs

Elaboracéo do autor.

6 EVIDENCIAS BRASILEIRAS

Os trabalhos microeconométricos sobre determinantes das exportagdes fornecem

importantes subsidios de informagao para politicas publicas de promogio do comércio
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exterior. No Brasil, os trabalhos com microdados nessa drea sio relativamente recentes,
devido as dificuldades de acesso a tais dados individualizados e sigilosos.

Porém, comegando em Willmore (1992), essa é uma literatura que vem se
expandindo rapidamente. Os artigos microeconométricos revisados, além de Willmore
(1992), sao de Pinheiro e Moreira (2000), Arbache (2002), Carneiro (2002), De Negri
(2003), De Negri e Freitas (2004) e F. De Negri (2004, 2005). Essa literatura serd

objeto de estudo desta se¢do.

6.1 PRODUTIVIDADE

A excecdo de F. De Negri (2004, 2005), nenhum dos autores revisados incorpora ex-
plicitamente em seus modelos medidas de produtividade.

F. De Negri (2004) usa a produtividade do trabalho em seus modelos de efeitos
fixos e aleatérios, com o valor das exportagdes, importagdes e importagdes de bens in-
termedidrios como varidveis dependentes. A produtividade do trabalho aparece como
um determinante positivo e significante em todos os modelos estimados. No entanto,
vale notar que nao hd controle pela relagao capital/trabalho.

J4 F. De Negri (2005) utiliza como medida de produtividade a eficiéncia técnica,
estimada a partir da técnica Data Envelopment Analysis (DEA) em De Negri (2003)
(vide se¢io 2). Para o cdlculo da fronteira foram utilizados dados em painel de
1996-2000. As firmas foram agregadas de acordo com a Classificagdo Nacional
de Atividades Econémicas (Cnae) a dois digitos (salvo alguns setores) e desagregados
a trés digitos. Como medidas de produto, capital e trabalho foram utilizados o valor
de transformagio industrial, o gasto em energia elétrica e o pessoal ocupado com
a produgao, respectivamente (De Negri, 2003, p. 12). Os resultados de F. De Negri
(2005) foram os esperados: em estatisticas descritivas as firmas exportadoras sio mais
produtivas; e em todos os modelos econométricos o sinal ligado a essa varidvel é
positivo e significante.

Rossi e Ferreira (1999) analisam o papel da abertura econdémica brasileira para
a evolugao da produtividade industrial brasileira. Em certo sentido, esse artigo guarda
alguma relagdao com a literatura acerca da relagao de causalidade entre exportagoes e
produtividade. Como varidvel dependente, utilizaram-se a produtividade do trabalho
e a produtividade total dos fatores, calculada a partir de funges de produgao, com e
sem capital humano, para o periodo 1985-1997. Como varidveis independentes fo-
ram utilizadas as tarifas de importagdo, protegio efetiva e as importagdes e exportagio
do setor. Os autores concluem que as medidas de protecao a industria afetam negati-
vamente a produtividade. Entretanto, as exportagdes do setor também apresentam
impacto negativo, um resultado, segundo os autores, decorrente das exportagdes de
firmas menos produtivas gragas a incentivos governamentais.

6.2 DOTACOES RELATIVAS

Com relagio ao uso do fator trabalho e recursos naturais, Pinheiro e Moreira (2000)
elaboraram indicadores setoriais a quatro digitos para utilizagao desses fatores a partir
de matriz insumo-produto. Mesmo com controle setorial a trés digitos, esses autores
descobriram que esses indicadores sao importantes determinantes tanto da probabilidade
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quanto da intensidade de exporta¢do, indicando vantagem comparativa brasileira nos
setores intensivos em mao-de-obra e recursos naturais, apesar de esse padrao mudar
levemente quando as regressdes sao por destino das exportagoes.

Por sua vez, o capital fisico em Pinheiro ¢ Moreira (2000) e a relacio capi-
tal/trabalho em Willmore (1992) nio apresentam nenhum impacto sobre a atividade
exportadora das firmas.

J4 o papel do capital humano como determinante das exportagdes varia. Em
Willmore (1992), os saldrios médios afetaram negativamente o valor das exportacoes.
Em Pinheiro e Moreira (2000) a propor¢ao dos trabalhadores qualificados afetou
negativamente nao apenas o valor, mas também a probabilidade de exportar das firmas
brasileiras. Nas regressoes por destino, a probabilidade de exportar nunca ¢ positi-
vamente afetada por essa razao. Por outro lado, Arbache (2002) mostra, usando um
modelo probit com faixas de tamanho e escolaridade e controle setorial, que a proba-
bilidade de a firma exportar cresce quando ela passa para uma faixa de escolaridade mais
elevada. Esse resultado ¢ confirmado por De Negri e Freitas (2004), por meio de es-
timativas zobit, tendo como varidveis explicativas a escolaridade média da mao-de-obra e
a eficiéncia de escala. Ao nivel setorial, apenas um setor (preparagao de couros e cal-
cados, Cnae 19) a escolaridade apresentou sinal negativo e significante.

Trés explicagdes sao possiveis para essa inconclusividade. A primeira refere-se a
diferengas nas bases de dados, uma vez que os dois primeiros trabalhos utilizam
informacoes da Secretaria da Receita Federal e os dois ultimos informagoes de um
banco de dados concatenado, baseado em informagoes da Relagao Anual de Infor-
macoes Sociais (Rais), do Ministério do Trabalho, da Pesquisa Industrial Anual
(PIA), do Instituto Brasileiro de Geografia e Estatistica (IBGE), e do Sistema de
Informagoes de Comércio Exterior (Siscomex), do Ministério do Desenvolvimento,
Inddstria e Comércio Exterior. A segunda explicagao possivel é a modelagem, pois
os modelos de Willmore (1992) e de Pinheiro ¢ Moreira (2000) sao mais compre-
ensivos. Finalmente, a terceira explicagao relaciona-se ao periodo de andlise, visto
que os ultimos trabalhos de Arbache (2002) e de De Negri e Freitas (2004) sao
mais recentes; e pode de fato ter havido uma mudanga no padrio de vantagens
comparativas na segunda metade da década de 1990.

6.3 ESCALA

Todos os textos estabelecem relagio positiva entre probabilidade/valor exportado e
tamanho da firma (faturamento ou niimero de empregados), nas formas linear (Pinheiro
e Moreira, 2000), quadrdtica (Willmore, 1992) e nio-paramétrica (Arbache, 2002).

No que tange aos rendimentos de escala, resultados interessantes merecem co-
mentdrios especiais. Em De Negri (2003), constata-se que na inddstria de transfor-
magao brasileira 92,8% das firmas nao-exportadoras estdo na regiao de retornos
crescentes de escala, contra 63,4% das exportadoras, segundo as estimativas DEA.
Por outro lado, 9,6 ¢ 27% das firmas exportadoras situam-se nas regides de retornos
constantes ¢ decrescentes de escala, respectivamente, enquanto as porcentagens para
as firmas nio-exportadoras sio de 2,8 e 4,5%. Isso significa que as firmas que no ex-
portam nao aproveitam vantagens de custo resultantes da escala, haja vista o fato de
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a imensa maioria delas se encontrar em uma regiao da fronteira de produgio, em que
hd possibilidade de reduzir os custos marginais por meio de aumentos na produgao.

Em relago a eficiéncia de escala, nos trabalhos de De Negri (2003) e De Negri e
Freitas (2004) foi encontrada relagio positiva entre essa medida e exportagdes: além
das firmas exportadoras serem, em média, 73% mais eficientes em escala, em modelos
probit e tobit, a eficiéncia de escala apresenta sinal positivo e significante. F. De Negri
(2005) confirma esse resultado no agregado da indudstria com um modelo mais
compreensivo; porém, a eficiéncia de escala torna-se insignificante para os setores de
baixa intensidade tecnoldgica e intensivos em mao-de-obra e em recursos naturais.

Tal importancia da eficiéncia de escala ¢ mais bem ilustrada quando comparada
as alternativas de politica comercial. De Negri e Freitas (2004, p. 18) comentam que,
segundo modelos de equilibrio parcial utilizados para mensurar ganhos de comércio
resultantes da redu¢do de barreiras tarifdrias, o aumento das exportacoes brasileiras,
decorrente da eliminagao das tarifas e tarifas especificas norte-americanas e européias,
seria de US$ 1,39 bilhao. Porém, o acréscimo em 20% na eficiéncia de escala e de
um ano de escolaridade gera exportagbes adicionais de US$ 559 mil por firma nao-
exportadora que passa a exportar (decomposi¢ao de McDonald e Moffitt, 1980; vide
secdo 4). E dessa forma que a ampliagio da base exportadora em 2.448 firmas (apro-
ximadamente um acréscimo de 14% na base) resultaria no mesmo resultado propici-
ado pela eliminag¢do das barreiras comerciais.

6.4 DETERMINANTES TECNOLOGICOS

No Brasil, a pauta de exportagdes é amplamente dominada por commodities primdrias
e bens industriais baseados em trabalho ou recursos naturais. Esses dois setores
responderam conjuntamente por mais da metade de nossa pauta de exportagdes no
periodo 2000-2003. De acordo com F. De Negri (2005), enquanto os produtos de
média e de alta intensidades tecnolégicas respondiam por cerca de 60% das exportagoes
mundiais, no Brasil tal propor¢ao é de 30%.

Mas isso nio significa que a inovagio e a diferencia¢io de produto nio sejam
importantes para as firmas industriais brasileiras. Willmore (1992) descobriu que os
gastos em propaganda — proxy relativamente comum para diferenciagio de produto
— afetam positivamente a probabilidade e o valor das exportagdes. Resultado oposto foi en-
contrado por F. De Negri (2004), indicando que esses gastos talvez nio representem ade-
quadamente a diferenciagao de produto, e sim uma estratégia de foco no mercado interno.

Mais diretamente, o indicador bindrio de inovagio de produto ou processo afeta
positiva e significantemente a probabilidade de uma firma exportar, em conjunto com
a eficiéncia de escala, no trabalho de De Negri e Freitas (2004). F. De Negri (2005)
mostra que os impactos da inova¢io de produto e de processo podem ser diferencia-
dos por intensidade tecnoldgica. Para o agregado da industria, a inovagao de produto
novo para o mercado e as inovagdes de processo afetam positivamente o valor expor-
tado, embora nos setores exportadores de commodities nenhum tipo de inovagao mos-
trou ser signiﬁcante. Nos setores intensivos em mao-de-obra e recursos naturais, as
inovagoes de processo mostraram-se significantes; e apenas a inovagao de processo pa-
ra mercado ¢ significante para as firmas dos setores de alta tecnologia. Nos setores de
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média intensidade, somente a inovagao de processo para a empresa é nao-significativa.
No entanto, pesquisas adicionais precisam ser feitas nessa drea, com uso de diferentes
modelagens, até mesmo porque a disponibilidade de dados sobre inovagio tecnoldgica é
algo recente."”

6.5 O PAPEL DA TRANSNACIONALIDADE

O estudo pioneiro de Willmore (1992), que estimou equagdes de probabilidade e
volume de importagio e exportagao para as firmas brasileiras, concluiu que as firmas
estrangeiras, entendidas como as firmas com participagio aciondria de nao-residentes
acima de 10%, sao mais propensas a exportar e, quando exportam, fazem-no em maior
volume. O mesmo ocorre com as importagdes, sendo o efeito da transnacionalidade
mais intenso nesse caso. Destarte, o efeito liquido das transnacionais sobre a balanga
comercial ¢ negativo. Anos mais tarde, Pinheiro e Moreira (2000) verificaram que o in-
dicador bindrio de transnacionalidade continua com sinal positivo e significante para
a probabilidade de exportagao. Porém, em relag¢io ao volume, o resultado se inverte.

Carneiro (2002) estimou equagdes separadas por destino das exportagdes a fim
de saber se as empresas de capital externo com presen¢a no Brasil direcionam
o crescimento de suas exportagbes para os paises de origem. Em particular, a andlise
do comportamento das empresas de origem norte-americana e canadense indica que
a probabilidade de essas firmas exportarem para seus paises de origem aumenta a medi-
da que suas receitas e as exportages totais crescem.

F. De Negri (2004) estabelece que as transnacionais nao exportam mais do que
as nacionais em estimativas de painel (1996-2000) de efeitos fixos, com controle pelo
tamanho, produtividade, tempo de estudo e permanéncia na firma da mio-de-obra,
gastos em propaganda e setor. Porém, elas importam mais, tanto no geral como bens
intermedidrios em especifico. Em estimativas de efeitos aleatdrios, as transnacionais
exportam mais do que as nacionais, no entanto, o efeito liquido de comércio continua
negativo. Interessante foi o cuidado da autora em acompanhar fusées e aquisi¢des no
periodo, a fim de ndo incorrer em erros no estabelecimento da varidvel bindria para
transnacionalidade. Sobre os resultados, a autora comenta que esses podem ser frutos
da politica macroeconémica do periodo, que tinha, até 1999, 4ncora cambial entre
seus instrumentos. Se por um lado, as firmas transnacionais tém acesso a canais privilegi-
ados de comercializagao e de distribuigao, a redes de contato, entre outras vantagens,
por outro, elas sao mais sensiveis a0 ambiente macroeconémico.

Em F. De Negri (2005) os impactos das transnacionais sobre as exportagoes sao
diferenciados por intensidade tecnolégica. No agregado, o fato de a firma ser estrangeira
afetou positivamente o valor exportado em 2000, mas isso nao se verifica para o setor
de commodities. A maior diferenga entre exportacoes de firmas nacionais e estrangeiras
estd no setor de média intensidade tecnoldgica. De fato, as firmas estrangeiras exportam
preferencialmente produtos de média intensidade tecnolégica, porém, importam mais
que as nacionais os bens de alta intensidade tecnolégica.

12. A Pesquisa de Inovacdo Tecnoldgica (Pintec) do IBGE tem informacdes referentes ao periodo de 1998-2000.
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O quadro 3 faz o breve resumo dos textos revisados, para o caso brasileiro.

QUADRO 3

Evidéncias para o Brasil

Willmore 3.764 firmas ex- Papel das transnacionais no Probite OLS As transnacionais exportam e importam mais,
(1992) portadoras e 2.826 | comércio exterior brasileiro truncado porém o saldo comercial é negativo. P&D afeta
importadoras, 652 negativamente o volume importado
transnacionais,
1980
Pinheiro e 18.400 firmas, Teste geral dos determinantes, Probite OLS Os determinantes podem variar por destino,
Moreira 1995-1997 separacao por destino truncado mas a relacéo entre tamanho e exportacdes
(2000) é sempre positiva. Uma politica de promogao
das exportacdes deve focar nas firmas que
ja exportam
Carneiro 55 grandes em- | Verificar se as transnacionais séo Probit As transnacionais de fato tendem a
(2002) presas mais propensas a exportar para seus exportar mais para os paises de origem a me-
com todas asin- | paises de origem e para os blocos dida que obtém sucesso empresarial.
formacdes, 1995 e | regionais 0 mesmo acontece com os blocos regionais
2000 (Nafta, Mercosul e Alca)
Arbache 50.000 firmas, Verificar os determinantes Probit Vantagens comparativas ndo baseadas
(2002) 1998 de exportacdo e os impactos da nas teorias tradicionais, impacto negativo da
abertura sobre a competitividade, abertura sobre a distribuicdo de renda,
bem como sugerir politicas sugestdo de politicas industriais e comerciais
publicas estratégicas
De Negri 50.000 firmas, Evidenciar o papel da eficiéncia Metodologia DEA | De fato, a eficiéncia de escala é um importante
(2003) 1996-2000 de escala como determinante para fronteira de | determinante
das exportacdes eficiéncia, depois
probit setorial,
em 2000
De Negrie | 50.000 firmas, Evidenciar o papel da eficiéncia Probite tobit Em ambas as modelagens os indicadores de
Freitas 2000 de escala e inovagdo como setoriais inovacdo e de eficiéncia de escala mostraram-se
(2004) determinantes das exportagdes positivos e significantes
F. De Negri | 50.000 firmas, Medir 0 impacto das empresas transna- | OLS de efeitos fixos | Com efeitos fixos, as transnacionais ndo
(2004) 1996-2000 cionais sobre 0 comércio exterior brasi- | e aleatdrios exportam mais do que as nacionais, porém
leiro importam mais. Com efeitos aleatorios, as
transnacionais exportam e importam mais,
porém o saldo continua negativo
F. De Negri | 50.000 firmas, Medir o impacto das empresas OLS truncado para | O impacto das transnacionais nas exportacées
(2005) 2000 transnacionais sobre o comércio ex- | exportacao e impor- | é mais elevado nos setores de média intensidade
terior brasileiro segundo a tacdo tecnoldgica, e nas importacdes, nos setores de
intensidade tecnoldgica (Unctad) alta intensidade

Elaboracéo do autor.

7 COMENTARIOS FINAIS

Neste trabalho revisamos a literatura empirica sobre determinantes das exportagoes
em nivel microeconométrico. Iniciamos com questdes metodoldgicas — visto que
a construgao das varidveis e as técnicas variam enormemente entre os artigos revisados
— e analisamos as evidéncias empiricas para diferentes paises, tanto desenvolvidos quan-
to em desenvolvimento. Finalizamos com as evidéncias para o Brasil.

Em linhas gerais, pode-se afirmar que a produtividade ¢ sempre um fator que
afeta positivamente as exportagdes das firmas, embora as evidéncias de ganhos posteriores
a entrada no mercado internacional sejam bem menos claras. Também se pode
estabelecer uma relagdo positiva entre porte e exportagdes, ainda que as relacdes
quadridticas sugiram um “ponto de mdximo” para essa relagao.

Evidéncias mais heterogéneas foram encontradas para os determinantes de dotagoes
relativas. Nos paises desenvolvidos, a maior intensidade no uso dos capitais fisico e
humano afeta positivamente as exportagdes, porém isso nao se verifica na totalidade
dos paises em desenvolvimento. No tocante a relagao entre tecnologia, inovagio e

36 Ipea

texto para discussao | 1133 | nov. 2005



exportagoes, as evidéncias indicam que os impactos variam de acordo com o estdgio
de desenvolvimento dos paises e mesmo de acordo com a intensidade tecnoldgica dos
setores, dentro de uma mesma economia.

Por sua vez, os artigos referentes ao Brasil sugerem que os determinantes das
exportagoes brasileiras sdo reflexos do estdgio de desenvolvimento industrial interme-
didrio da economia brasileira: se, por um lado, as estatisticas de comércio exterior su-
gerem que o Brasil continua com vantagens comparativas em commodities e setores
intensivos em mao-de-obra e recursos naturais, por outro lado, os modelos microeno-
cométricos sugerem que fatores microecondmicos como rendimentos de escala, ino-
vagdo e tecnologia e, ainda que de forma n3o uninime, capital humano fazem
a diferenga para as exportagdes. Assim, diferentes firmas de um mesmo setor podem
ter diferentes niveis de competitividade internacional.

Destarte, o padrio de competitividade internacional das firmas brasileiras apre-
senta caracteristicas tanto dos paises em desenvolvimento quanto dos desenvolvidos.
Esse padrio foi sendo moldado durante a segunda metade do século XX, porém posto
a prova na década de 1990, quando as importantes mudangas no cendrio macroeco-
ndémico e a abertura comercial foram implementadas. Os dados mostram, conforme
Arbache (2002), que houve aumento na demanda de trabalho qualificado, com
aumento de saldrios relativos para essa classe de trabalhadores, ao passo que as importagoes
e a mudanga tecnoldgica da industria afetaram sobremaneira os trabalhadores menos
qualificados, que passaram a inflar as estatisticas de informalidade e de desemprego.

Nesse contexto, atualmente a industria brasileira enfrenta pressdes competitivas
tanto nos setores de intensidade tecnoldgica mais baixa, nos quais alguns paises apre-
sentam vantagens de custo e baixos saldrios, quanto nos de intensidade mais alta, nos
quais as firmas nesses setores situadas em paises desenvolvidos nio enfrentam vdrias
das restrigdes aqui encontradas.

E por isso que uma politica de promogio das exportagoes para o Brasil ndo pode
estar dissociada de alguma politica industrial que induza 4 elevagio do padrio tecno-
l6gico das firmas brasileiras, como a Politica Industrial, Tecnolégica e de Comércio
Exterior (PITCE), do governo federal. Nao ¢ dificil perceber que as diretrizes dessa
politica tém um cardter muito mais horizontal do que parece, pois a inovagio tecno-
l6gica e a modernizagao do parque industrial ndo se fazem em prejuizo, e sim, em
complementaridade aos setores que o Brasil tradicionalmente é competitivo, como
o agronegocio, por exemplo.
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