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CAPITULO 3

CONDICOES PARA A INTEGRACAO PRODUTIVA NO MERCOSUL:
UMA ANALISE A PARTIR DO ESTUDO DOS FLUXOS DE
COMERCIO BILATERAIS

Jésica de Angelis
Fernando Porta

1 INTRODUCAO

Os beneficios vinculados a integra¢io econdmica sao relacionados com o aprovei-
tamento de economias de escala estdticas e dinAmicas e sio induzidas a partir da
ampliagio do mercado. A maximizagao dos ganhos do processo integracionista
assenta-se na especializa¢io, em func¢io das vantagens relativas complementares, e
na consequente redistribuicio dos recursos internos até as atividades mais eficientes,
juntamente com a diversiﬁcagéo para setores € segmentos produtivos mais novos,
viabilizada por ganhos acumulativos de eficiéncia baseadas na divisao do trabalho
e na maior escala produtiva (vantagens dinimicas). Em contrapartida, os processos
de integragao geram custos relacionados com o nio aproveitamento ou a destrui¢o
dos recursos na transi¢io do processo de redistribui¢ao para um novo equilibrio e
com as rigidezes sobre a gestao de choques diversos que possam impor, no ambito
nacional, os compromissos de coordenagio de politicas. O desenvolvimento de
vantagens dinimicas e a atengio aos problemas distributivos potenciais entre os
sécios sao pontos fundamentais para alcangar a situagao de beneficios liquidos.

A integragao produtiva no 4mbito regional pode ser verificada a partir de uma
trajetdria estdvel e consolidada de cooperago interempresarial, na qual se desenvolvem
vinculos de intercimbio e abastecimento com a participagao de diversos agentes
dos paises sicios e que resulte em processos de especializagao e complementagao
intrassetorial. Neste sentido, deve ser entendida a integragao produtiva como um
processo de criagao de novas vantagens competitivas que instalam, desenvolvem e
fortalecem cadeias regionais de valor. Em principio, para alcangar estes objetivos, é
necessdrio o cumprimento prévio de duas condigoes essenciais: de um lado, que os
incentivos de escala sejam efetivos e verdadeiros; e, por outro lado, que predomine
um entorno de préticas politicas que incentive a formacio de redes produtivas de
dimensao regional. Para que os agentes econdmicos tomem decisoes racionais de
reducdo do mix de produgio, de especializagio em determinadas gamas, de adogao
de inovagoes e, eventualmente, de relocalizagao intrarregional de capacidades
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produtivas, devem prever que as condigoes de acesso a0 mercado regional nao serao
modificadas no futuro. Somente em um contexto de certezas sobre as condigoes
de comércio dentro da zona os incentivos de escala serdo efetivos.

O processo de complementagao produtiva requer também, além das bvias
facilidades fisicas para produzir, dispor de capacidades e recursos tecnoldgicos e de
gestdo adequados, de redes de circulagio de informagio e conhecimento que per-
mitam percorrer a curva de aprendizagem de qualquer atividade, da infraestrutura
e da logistica que minimizem os custos de operar “regionalmente” o mercado e, nio
menos importante, de uma trama consolidada de relagdes de insumo-produto que
minimize os eventuais estrangulamentos de oferta. Da mesma forma, o aproveita-
mento das oportunidades de integracio produtiva supoe um entorno que facilite
a instalagio de a¢des relativamente permanentes de cooperagao e vinculagio entre
empresas ou a conformagio de aliangas estratégicas. Para isto, os agentes econ6micos
presentes nos diferentes paises devem coordenar-se ou devem ser coordenados de
maneira a maximizar as possibilidades de especializa¢io e complementagio.

Existem trés mecanismos potenciais para a instalagio de incentivos para
cooperagao interempresarial, dois de indole privada e um publico (Porta, 2008).
Entre os privados, um seria o mercado, cujas supostas caracteristicas de horizon-
tabilidade tornariam-no igualmente disponivel para todos os agentes econémicos.
Entretanto, as falhas de coordena¢io desestimulam a cooperagio entre agentes
independentes; mais ainda, tendem a excluir os agentes de menor capacidade
financeira e de menor e mais dificultoso acesso a informagio. Assim, o mercado
tende a deixar subutilizadas as oportunidades potenciais de complementagao
produtiva em escala regional.

O segundo dos mecanismos de indole privada ¢ do tipo hierarquizado por
meio da internaliza¢io nos limites da prépria empresa: uma empresa multinacional
pode decidir especializar suas filiais e complementar sua oferta dentro de sua rede
proprietdria (intraempresa). Ainda assim, a equa¢io de beneficios privados que
impulsiona um padrio de comércio intraempresa nao necessariamente corresponde
a equagido de beneficios sociais esperada do comércio dentro da mesma zona.
A especializacio entre as filiais de uma empresa multinacional (ou dentro de uma
rede hierarquizada de empresas) pode nio maximizar os beneficios potenciais da
complementagio entre os paises-sede. Pode ocorrer que a empresa concentre suas
atividades derivando as principais delas sobre a estrutura produtiva em uma filial (ou
pais receptor) e deixe as atividades de menor valor agregado e menos estratégicas em
outra filial (outro pais receptor). O mecanismo publico de coordenagao nio é outro
sendo a harmonizagao de politicas de promogao produtiva dos paises-membros ou
da adogio de instrumentos comuns estabelecidos no ambito regional para orientar
ou favorecer deliberadamente processos de complementagao.
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A partir dessas premissas e hipdteses conceituais e da observagio das evidéncias
disponiveis em um periodo longo (1996-2009), foram avaliados, neste trabalho, os
avangos ¢ limitagoes da integracao produtiva no Mercado Comum do Sul (Mercosul).
Para isto, este capitulo estrutura-se da seguinte maneira: na primeira segao, sao revisadas
as normas e as ferramentas disponiveis dentro do esquema regional; na segunda e
na terceira, explora-se e aplica-se, respectivamente, uma metodologia de andlises dos
fluxos comerciais bilaterais, com o propésito de avancar em uma aproximagio empirica;
na quarta se¢o, investiga-se sobre as fragilidades observadas e sobre as condigoes
necessdrias para um aprofundamento do processo; e, finalmente, conclui-se o capitulo
considerando as vias possiveis para promover uma maior complementagio produtiva.

2 A INTEGRAGCAO PRODUTIVA NO MERCOSUL: ANTECEDENTES

O estimulo ao aprofundamento de um processo de desenvolvimento industrial
aparecia como o tema central no processo integracionista iniciado entre a Argentina
e o Brasil nos anos 1980. Na década seguinte, no marco da constitui¢ao do Mercosul,
os objetivos de integragio foram fortemente orientados para uma perspectiva
meramente comercialista. O chamado Consenso de Buenos Aires, estabelecido em
2003, marca um intercimbio na tendéncia institucional; comecam a ser propostas
e tornarem-se explicitas com maior importincia no debate regional as questoes
como a complementagao produtiva, o tratamento das assimetrias entre os membros
e a cooperagio cientifico-tecnolégica (Varsky e Geneyro, 2010).

Em 2005, cria-se a Reunido de Ministros e Altas Autoridades de Ciéncia,
Tecnologia e Inovacio (RMACTIM), instincia hierarquizada de defini¢ao politica
com a qual se iniciou a busca do fortalecimento e ampliagio de oportunidades
de colaboragio cientifica e tecnolégica entre os Estados-Partes. Em sua primeira
rodada, celebrada em 2006, avangou-se na discussio de um programa-base de
ciéncia, tecnologia e inovagao para o Mercosul, com a finalidade de ampliar as
oportunidades de colaboragdo nestas dreas na regido.! Na Reunido de Capula
Presidencial do Mercosul de Cérdoba, 20006, a integracio produtiva adquire um
lugar central na agenda, em paralelo ao desenvolvimento da chamada Cdapula
Social. As declaragoes oficiais que surgiram de ambas refletiam o compromisso com
um projeto de integragio produtiva regional, com énfase no desenvolvimento de
cadeias produtivas das pequenas e microempresas e a participagdo das empresas
dos paises de menor desenvolvimento relativo. Com esta finalidade, os ministros
das dreas respectivas foram instruidos a desenvolver um plano de desenvolvimento
e integragdo produtiva regional.

1. Na XXXVI reunido, em outubro de 2006, foi aprovado o Primeiro Programa Marco de Ciéncia, Tecnologia e Inovacéo
2006-2010, para o Mercosul. Por sua parte, o Programa Marco vigente para o periodo 2008-2012 (Dec. CMC
n° 3/1980) foi aprovado em 2008.
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Em Montevidéu, em 2007, tornou-se explicita a necessidade de elaborar um
programa de integragio produtiva do Mercosul que promovesse um desenvolvimento
de cadeias de valor regionais e a competitividade e complementaridade das empresas
pequenas e médias. No ano seguinte, avancou-se fortemente na mesma direcio,
com a cria¢io do Programa de Integragio Produtiva (PIP), o Grupo de Integracio
Produtiva (GIP) e o Fundo de Apoio as Pequenas e Microempresas. O PIP procura
fortalecer a complementagio produtiva das empresas do bloco — com énfase nas
pequenas e microempresas — e aumentar a competitividade de diferentes setores dos
Estados-Membros; o GIP ¢ o encarregado de coordenar e executar o PIP, promovendo
propostas e agdes concretas por meio de instrumentos de cardter horizontal e setorial.

Entre as agoes em nivel horizontal, propde-se a cooperagio entre os organismos
e entidades nacionais, com énfase na articulaciao de instrumentos destinados ao
desenvolvimento produtivo e 2 complementagio em pesquisa e desenvolvimento
e transferéncia de tecnologia; propde-se a criacdo do Programa Regional de Capa-
citagao de Recursos Humanos, dirigido tanto ao setor publico como ao privado;
instala-se o Observatdrio Regional Permanente sobre Integragao Produtiva, para a
elaboragio de diagndsticos setoriais no Ambito regional; e, finalmente, sdo previstas
alternativas de financiamento para projetos de integragao produtiva que incorporem
empresas dos paises-membros, articuladas com o Fundo para a Convergéncia
Estrutural do Mercosul (Focem) e o Fundo Mercosul de Garantias para Micro,
Pequenas e Médias Empresas (Fundo Pymes). Posteriormente, a estas iniciativas
foi incorporada a articula¢do com outros fundos regionais ou nacionais como a
Cooperagio Andina de Fomento, o Fundo Financeiro para o Desenvolvimento da
Bacia do Prata (Fonplata) e o Banco Nacional para o Desenvolvimento Econémico
e Social (BNDES) brasileiro.

Em particular, o Focem pode tornar-se um instrumento importante do processo
de integragao produtiva. Criado pela Decisao do Conselho do Mercado Comum
(Dec. CMC) n°®45/2004, propde-se a “promover a convergéncia estrutural; desen-
volver a competitividade; promover a coesao social, em particular das economias
menores e regiées menos desenvolvidas e apoiar o funcionamento da estrutura
institucional e de fortalecimento do processo de integracio”. Nestes moldes, inclui
o financiamento de projetos com impacto na estrutura produtiva regional, como
a interconexao elétrica de 500 MW Uruguai-Brasil.? Por sua vez, o Fundo Pymes,
criado por intermédio da Decisao n° 13/2008 aparece explicitamente dirigido a
facilitar a integragio deste tipo de empresa em cadeias produtivas no ambito regional.

No ambito setorial, o PIP propée uma articulagao com o Programa dos
Foros de Competitividade das Cadeias Produtivas do Mercosul — Dec. CMC n®
23/2002 —, considerados 4mbitos de intercimbio e debate entre o setor produtivo

2. Para mais informacGes, ver: <http://www.mercosur.int/focem>.
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e os governos sobre os problemas e oportunidade das cadeias produtivas da regido.
Neste marco, avancou-se no desenvolvimento do Foro de Competitividade de
Madeira e Méveis, que deu lugar a intercimbio de informagoes e projetos entre os
setores privados dos quatro paises-sécios. O PIP contempla também outras formas
de cooperagio dentro dos setores selecionados, promovendo projetos especificos
de joint ventures, de integragao fronteirica e de aliancas para a exportacio, entre
outros. Assim, atualmente, encontram-se em desenvolvimento vdrias iniciativas
de integracio produtiva, algumas bilaterais e outras multilaterais, em setores como
petréleo e gds, automotriz, de equipamentos para energia edlica, aeroindustrial,
fitossanitdria, sadde animal, industria naval e indtstria vitivinicola (AECID, 2010).

O impacto real dessas iniciativas sobre a formagao de cadeias regionais de valor
¢ ainda baixo — trata-se de processos que amadurecem em periodos relativamente
longos —, mas também incerto — os recursos afetados podem ser insuficientes e os meca-
nismos de coordenagio entre os agentes privados, fracos. Paralelamente, os investimentos
intrarregionais encabecados por empresas dos Estados-Partes poderiam constituir um
motor adicional para este processo (Hiratuka, 2010). De fato, registrou-se uma forte
atividade de investimentos de empresas brasileiras na regido. Entretanto, de acordo
com as evidéncias apresentadas em Bianco e 4/., (2008), os investimentos de empresas
brasileiras na Argentina tém ainda um pequeno componente de complementagio
dentro do Mercosul, a0 tempo em que este processo se apresente fraco ou inexistente
no caso de empresas da Argentina, Paraguai e Uruguai (AECID, 2010).

3 COMERCIO INTRAINDUSTRIAL: ASPECTOS METODOLOGICOS

A andlise dos fluxos de comércio intraindustrial, quer dizer, o intercAmbio dentro de
um mesmo ramo industrial, pode vir a ser uma ferramenta ttil para avaliar a evolugio
dos processos de integracio produtiva em um esquema de integrago regional, na
medida em que capta o grau de associagdo existente entre as estruturas produtivas
dos diversos paises. Da mesma forma, por sua prépria definicio, a existéncia de
comércio de duas vias pode ser um Ambito propicio para o desenvolvimento de
um tipo de integragdo profunda. Por sua vez, torna-se interessante a diferenca
entre comércio intraindustrial do tipo vertical (de qualidades) ou horizontal
(de variedades), relacionados, respectivamente, com fungoes de produgio e dotagoes
fatoriais diferentes ou similares; neste sentido, o comércio intraindustrial vertical
tende a assimilar-se a um comércio cldssico baseado em vantagens comparativas.

Neste trabalho, para estimar as correntes de comércio intraindustrial, adotou-se
a metodologia desenvolvida por Fontagné e Freudenberg (1997), que se propoe a
realizar a medigio com o médximo nivel de desagregacio possivel, a fim de evitar
o solapamento do comércio pela denominada inclinagio de agregagao setorial.
Em Fontagné, Freudenberg e Gaulier (2005), também se propde realizar a medicao
em nivel de fluxos de comércio bilaterais, com o propésito de evitar a inclinagao
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geografica e superestimar os niveis de comércio intraindustrial. De acordo com esta
metodologia, trata-se de identificar similaridades do produto e o solapamento do
comércio; neste caso, a andlise ¢ realizada no nivel maximo de desagregacio da infor-
magao disponivel (seis digitos do sistema harmonizado)® para o periodo 1996-2009
e com dados da United Nations Commodity Trade Statistics Database (Comtrade).*

Se existe solapamento de comércio, trata-se de comércio de via dupla; se
nao, define-se como comércio de uma s6 via. O solapamento serd determinado
de acordo com a seguinte condigio:

Mm(xkk' s Mige n) C1mo
_ = 10%.

MaX(ka' - My it)
onde, X é o valor das exportacoes; M ¢é o valor das importagoes; £ é o pais que
declara o fluxo comercial; £ ¢ o pais s6cio; 7 é o produto; e £ é 0 ano em que se
produz o fluxo comercial.

Haverd solapamento e, portanto, comércio de dupla via se o fluxo minoritdrio
(importagdo ou exportagio) representar pelo menos 10% do fluxo majoritdrio.
Se o fluxo minoritério for menor que 10%, nao haverd solapamento significativo
e, entao, serd considerado comércio de uma sé via.

A medigao da similaridade implica supor que existam produtos de diferentes
qualidades e que a qualidade pode ser aproximada a partir dos pregos de expor-
tagdo ou importagio. Os precos sio aproximados por meio dos valores unitdrios
de exportacio/importagio, calculados como o quociente entre o valor do fluxo
comercial (em ddlares correntes) e as quantidades intercambiadas (em toneladas).
Desta maneira, a condigdo para a similaridade é:

onde UV ¢ o valor unitdrio; X corresponde as exportagoes; M, as importagoes; &
¢ o pais que declara o fluxo comercial; £'¢ o pais sécio; 7 é o produto; e # é o ano
em que se produz o fluxo comercial.

Se os valores unitdrios de exporta¢ao e importacio diferirem em mais do
que 15%, os produtos comercializados sao considerados diferentes ou diferen-
ciados verticalmente; se, pelo contrédrio, diferirem em menos do que este valor,
consideram-se similares ou diferenciados horizontalmente. Da mesma maneira,

3. O célculo foi realizado com o sistema harmonizado com seis digitos, mas a apresentacéo setorial dos dados no item
sequinte sera realizado com CUCI Rev. 3 com dois digitos de desagregacao.
4. Disponivel em: <http://comtrade.un.org/>.



Condicoes para a Integracdo Produtiva no Mercosul: uma analise a partir do estudo
dos fluxos de comércio bilaterais 71

o fluxo de DV-V pode ter um maior valor unitdrio para um pais ou para o outro,
0 que é 0 mesmo, para as exportagdes ou para as importagdes de um pais.
Metodologicamente, trata-se de identificar se a anterior relacio (UVX/UVM) é
maior que 1,15, caso em que o pais exportador exporta um maior valor unitdrio;
por seu turno, se a relagao VUV/VUM for menor que 0,15, o pais exportador
exporta o menor valor unitdrio.

Essas defini¢oes determinam quatro tipos de comércio:

*  comércio de via dupla de produtos diferenciados horizontalmente (pouca
diferenca nos valores unitdrios e solapamento significativo) — doravante

DV-H;

* comércio de dupla via de produtos diferenciados verticalmente (fortes
diferengas nos valores unitdrios e solapamento significante) — doravante
DV-V — e nos quais o pais exportador exporta o maior valor unitdrio

(alta gama) — doravante DV-VA;

* comércio de via dupla de produtos diferenciados verticalmente e nos
quais o pais exportador exporta o menor valor unitdrio (baixa gama) —
doravante DV-VB;

*  comércio de uma sé via (solapamento insignificante ou inexistente) —
doravante UV.

4 COMERCIO INTRAINDUSTRIAL NO MERCOSUL: EVIDENCIA EMPIRICA

Nesta se¢do sao apresentadas as estimativas de comércio de dupla via para os quatro
paises do Mercosul, considerando os principais fluxos bilaterais registrados em
1996 e em 2009, com a finalidade de apresentar evidéncias sobre a evolugio do
processo de integragao produtiva em um longo periodo.

4.1 Argentina-Brasil

No comércio entre os dois maiores sécios do Mercosul existe um componente de
comércio de via dupla importante, tal como evidenciado na tabela 1 e no gréfico 1.
No ano de 1996, estes fluxos corresponderam a 42% do valor total do comércio
entre os socios, aumentando ao final do periodo considerado até alcangar um
nivel de 53%. O CII vertical de alta gama explicava os 10% dos intercimbios
totais de 1996 e os 24% em 2009; o vertical de baixa gama, que correspondia a
8% do comércio no inicio do periodo sob avalia¢do, aumenta sua participagio
para 11%. O CII horizontal, que tem uma forte participagao nos intercimbios,
diminui a participagao de 24% para 19% ao final do periodo. Tal como se observa
nos graficos 2 e 3, o setor de veiculos de carga torna-se o protagonista principal
dos intercAmbios intraindustriais, tanto horizontais como verticais.
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TABELA 1
Especializacdo comercial: fluxos Argentina-Brasil (1996-2009)
1996 2009
Especializacdo
Em US$ milhdes (%) Em US$ milhoes (%)

Vertical alta gama 1.202,18 10,07 5.452,20 23,53
Vertical baixa gama 961,71 8,05 2.524,34 10,89
Horizontal 2.817,67 23,60 4.411,90 19,04
Interindustrial 6.958,07 58,28 10.784,33 46,54
Total 11.939,63 100,00 23.172,77 100,00

Fonte: United Nations Commodity Trade Statistics Database (Comtrade). Disponivel em: <http://comtrade.un.org/>.
Elaboracdo dos autores.

GRAFICO 1
Especializacdo comercial: fluxos Argentina-Brasil (1996-2009)
(Em %)

1996 1997 1998 1999 2000 2001 2002 2003 2004 2005 2006 2007 2008 2009
M Cll vertical alta gama [71 Cll vertical baixa gama Cll horizontal M Interindustrial

Fonte: Comtrade.
Elaboracdo dos autores.

Em 1996, os intercAmbios de via dupla tipo horizontal (intercAmbio de
variedades) sao fundamentalmente os do setor de veiculos de carga (59% do
DV-H) e os pldsticos em formas primdrias (7%). Os intercAmbios de qualidades
(DV-V) estao liderados, no caso dos de alta gama, por veiculos de carga (32% do
DV-VA) e por mdquinas e equipamentos geradores de energia (19%); no caso
dos de baixa gama, destaca-se uma menor concentragio de setores, sendo os mais
importantes os de mdquinas e equipamento industrial (12% do DV-VB), veiculos
de carga (9%), materiais e produtos quimicos (8%), e mdquinas e equipamentos
geradores de energia (7%).
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GRAFICO 2
Especializacdo intraindustrial — Argentina-Brasil (1996)

[T

Veiculos de carga

89

o ®

73

Participagdo no comércio total
(%2}
|

Maquinas e equipamentos
industriais em geral

Maquinas e equipamentos
geradores de energia

O Horizontal =~ © Vertical altagama @ Vertical baixa gama

Fonte: Comtrade.
Elaboracdo dos autores.
Obs.: tamanho da bolha = importancia na categoria

GRAFICO 3
Especializacao intraindustrial da Argentina com o Brasil (2009)
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Fonte: Comtrade.
Elaboracdo dos autores.
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Em 2009, o setor de veiculos de carga continuou concentrando a maior
parte do comércio de via dupla nas trés categorias estudadas. Entretanto,
o vertical de alta gama encontra-se mais concentrado no mencionado setor,
situando sua participagao na categoria em torno de 66%. O comércio DV-VB
também ¢é fundamentalmente o setor de veiculos de carga, mas conta com
uma concentrag¢io menor, de 35%, seguido por outros setores, como o de
mdquinas e equipamentos geradores de energia (18%), mdquinas e equi-
pamento industrial em geral e pegas e partes de mdquinas (9%), materiais
e produtos quimicos (6%), produtos de metais (6%) e papel, papelao e
artigos de celulose (5%).

O comércio de variedade tem uma concentragio no setor de veiculos
de carga da ordem de 48%, ganhando participa¢ao outros setores como o
dos pldsticos em formas primdrias (passa a ter uma participacio de 18%
no comércio DV-H) e o setor de petrdleo e derivados, e do petréleo e
conexos (8%).

Definitivamente, o intercAimbio de duas vias entre a Argenti-
na e o Brasil tem aumentado até o final do periodo, com um rela-
tivo crescimento do comércio de qualidades. Em termos da com-
posicdo, o setor de veiculos de carga tem um papel destacado nos
fluxos de comércio de duas vias, e isto ndo variou no periodo estudado —
muito pelo contrdrio, tem tendido a se concentrar mais neste setor. Por sua
vez, evidencia-se que o setor automotivo teve maior importancia nos fluxos
comerciais entre os sécios, passando de 5% a 9%. Em 1996, o comércio
de variedades era o mais concentrado no setor automotivo, mas isto varia
no final da década, ganhando participagio o setor de pldsticos, enquanto
o fluxo vertical de alta gama é o mais concentrado no setor em 2009. Jd
o comércio vertical de baixa gama, que no inicio do periodo tinha uma
concentragdo baixa, no final tem uma concentragao alta no setor.

4.2 Paraguai-Argentina

O comércio do Paraguai com a Argentina é fundamentalmente do tipo
interindustrial. O comércio de duas vias ndo superou os 4% em média
no periodo considerado, embora nos extremos tenha aumentado de 4%
para 8%. Desde 2003, dentro do comércio de duas vias, ganha o comér-
cio vertical de baixa gama, quer dizer, aquele que tem o Paraguai como o
exportador de menor valor unitdrio (tabela 2 e grafico 4).
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TABELA 2
Especializacdo comercial: fluxos Paraguai-Argentina (1996-2009)
- 199 2009
Especializacdo
Em US$ milhdes (%) Em US$ milhGes (%)
Vertical alta gama 5,78 0,85 18,43 1,26
Vertical baixa gama 9,92 1,45 94,34 6,43
Horizontal 8,93 1,31 1,54 0,11
Interindustrial 658,20 96,39 1.352,45 92,21
Total 682,83 100,00 1.466,77 100,00
Fonte: Comtrade.
Elaboracdo dos autores.
GRAFICO 4
Especializacdo comercial: fluxos Paraguai-Argentina (1996-2009)
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Fonte: Comtrade.
Elaboracdo dos autores.

Analisando os setores que explicavam o comércio de duas vias no ano de
1996, o gréfico 5 reflete a importancia do setor de veiculos de carga e do de cereais
e preparados de cereais, no comércio de duas vias verticais de alta gama, sendo o
primeiro de 40% e o segundo de 22% dos referidos fluxos.
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O comércio de duas vias que tem o Paraguai como exportador de menos valor uni-
tdrio é explicado fundamentalmente pelos setores de bebidas (16%), roupas e acessérios
(15%), tabaco (12%), produtos de metal (9%) e artigos manufaturados diversos (9%).

O comércio de duas vias do tipo horizontal estd explicado principalmente
por ferro e ago (23%), artigos manufaturados diversos (20%) e café, chd, cacau e
especiarias e suas preparagoes (12%).

GRAFICO 5
Comércio de duas vias por setores: Paraguai-Argentina (1996)
15 —
g
8
e
P
‘o
£
5] Ferro e aco
o 5 _|
=
o
u" A
g .
:g Bebidas ‘. 89
5 . @ o‘
0 o
o 1@ 6 @
Veiculos de carga

0 Vertical altagama 0 Horizontal @ Vertical baixa gama

Fonte: Comtrade.
Elaboracdo dos autores.
Obs.: tamanho da bolha = importancia da categoria.

Em 2009 (gréfico 6), o comércio intraindustrial evidencia-se mais
concentrado em poucos setores. O classificado como DV-VA concentra-
-se em produtos medicinais e farmacéuticos (79%); o classificado como
DV-VB concentra-se em gds natural e manufaturado (34%), artigos manufatu-
rados diversos (16%) e bebidas; e os luxos DV-H em manufaturas de borracha
(35%), e fios, tecidos, artigos confeccionados em fibras téxteis e conexos (26%).

O comércio entre Paraguai e Argentina tem uma menor especializagio
intraindustrial, diferente do que se evidenciava para o comércio entre os sécios de
maijor tamanho do bloco. O comércio intrarregido do pais de menor desenvolvi-
mento relativo do Mercosul ¢ fundamentalmente do tipo interindustrial.
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GRAFICO 6
Comércio de duas vias por setores: Paraguai-Argentina (2009)
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Fonte: Comtrade.
Elaboracdo dos autores.
Obs.: tamanho da bolha = importancia na categoria.

Pode ser observado como o comércio de duas vias do Paraguai e Ar-
gentina tende a se concentrar no final do periodo considerado; evidencia-se
uma menor quantidade de setores com um componente deste tipo de espe-
cializagao. O comércio DV-VA, que estava fortemente concentrado somente
em dois setores (veiculos e cereais) no inicio do periodo, concentra-se ainda
mais — mas em medicamentos — no final. O comércio DV-VB continua
concentrando-se nos setores de bebidas e manufaturados diversos (ambos
aumentam sua participagdo na categoria) e roupas e acessérios (embora a sua
participagao seja reduzida), mas as sementes e frutos oleaginosos, que antes
nao eram importantes nestes fluxos, agora sio o setor majoritdrio. O DV-H
variou sua composi¢ao parcialmente, ji que alguns dos setores importantes
em 1996, como o ferro e ago e mdquinas especiais para determinadas indus-
trias, continuam sendo centrais, embora com uma participagdo menor no
caso do primeiro.

4.3 Paraguai-Brasil

Como pode ser visto na tabela 3, os intercimbios do Paraguai como o sécio de maior
tamanho do Mercosul, assim como se evidenciava para os intercimbios com a Argentina,
sdo principalmente de uma via. O comércio de duas vias com o Brasil nao chega a 2%
em 1996, mas em 2009 cresce um pouco acima dos 6% e se evidencia um aumento de
importancia do comércio de duas vias vertical de baixa gama.
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TABELA 3
Especializacdo comercial: fluxos Paraguai-Brasil (1996-2009)
1996 2009
Especializacdo
Em US$ milhdes (%) Em US$ milhdes (%)

Vertical alta gama 5,89 0,39 46,59 2,06
Vertical baixa gama 16,49 1,10 63,61 2,81
Horizontal 1,51 0,10 27,57 1,22
Interindustrial 1.478,83 98,41 2.122,74 93,91
Total 1.502,72 100,00 2.260,51 100,00

Fonte: Comtrade.
Elaboracdo dos autores.

Como reflete o grafico 7, em 1996 os fluxos de comércio intraindustrial de
alta gama concentram-se em manufaturas de metais (49%) e fios, e tecidos e arti-
gos confeccionados em fibras téxteis e conexos (31%). Os fluxos verticais de baixa
gama sdo fundamentalmente do setor de bebidas (51%) e, em segundo lugar, com
uma participa¢io bastante menor, os animais vivos (8%). O comércio classificado
como DV-H encontra-se fortemente concentrado em frutas e legumes (61%).

GRAFICO 7
Comércio de duas vias por setores: Paraguai-Brasil (1996)
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Fonte: Comtrade.
Elaboracdo dos autores.
Obs.: tamanho da bolha = importancia na categoria.
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Em 2009 (grifico 8), os fluxos comercias correspondentes a DV-VA encontra-
vam-se fortemente concentrados nos materiais e produtos quimicos, setor que corres-
ponde a 87% do intercimbio nesta categoria. O comércio classificado como DV-VB
encontra-se explicado fundamentalmente pelas manufaturas de borracha em 48% e
por pldsticos em formas primdrias (10%). Os intercAmbios de duas vias horizontais
concentram-se no setor de pldsticos em formas primdrias (64%) e fibras téxteis (19%).

GRAFICO 8
Comércio de duas vias por setores: Paraguai-Brasil (2009)
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Fonte: Comtrade.
Elaboracdo dos autores.
Obs.: tamanho da bolha = importéancia na categoria.

Em suma, o comércio entre o Paraguai e o Brasil é preponderantemente de
uma via. O comércio de duas vias entre os dois paises encontra-se, tanto em 1996
quanto em 2009, fortemente concentrado setorialmente nas diferentes categorias
estudadas, embora a composicao setorial modifique-se fortemente no final do
periodo estudado.

4.4 Uruguai-Argentina

Como se pode ver na tabela 4 e no grafico 9, o comércio de uma via é prepon-
derante entre o Uruguai e a Argentina. Por seu turno, o comércio de duas vias
perdeu importancia, partindo de um nivel de 28% e passando a um nivel de 19%
no ano de 2009. Os fluxos de comércio verticais de alta gama, que eram os mais
importantes no inicio do periodo, reduziram sua importincia no total do comércio
intraindustrial a partir de 2000.
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TABELA 4
Especializacdo comercial: fluxos Uruguai-Argentina (1996-2009)
1996 2009
Especializacdo
Em US$ millhdes (%) Em US$ milhdes (%)

Vertical alta gama 121,85 12,71 93,48 4,74
Vertical baixa gama 83,09 8,67 143,59 7,28
Horizontal 60,22 6,28 140,97 714
Interindustrial 693,36 72,34 1.595,37 80,84
Total 958,52 100,00 1.973,41 100,00

Fonte: Comtrade.
Elaboracdo dos autores.

GRAFICO 9
Especializacdo comercial: fluxos Uruguai-Argentina (1996-2009)
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Fonte: Comtrade.
Elaboracdo dos autores.

Em 1996 (grifico 10), os intercimbios do Uruguai com a Argentina dentro
do comércio de duas vias vertical de alta gama estavam principalmente explicados
pelo setor de veiculos de carga (36%), cereais e preparados de cereais (9%), éleos
essenciais e resinosos, e produtos de perfumaria e toucador e para polir e limpar
(8%). Os intercAmbios verticais de baixa gama concentram-se em petréleo,
derivados e conexos (18%), roupas e acessérios de vestir (10%), artigos manu-
faturados diversos (9%), dleos essenciais e resinosos, e produtos de perfumaria
e preparados de toucador e para polir e limpar (9%). O comércio de duas vias
horizontal concentra-se em papelao e artigos de celulose, de papel ou de papelao
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(20%), manufaturas de minerais nao metdlicos (18%), e matérias-primas para
tintas, curtumes e corantes (13%).

GRAFICO 10
Comércio de duas vias por setores: Uruguai-Argentina (1996)
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Fonte: Comtrade.
Elaboracdo dos autores.
Obs.: tamanho da bolha = importancia da categoria.

Em 2009 (grifico 11), a especializagdo intraindustrial vertical de alta
gama encontra-se muito concentrada nos setores de produtos medicinais e
farmacéuticos, de roupas e acessérios e de pldsticos em formas primdrias, que
correspondem a 25%, 16% e 12%, respectivamente, dos intercimbios sob
esta categoria. Os intercimbios de baixa gama estio menos concentrados, e
os principais setores dentro destes sdo artigos manufaturados diversos (16%),
papelao e artigos de celulose, papel e papelao (13%), e veiculos de carga
(11%). O comércio DV-H estd fundamentalmente explicado por veiculos de
carga (27%), petréleo, derivados e conexos (21%) e couro e manufaturados
de couro (14%).
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GRAFICO 11
Comércio de duas vias por setores: Uruguai-Argentina (2009)
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Fonte: Comtrade.
Elaboracdo dos autores.
Obs.: tamanho da bolha = importancia na categoria.

Nos intercAmbios de duas vias entre o Uruguai e a Argentina, destaca-se
que o setor de veiculos de carga perde sua importancia no comércio DV-VA,
mas a aumenta em DV-VB e DV-H. Por sua vez, o petréleo e derivados
que, em 1996, tem uma forte presenca nos intercimbios DV-H e DV-VA,
conserva sua importancia no comércio de DV, mas fundamentalmente no de
tipo horizontal, uma vez que continua sendo um setor de presenca destacada
no comércio bilateral total. Um setor com um comportamento de especial
relevincia no DV-VA ¢ o de produtos medicinais e farmacéuticos, que ganha
forte importancia na categoria.

4.5 Uruguai-Brasil

O comércio do Uruguai com o Brasil é em maior propor¢ao de uma via, os
referidos fluxos correspondem a 90% dos intercimbios em 1996 e 86% em 20009.
O comércio de duas vias aumentou sua importancia no comércio total de 10%
no principio do periodo a quase 14% no final. Tal como pode ser apreciado na
tabela 5 e no grafico 12, dentro do comércio intraindustrial sao os fluxos de
variedades os mais importantes.
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TABELA 5
Especializacdo comercial: fluxos Uruguai-Brasil (1996-2009)
1996 2009
Especializacdo
Em US$ milhdes (%) Em US$ milhdes (%)

Vertical alta gama 13,08 1,53 124,84 4,88
Vertical baixa gama 69,63 8,16 136,16 5,32
Horizontal 2,76 0,32 94,27 3,68
Interindustrial 767,78 89,98 2.203,56 86,12
Total 853,26 100,00 2.558,82 100,00

Fonte: Comtrade.
Elaboracdo dos autores.

GRAFICO 12
Especializacdo comercial: fluxos Uruguai-Brasil (1996-2009)
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Fonte: Comtrade.
Elaboracdo dos autores.

A respeito da composi¢do setorial, o gréfico 13 reflete a alta concentragio
em poucos setores do comércio de duas vias entre o Uruguai e o Brasil. De fato,
o setor de roupas e acessérios corresponde a 62% dos intercimbios verticais
de alta gama. Os de baixa gama correspondem fundamentalmente ao setor de
veiculos de carga (49%) e manufaturas de borracha (12%). A categoria DV-H
encontra-se explicada pelos calcados (38%) e mdquinas, artefatos e aparelhos
elétricos (28%).
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GRAFICO 13
Comércio de duas vias por setores: Uruguai-Brasil (1996)
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Fonte: Comtrade.
Elaboracdo dos autores.
Obs.: tamanho da bolha = importancia na categoria.

GRAFICO 14
Comércio de duas vias por setores: Uruguai-Brasil (2009)
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Fonte: Comtrade.
Elaboracdo dos autores.
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Em 2009, os intercAimbios intraindustriais também se evidenciavam muito
concentrados setorialmente (gréfico 14). O setor de veiculos de carga explica
os 40% do comércio vertical de alta gama, seguido pelo setor de produtos
medicinais e farmacéuticos, que respondem por 18% destes. O comércio de
duas vias vertical de baixa gama explica-se fundamentalmente pelo setor de
materiais e produtos quimicos (25%), petréleo e seus derivados e conexos
(11%), sementes e frutos oleaginosos (7%) e produtos de borracha (7%).
Os fluxos DV-H encontram-se fortemente concentrados em veiculos de carga,
que explica os 61% do setor.

A titulo de conclusio, evidencia-se como o comércio de duas vias entre
o Brasil e o Uruguai tem crescido fortemente. A respeito da composicio,
os intercAmbios de duas vias — como o comércio total bilateral entre os dois
paises — destacam novamente o papel principal do setor de veiculos de carga.
Os setores de cal¢ados e de roupas e acessérios de vestir, que, no inicio do
periodo, eram importantes, deixam de ter conteido de comércio intrain-
dustrial. Outro setor que perde importincia é o de manufaturas diversas,
embora permaneca um setor importante, mas s6 para o comércio DV-VA,
sendo que antes era central para o intercAimbio de variedades (DV-H).
Por sua vez, setores como o farmacéutico ¢ o de quimicos ganham impor-
tancia em 2009.

5 AVALIACAO E PERSPECTIVAS

Em um contexto de marcadas assimetrias produtivas e competitivas, os
processos de especializagio e complementagao produtiva podem ser a chave
para facilitar a convergéncia estrutural entre os Estados-Partes e dar lugar
a uma distribuicao relativamente equitativa dos beneficios do processo
integracionista. Os efeitos virtuosos da integragio relacionam-se com o
desenvolvimento de vantagens dindmicas a partir da complementagio produtiva
e a especializagdo intrassetorial dos membros do bloco. Em outras palavras,
para alcan¢ar um crescimento sustentdvel em longo prazo e a convergéncia
real das economias, devem produzir-se ganhos de eficiéncia nas atividades
ja instaladas e, a0 mesmo tempo, promover-se uma diversificagiao produtiva
para setores de maior valor agregado e com melhor inser¢io nas cadeias
globais de valor (Porta, 2008). Assim, ¢ preciso discutir por que isto continua
sendo um desafio para o Mercosul.

Considerando um longo periodo (1996-2009, neste caso), observa-se
uma tendéncia geral para um certo aumento do comércio intraindustrial
no Mercosul, com exce¢ao dos fluxos entre o Uruguai e a Argentina.
Entretanto, o processo se enquadra em duas realidades diferentes: uma, entre



86 Perspectivas para a Integracdo da América Latina

os s6cios de maior tamanho relativo, que registram altos niveis de comércio
intraindustrial, ainda que fundamentalmente explicado pelo regime de
comércio administrativo do setor automobilistico; outra, que se evidencia
nos intercAmbios entre os sécios de menor tamanho relativo com o Brasil
e a Argentina, assentada predominantemente por um intercimbio de uma
via, ainda mais marcada no caso do Paraguai.

Se as trajetdrias dos processos de integragao produtiva regional podem ser
aproximadas por meio da existéncia do comércio intraindustrial, as evidéncias
disponiveis assinalam que, no caso do Mercosul, os avan¢os tém sido mais que
modestos. Apesar de o componente do comércio intraindustrial ter aumentado em
proporgoes considerdveis, aparece muito concentrados em alguns poucos setores,
principalmente o automobilistico, e muito vinculado a existéncia de regimes
especiais tempordrios e com pouca densidade de ligacoes. Por sua vez, considerando
os setores nos quais figura um componente de comércio desta natureza, trata-se,
essencialmente, de um comércio intraempresa.

Nas condi¢oes em que foi concebido e regulado, o espaco regional foi relativa
e vantajosamente aproveitado pela trama de filiais de empresas multinacionais, que,
no ponto de partida, estavam em melhor posi¢io para organizar suas estruturas
corporativas de acordo com a situacio de livre comércio regional. A medida que as
pequenas e médias empresas tém acedido apenas marginalmente as vantagens da
especializagao regional, os beneficios potenciais da complementacio intrain-
dustrial foram distribuidos de maneira desigual e mais em termos regressivos.
Neste contexto, cabe perguntar-se por que o Mercosul ainda nao conseguiu inter-
nalizar os beneficios potenciais que teoricamente lhe sio adjudicados nos processos
de integragao. Uma resposta possivel é que a integragio produtiva estd distante de
ser um processo espontineo, garantido somente pela existéncia de contextos
de livre comércio e que, pelo contrdrio, requer o cumprimento de certas condigoes
nio verificadas neste caso.

A fragilidade do processo de complementagio produtiva no Mercosul tem
forte correspondéncia com a auséncia ou a fragilidade de suas condigoes essenciais
— conforme colocado na introdugao deste capitulo. Com relagao ao acesso ao
mercado, o0 Mercosul adotou medidas generalizadas de livre comércio, sem prever
consideragdes sobre as assimetrias competitivas e os mecanismos de administragao e
gestao de choques adversos. Num contexto de fortes assimetrias em suas estruturas
produtivas e sem coordenagdo de politicas, os acordos de liberalizagao acabaram
sendo de dificil cumprimento para os Estados-Partes, reiterando-se ao longo de
todo o processo violagoes unilaterais da politica comercial intra e extrarregiao
previamente acordada.
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Cabe salientar que, em paralelo a instalagao e desenvolvimento das primeiras
etapas do processo de integragdo regional, os paises do Mercosul atravessaram um
processo de mudanga estrutural que tendeu a especializd-los em suas vantagens
comparativas estdticas, a0 mesmo tempo em que foi reduzida a densidade das redes
produtivas domésticas e foram fortemente desarticulados os respectivos sistemas
nacionais de inovacao. Neste contexto, predominaram as estratégias nacionais
direcionadas a tirar vantagem das regras de livre acesso e, mais que coordenacio,
deu-se um processo de concorréncia de politicas dentro do mercado regional. Mais
ainda, algumas a¢des acordadas acabam sendo corrosivas para as possibilidades de
complementagao produtiva. Este é o caso das politicas de admissao tempordria de
importagdes ou as de zonas francas internas, originalmente destinadas a favorecer a
posicao dos paises de menor desenvolvimento relativo, e depois estendidas a todos
os membros e consolidadas como exce¢des permanentes.

Mencionadas essas fragilidades, é necessario considerar também algumas iniciativas
que poderiam melhorar o panorama. Todos os Estados-Partes t¢ém desenvolvido
instrumentos no 4mbito nacional para o fortalecimento da competitividade das empresas
— principalmente das pequenas e médias —, a fim de evitar os vazamentos transfronteiricos
negativos. E necessdrio gerar mecanismos de coordenagio destes instrumentos e doté-los
de uma dimensao e uma vocagio regional. De qualquer forma, apesar de ser possivel
reconhecer que certas politicas transversais sio necessarias para promover a competitividade
da estrutura produtiva, torna-se imprescindivel hierarquizar a ldgica setorial no projeto
institucional do Mercosul. Por sua vez, com a finalidade de avangar relativamente répido
nas iniciativas de integragio produtiva, mais que a harmonizagio de regras setoriais gerais,
deve-se fortalecer os acordos sobre a base de projetos especificos. Por exemplo, o megaprojeto
de investimento da Petrobras para a exploragio da bacia do pré-sal pode gerar amplas
oportunidades de negdcio para a regiao por meio da formagio de uma rede de fornecedores de
equipamentos, componentes ¢ outros servigos. O mesmo pode-se pensar para o projeto
de integragio da cadeia produtiva regional do setor naval.

A inser¢ao de cadeias globais de valor (CGV) pode motorizar outro eixo
de integra¢io produtiva, fornecendo oportunidades de acesso a recursos-chave
como o financiamento, as capacidades de gestdo e as tecnologias de fronteira.
Entretanto, as empresas da regido ainda nio conseguiram alcan¢ar uma inser¢ao
de sucesso, na medida em que se situam em elos de menor agregacao de valor
e com escassos vinculos com a estrutura produtiva local. E em relagdo a tragao
da demanda asidtica sobre os produtos primdrios, abre-se um cendrio favoravel
a especializa¢do, em fungdo das vantagens comparativas estdticas dos paises do
bloco. Torna-se necessdrio evitar o potencial desincentivo ao estabelecimento de
instrumentos para a diversificagiao do padrao produtivo e comercial, e aproveitar
as novas condi¢oes de maior folga financeira para avangar na constitui¢ao de
cadeias produtivas regionais.
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ANEXO A

DETALHAMENTO DAS CATEGORIAS CUCI REV. 3

CUCIR3  Detalhamento

00 Animais vivos ndo incluidos no capitulo 3

01 Carne e derivados de carne

02 Produtos lacteos e ovos de aves

03 Pescado (ndo incluidos os mamiferos marinos), crustaceos, moluscos e invertebrados aquaticos e seus derivados

04 Cereais e derivados de cereais

05 Legumes e frutas

06 Acucares, derivados de aglcar e mel

07 Café, chd, cacau, especiarias e seus derivados

08 Racdo para animais (exceto cereais sem moer)

09 Produtos e derivados comestiveis diversos

" Bebidas

12 Tabaco e seus produtos

21 Couros, peles e peles finas sem curtir

22 Sementes e frutas oleaginosas

23 Borracha bruta (inclusive a borracha sintética e regenerada)

24 Cortica e madeira

25 Celulose e residuos de papel

2% Eibras téxteis - exlceto as mechas (tops) e outras formas de 1a penteada — e seus residuos (ndo manufaturadas em
fiados, fios ou tecidos)

27 Fertilizantes em bruto, exceto os do capitulo 56, e minerais em bruto (exceto carvdo, petréleo e pedras preciosas)

28 Minérios e dejetos de metais

29 Produtos animais e vegetais brutos, n.e.p.

32 Hulha, coque e briquetes

33 Petroleo, produtos derivados de petrdleo e produtos conexos

34 Gés natural e manufaturado

35 Energia elétrica

41 Oleos e gorduras de origem animal

42 Oleos e gorduras fixos de origem vegetal, bruto, refinados ou fracionados

53 Oleos e gorgiurlas de origem anirqal ou vegeltal, elabgrados; ceras de origem animal ou vegetal; misturas ou preparados
n&o comestiveis de gorduras ou dleos de origem animal ou vegetal, n.e.p.

51 Produtos quimicos organicos

52 Produtos quimicos inorganicos

53 Matérias-primas para tintas, curtumes e corantes

(Continua)
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CUCIR3  Detalhamento

54 Produtos medicinais e farmacéuticos

55 Oleos essenciais e resinosos e produtos de perfumaria, preparados de toucador e para polir e limpar

56 Fertilizantes (exceto os do grupo 272)

57 Pléasticos em formas primarias

58 Plésticos em formas ndo primarias

59 Matérias e produtos quimicos, n.e.p.

61 Couro e manufaturados de couro, n.e.p. e peles finas curtidas

62 Manufaturas de borracha, n.e.p.

63 Manufaturas de cortica e madeira (exceto moveis)

64 Papel, papeldo e artigos de celulose, de papel ou de papeldo

65 Fios, tecidos e artigos confeccionados com fibras téxteis, n.e.p. e produtos conexos

66 Manufaturas de minerais ndo metalicos, n.e.p.

67 Ferro e aco

68 Metais ndo ferrosos

69 Manufaturas de metais, n.e.p.

71 Maguinario e equipamentos geradores de energia

72 Magquinas especiais para determinadas indUstrias

73 Méquinas para trabalhar metais

74 Maquinaria e equipamento industrial em geral, n.e.p., e partes e pecas de maquinas, n.e.p.

75 Maquinas de escritorio e maquinas de processamento automatico de dados

76 Aparelhos e equipamentos para telecomunicacées e para gravagao e reproducdo de som

77 Maqyinério, aparelhos e artefatos elétricos, n.e.p., e suas partes e pecas elétricas (inclusive as contrapartes nao
elétricas de uso doméstico)

78 Veiculos de carga (inclusive aerodeslizadores)

79 Outros equipamentos de transporte

81 EEiiﬁcios pré-fabricados; artefatos e acessdrios sanitarios e para sistemas de conducdo de aguas, calefaco e ilumina-
¢do, n.e.p.

82 Méveis e suas partes; camas, colchdes, estrados, almofadas e artigos recheados similares

83 Artigos de viagem, bolsas de mdo e outros artigos analogos para conter objetos

84 Roupas e acessorios

85 Calcados

87 Instrumentos e aparelhos profissionais, cientificos e de controle, n.e.p.

88 Aparelhos, equipamentos e materiais fotograficos e artigos de Otica, n.e.p., reldgios

89 Artigos manufaturados diversos, n.e.p.

91 Pacotes postais ndo classificados conforme sua natureza

93 Operagdes e mercadorias especiais ndo classificados conforme sua natureza

96 Moedas (exceto de ouro), que ndo tenham curso legal

97 Ouro ndo monetario (exceto minerais e concentrados de ouro)

Fonte: Comtrade.
Obs.: n.e.p. = ndo especificado ou incluido em outra parte.






