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1. 1Introdugao

A inflacao tem-se constituido num fato comum ao lon
go da industrializagao brasileira. Durante os Governos de Var
gas e Kubitschek as taxas que eram anteriormente de 107 ao ano du
plicaram. No periodo posterior que se éeguiu ao fim do ciclo de
investimentos do Programa de Metas, as taxas de inflacao elevaram
-se em ritmo exp-.osivo, tendo o custo de vida no Rio de Janeiro

se elevado em 877 em 1964,

As origens e consequencias desse processo inflacio
nario foram a epoca alvo de acirrado debate, que longe de puramen
te academico continha elevado grau de teor politico. Desse diag
nostico emergeriam as medidas de politica economica com suas
Gbvias consequencias economicas e sociais. Com as mudangas poli
ticas ocorridas em 1964 os chamados "estruturalistas" foram alija
dos, do poder e de qualquer influéncia sobre a politica econdmica,

1/

assumindo a sua condugao o grupo denominado '"monetarista'.—

Ao diagnosticar a inflagao como resultado de um ex
cesso de demanda e ao adotar uma polIticalmonetéria restritiva,
os novos condutores da politica econdmica provocaram a reducao da
atividade economica, dos salarios reais e do nivel de emprego que
culminou na recessao de 1967. Os resultados em termos de contro
le da inflagao nao foram tao expressivos, mas suficientes para
baixar a taxa de inflac3o a niveis suportaveis por uma economia

en riapida transformagao.

A nova equipe de condutores da politica econdmica

que assumiu em 1967 mudou o diagndostico: a inflagao era devido

1/

—~" Para uma revisao bastante ampla acerca deste debate, veja-se
José Breno B. Salomao, Sobre as Interpretacoes da Inflagcao Bra
sileira (Brasilia: Departamento de Economia da UnB, Tese de
Mestrado, 1975, mimeo).
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aos custos, estando a demanda demasiadamente restringida. Como

consequencia, controlou-se pregos, salarios, taxas de juros, e ta
rifas publicas, além de se promover a expansao de credito para
consumo. Este novo conjunto de medidas, que reunia muitos compo

nentes anteriormente sugeridos pelos estruturalistas, obteve enor

me sucesso: a economia recuperou-se e cresceu em média 107 ao
ano entre 1967 - 1974, embora a taxa de inflagao anual tenha-se
mantido num patamar em torno de 20%, ou 257 conforme a fonte de

dados que se utilize.

Um ponto comum e bem sucedido em ambas as fases de
politica econdmica foi a contengao salarial. Os reajustes sala
riais eram fixados por indices oficiais abaixo da variagao no
custo de vida, e apenas nesse montante transferiveis a pregos.

-

Dessa forma as camadas salariais mais baixas tiveram seus sala

rios reais progressivamente reduzidos enquanto as camadas mais

elevadas (administrativas e qualificadas) obtinham ganhos reais.

Sob essa veemente acusagao, de promover uma redis
tribuigao perversa da renda, beneficiando o capital e os assalari
ados mais qualificados e administrativos, o governo que assumiu o
poder em 1974 introduziu algumas mudangas ‘visando alterar esse
quadro face ao recrudescimento da inflagao e a redugao na taxa de

crescimento economico.

Mais recentemente, o compromisso de se reverter aque
le quadro foi reafirmado num projeto politico Bem mais amplo. De
la para ca, a situagao economica so se fez agravar, provocando o
reaparecimento acumulado de questoes que ja pareciam mortas, pe
lo menos a nivel do debate,em torno de tres temas que se consti
tuiram per se o assunto econdomico das tres ultimas décadas: nos
anos 50 a preocupagao era o crescimento economico, nos anos 60 a
inflagao e, nos anos 70 a distribuigao de renda. Os anos 80
estao prometendo exumar concomitantemente estes ilustres cadave
res, ao mesmo tempo que materializa o velho fantasma do estrangu

lamento externo fruto do cronico deficit da balanga comercial.

IPEA — 1
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Uma analise conjunta mais acurada destes quatro te-
mas exigiria informagoes novas e em alguns casos inéeditas. Neste
segundo caso, certamente se enquadra analises desagregadas sobre
a dindmica dos pregos, do mark up e da distribuicao funcional da
renda. Embora seja uma "porta arrombada" na literatura economi-
ca dos paises desenvolvidos, no Brasil pouco de concreto se sabe
a respeito, embora muito se tenha discutido das formulagoes ted
ricas. Este artigo objetiva, com suas eventuais qualidades, su

prir parcialmente esta lacuna; com suas limitacoes e falhas, pro

vocar o debate e o aparecimento de outros estudos mais aprimora-

dos.

O trabalho esta organizado da seguinte forma: a se
cao 2 contem a discussao dos aspectos tedricos da formagao de
prego que norteiam o estudo empirico; na secao 3 analisa-se o

processo de formagao e variagao de precgos iniciando-se por levan
tar e qualificar algumas hipoteses atravées de pesquisa de campo
com émpresirios nacionais para, a seguir, testa-las via estimati
vas de equacoes de prego; na segao 4 examina-se a dinanica “do
mark up e da distribBuigao funcional da renda no ciclo; as princi
pais conclusces estao sumarizadas na secao 5 junto com algumas

I

consideragoes sobre suas consequencias.

2. Aspectos Teoricos da Formagao de Pregos

Os anos vinte e trinta foram palco do aparecimento
de contundentes criticas a teoria da fixacao de pregos com base
nas ferramentas convencionais da analise marginalista. Em ter
mos teoricos, dois aspectos foram principalmente explorados: o
realismo de suas hipoteses e a crescente frequencia de condigoes
oligopolisticas. O artigo de Sraffa de 1926, e os livros de

Chamberlin e Joan Robinson poderiam ser citados como marco dessa

P &
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rejeicao ao marginalismo.

O desenvolvimento natural desta rejeicao tedrica foi
o aparecimento de pesquisas empiricas sobre o comportamento dos
empresarios com respeito a suas decisoes de pregos. 0 artigo
pioneiro de Hall e Hitch em 1939 abriu caminho para uma serie de
outras pesquisas de campo que, baseadas em questionarios, busca
vam saber dos empresarios como eles procediam para fixar precgos.
Posteriormente, este artigo deu origem a um rico debate, que se
convencionou chamar "Controversia Marginalista",4 tendo como cam
po de batalha principal os numeros da American Economic Review

de 1946 e 1947,

0 passo subsequente aos estudos empiricos foi o apa
recimento de diversas novas teorias de fixacao de preco entre as
quais se inclui a propria proposta de Hall e Hitch da "fixagao
de pregos baseada no custo pleno". > Seguiu-se a formulagao de
Kalecki para o qual os pregos eram fixados com base numa "margem

adicionada aos custos principais de producgaon

2/

=" P. Sraffa, "The Laws of Return Undér Competitive Conditions',
Economiec Journal, Vol. 36, n? (1926), pp. 535-550; E. H.
Chamberlin, The Theory of Monopolistic Competition (Cambridge,
Mass: Harvard University Press, 1933); Joan Robinson, The
Economics of Imperfect Competition (Londres: Macmillan Press,

2 e muitas outras

1933).
3/ R.L. Hall e C.J. Hitch, "Price Theory and Business Behaviour",
Oxford Economic Papers, Vol. , n? 2 (Maio, 1939), pp.
», Teeditado em T. Wilson e P. S. Andrews, eds., Oxford

Studies in the Price Mechanism (Oxford: Oxford University
Press, 1921), pp. 107-138, de onde sao retiradas todas as futu
ras referencias.

CE. F. Machlup, "Theories of the Firm: Marginalist,
Behavioural, Managerial", American Economic Review, Vol. 57
n? 2 (Margo 1967), pp. 1-33. Neste artigo é feito um balanéo
daqyela controversia, la se encontrando citados os principais
artigos que a compuseram. '

"Full cost pricing" ver R.L. Hall e C.J. Hitch, op.cit.

"Marking up average pri ' i, "
: n L ge prime costs  ver M. Kalecki, "Costs and
Prices”, in Selected Essays on the Dynamics of the Capitalist

gionomz (Cambridge: Cambridge University Press, 1971), pp. 43-
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nesta mesma linha de pregos-determinados por custos, embora 1in-
corporando inovacoes, como as de Andrews, Lanzillotti, Marris, e
mais modernamente Bain, Labini, e ainda seus mais recentes segui
dores, Eichner e Wood. 7 Ha de se ressaltar, contudo, que foi
com o aparecimento da formulacao de Steindl 8 que a politica de
pregos das firmas deixou de ser um aspecto isolado das decisoes
e passou integrar na teoria o corpo mais geral da estrategia das

grandes corporacoes.

Nesta segao discutem—-se alguns aspectos teoricos des

se desenvolvimento da teoria da formagao de pregos com base nos
] - —~

custos, visando-se fornecer elementos para a interpretagao empil

rica posterior.

2.1. A curva de demanda quebrada

0 modelo de oligopolio traduzido na curva de demanda
quebrada foi simultaneamente proposto por Hall e Hitch, 9 e
Sweezy.10 A versao de Hall e Hitch @ a representagao teorica

dos resultados encontrados nas entrevistas a empresarios sobre

sua politica de fixagao de pregos. A prqposigao de Sweezy pare

z

lo—-l
o o

ce ser fruto do puro desenvolvimento teorico, embora se diga que

ele teria chegado aquele resultado tambéem atraves de informagoes

/ P.W.S. Andrews, Manufacturing Business (Londres: Macmillan,
1949); R. F. Lanzillotti, "Pricing Objectives in Large
Companies", in American Economic Review, Vol. , n9
( ., 1958), pp. 921-940; Joe S. Bain, Barrier to New
Competition ( ); P. Sylos-Labini,
Oligopoly and Technical Progress (Cambridge, Mass: Harvard
University Press, 1969); Alfred S. Eichner The Megacorp &
Oligopoly (Cambridge: Cambridge University Press, 1976); Adrian
Wood, A Theory of Profits (Cambridge: Cambridge University
Press, 1975).

/ . .
Josef Steindl, Maturity and Stagnation in American Capitalism
(Nova York: Monthly Review Press, 1976).

/ R.L. Hall e C.J. Hitch, op.cit.

/ : -
P.M. Sweezy, "Demand Under Conditions of Oligopoly", Journal

of Political Economy, Vol. 47, n9 3 (Junho, 1939), pp. 568~
73.

IPEA — 1
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obtidas junto a empresarios.
A curva de demanda quebrada representada pelo seg

mento A'PB' na figura 1, @ o resultado de duas curvas de demanda,
uma delas mais elastica (linha A'A), representando a demanda pe
lo produto de uma firma de um grupo, supondo que todas as outras
mantem seus precgcos no ponto de quebradura da curva,.P; a outra
curva de demanda, menos elastica (linha BB'), representa a deman
da pelo produto daquela firma, supondo que as outras firmas se
guem suas variagoes de pregos. Acima do ponto P, segumento A'P

a eurva de demanda da firma e elastica, representando o receio
do empresario em nao ser seguido pelos competidores ao elevar

seu prego, perdendo assim clientes para os competidores. Abaixo

do ponto P, seguemento PB', a curva de demanda e muito . menos
elastica = representando o receio do empresario de ser seguido
nas suas redugoes de preco, com a consequente perda de lucros

para todos.

Portanto, a curva de demanda do oligopolista tera o
formato da linha A'PB', produzindo uma curva de receita marginal
descontinua (RMa Q R RMb). Em tal situacao, a curva de custo margil
nal poderia cortar o seguemento QR em qualquer ponto, tornando a
estrategia de maximizagao de lucros numa politica de manter os

_pregos ao nivel atual P.

A critica usual a esta formulagao é que trata-se de
uma teoria da estabilidade de pregos mas nao de uma teoria de fi
xagao de pregos, visto nao explicar porque o preco foi fixado no

11/ O proprio Sweezy da margem a que assim se pense, ao dizer:
"That many producers do think of their demand curves as
traning this shape I think will be evident to anyone who sets
out to investigate the subject by interviewing businessmen.
They frequently explain that they would lose their customers
by raising prices but would sell very little more by lowering

prices". In op.cit, p. 569.

IPEA — 1
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ponto em que ele tende a se manter rigido. Parece claro, que mes
mo tendo sugerido que os pregos sao fixados com base na adigao de
uma margem ao custo medio total de produgao (aquela epoca 10Z),

os autores desta teoria teriam que ‘tentar explicar como esta mar
gem era determinada, porque diferia entre produtores e entre pro

dutos, coisa que ficaria para outros autores fazerem.

Antes, entretanto, de seguir-se em frente e importan

te analisar a formulacao de Sweezy, pois, sua contribuigao & mais

ID—‘;

rica, ao sugerir razoes para que os pregos, embora tendentes a r
gidez, se movam.

Esta claro, que a maior ou menor inflexibilidade dos
precos na versao de Hall e Hitch dependera da maior ou menor con
cavidade da curva de demanda quebrada. Assim sendo, Sweezy exami
na razoes pela quais aquela curva pode ser menos concava ou ate
mesmo convexa, Vvisto estar ele interessado em explicar razoes pe
las quais os precos saoem certas ocasioes e em certas industrias

. » - .
mais flexiveis do que em outras.

E necessario, neste ponto, abrir-se um pequeno paren

tesis para chamar atengao que ambos autores estavam em busca de
B

uma explicacao tedrica para a relativa inflexibilidade dos pregos

industriais observada nos anos da Grande Depressao. 12 A princi

. pal preocupagao era com a modesta trajetdria em que a economia es

tava se recuperando, atribuida a inflexibilidade para baixo dos

pregos industriais. Alguns estudos da epoca mencionavam explici

12 e . . .
A principal pesqulisa a respeito parece ser aquela preparada

por G. C. Means, Industrial Prices and their Relative
Inflexibiliity ( Washington: U.S. Senale Document, n? 3, 1935).

1PEA — 1
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tamente como sua causa a crescente concentragao industrial.

Obviamente, nao foi este um ponto'pacifico. Pode-se, entretanto,
assegurar-se a partir daqueles.estudos, e a despeito de toda con
troversia que: (1) ocorreu uma relativa inflexibilidade dos pre
gos industriais durante aqueles amos; (2) tal fato foi observa
do principalmente nas industriais oligopolizadas, embora nao em
todos os casos. Em busca de uma explicagio para este fato e

que se pode situar a curva de demanda quebrada.

Se a reacao esperada pelo empresario fosse de que

seus competidores iriam segui-lo em caso de uma elevacao de pre

¢os e nao faze-lo no caso de uma redugao, sua curva de demanda
imaginaria seria aquela formada pelos seguementos pontilhados,
BP e PA da Figura 1. Estas reacoes seriam possiveis, segundo

Sweezy, no caso de uma elevacao de prego, se a firma em questao
ocupasse a posigao de lideranga de pregos, e no caso de uma redu
gao,. se esta toma a forma de concessoes secretas de descontos sp

Bre .uma lista de pregos pre-estabelecida.

Embora estas razoes limitem por demais a  aplicagao
desta analise, ela possihilitou a abertura de um amplo campo,
posteriormente retomado por Efroymson. }4 Mostrou ele que, em
contraste com a curva concava que reflete periodos de depressio,
a curva convexa reflete épocas de prosperidade. Em periodos de

depressao todos estao operando abaixo da escala_Btima de produ

13 O proprio estudo de Means, citado na nota anterior, atribui
ao crescente poder de monopolio e da concentragao do controle
das firmas, a causa para tal rigidez. Veja-se ainda: R. C.
Wood "Tucker's Reasons for Price Rigidity", American Economic
Review, Vol. , n@ , (Dezembro, 1938), p.p. 667-68;

J. T. Dunlop, "The Causes of Price Inflexibility", Quarterly
Journal of Economics, Vol. 54, n? 3 (Agosto, 1939) pp. 522-33.

14 C. W. Efroymson, " A Note on Kinked Demand Curves", American

Economic Review, Vol. 33, n? 1 (Margo, 1943), pp. 98-109.

IPEA -1
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¢ao e portanto tao ansiosos por encomendas que evitarao aumentar
precos mesmo na ocorrencia de eventuais elevacoes de custos ou
de demanda. Por outro lado, nos periodos de auge da atividade
eéonamica, o excesso de capacidade e custos decrescentes dao lu
gar a excesso de encomendas e a custos crescentes.

Entretanto, alem da flexibilidade de pregos a curva
de demanda quebrada convexa traduz uma situagao de grande insta
bilidade, como resultado dos esforgos do empresario para igualar
receita marginal a custo marginal. Dependendo em que estagio a
curva de custo marginal esteja ao cortar a ordenada MP, que for
nece o conjunto de oportunidades de maximizagao de lucros, have
ria pelo menos uma solucao divergindo da solugao esperada dada
pelo ponto P. Portanto, P nao pode definir um ponto de equili
brio para a firma até que as condigaes operantes mudem e a curva

‘deixe de ser reflexa.

Em resumo, a curva de demanda quebrada e uma cﬁrva
de demanda imaginaria, apropriadamente refletindo a interdepen
dencia oligopolista, e difere profundamente da curva de demanda
de mercado. A curva de demanda tradiciomnal, ° naréhalliana, tam
bem & uma projegao ex-ante, mas nela as-reagoes dos rivais nao
necessitam ser consideradas, pois, trata-se de concorréncia per
feita. 15 Na curva de demanda quebrada, a maior ou menor rigi
dez dos pregos esta associada a sua maior ou menor concavidade.
Embora quanto mais convexa seja a a curva quebrada mais flexi
veis sejam os precos, maior sera tambem a instabilidade. A cur

va Marshalliana representaria um ponto intermediario onde flexi

135 Note~-se que a curva de demanda de mercado refletindo as prefe

rencias do consumidor, so0 coincidira com curva de demanda es
timada pelo produtor em condicoes de concorrencia atomizada,
garantida pela caracteristica fundamental da concorrencia no
sentido classico, vale dizer, a facilidade de entrada de no
vos produtores. A excecao deste caso, a possibilidade de
qualquer empresa 1nf1uenc1ar na quantldade e por conseguinte
em pregos, levara a necessidade de que as reagoes dos concor
rentes seja levada em consideragao, distinguindo a curva de
demanda de mercado daquela imaginada pela empresa.

IPEA — 1
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bilidade e estabilidade de pregos estariam juntas.

2.2. Grau de Monopodolio e Mark up.

Reconhece-se que as formulacoes tedricas de Kalecki
desenvolveram-se da macro para a microeconomia, no sentido que
para apoiar suas formulagoes macroeconomicas ele viu-se obrigado
a desenvolver suas proprias fundagaes microeconomicas, desde
que as disponiveis a época nao se adequavam a seus modelos agre
gados. Nestes modelos ele utilizava-se de varios novos concei
tos microeconomicos que sO mais tarde seriam desenvolvidos em

seu artigo sobre determinagao de pregos.

A formulagao tedorica de Kalecki sobre o processo de
determinagao de pregos representa, certamente um avango em rela
¢ao 3 formulagao de Hall e Hitch. Propoe ele uma solugao a
questao da determinagao da margem adicionada aos custos, melhor

qualificando o procedimento dos empresarios.

_Kalecki inicia descartando a proposicao de que as
firmas industriais seguissem a regra neo-classica de maximiza
cao de lucros. Diz ele: "Em vistas das incertezas encontradas
no processo de fixagao de pregos, n3o sera suposto que as fir
mas procuram maximizar seus lucros, seja da maneira que for. 17

Segundo ele, os pregos sao fixados pela firma com base nos custos

16 Ver M. Kalecki, "Costs and Prices", in Selected Essays...

op. cit., pp. 43-61. Note-se que este artigo foi original
mente publicado em 1943 o que coincide com a epoca de sua es
tadia em Oxford (1940-44) e com o aparecimento dos artigos
sobre mecanismos de pregos originados em pesquisas conduzi -
das no Oxford Institute of Economics and Statistics do qual
Kalecki fazia parte.

17
M. Kalecki, "Costs and Prices", op.cit. p.44

IPEA — 1
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primarios meédios de produgao e no prego médio do grupo de produ-
tos em questao, adicionando, aos custos primarios (mao de obra e
materias primas) uma margem objetivando cobrir os outros custos
nao considerados (custos fixos e fiﬁanceiros) e proporcionar uma

margem de lucros.

Este procedimento e plenamente captado pela formula
p = mu + nE » onde o prego do produto p ¢ determinado pela firma
com base no custo primario u , cuidando para que a relagao de P
vis a vis o preco medio ponderado de todas as outras firmas, P
nao se torne muito alta. O coeficiente m reflete a diferenga en
tre pregos e a soma dos outros custos e lucros, que quanto maior,
mais favoravel a lucros; o coeficiente n reflete a relativa de
pendencia da firma do preg¢o medio da industria. Ambos coeficien
tes refletem fatores oligopolisticos e monopolisticos,que incluem
alem do proprio grau de concentragao varias formas de competigao
que nao pregos, tais como propaganda, diferenciaggo de produtos,

etc., que Kalecki chamou de grau de monopolio.

Se m e n sao considerados iguais para toda a indus
tria, a equagao anterior pode ser generalizada para p = mu + np,
= m - . , .
tal que p = — u , o que nos diz que o mark up numa determinada
l1-n

indistria sobre custos diretos sera tao mais elevado quanto
‘'maior for o grau de monopolio na industria.

A acusagao usual de circularidade no raciocInio,18
nao procede, pois, Kalecki examinou cuidadosamente os elementos
que compoem esse poder de monopolio ou seja o grau de liberdade
que as firmas ou industrias tem de discriminar pregos de custo.

Os principais fatores que compoem o grau de monopolio sao: em

primeiro lugar e principalmente o processo de concentragao na in

18 Veja-se N. Kaldor, "Alternative Theories of Distribution” in

Essays on Value and Distribution (Klencoe, Ill.: The Free
Press, 1960), pp. 210-36.

IPEA — 1
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distria, levando 3 formacao de grandes corporagoes. Isto facili
taria as grandes empresas influenciar o prego medio da referida
industria, ou induzir a aceitacgao de acordos tacitos, ou ainda

a aceitacao de uma lideranga de pregos.

0 segundo maior fator influenciando esse grau de 11
berdade seriam as diversas formas de competigio que nao-precos,
ja mencionadas. Neste sentido todo a posterior contribuicao de
Bain e Labini na 3rea de barreiras a entrada poderiam ail ser

agregadas.

Dois outros fatores que tambem devem ser considera
dos seriam: as variacOes nos custos indiretos em relagao aos
custos primarios e o poder dos sindicatos. Se a relagao custos
indiretos/custos primarios cresce havera necessariamente arrocho
nos lucros a menos queo mark up cresga; esta seria usualmente a
situagao numa depressao quando os custos indiretos caem menos do
que os custos primarios. Contudo, a tendsncia basica seria o
aparecimento de um acordo tacito (aumentando o grau de monopdlio
na industria) entre as firmas visando proteger os lucros, e por
tanto elevando o mark up. E possivel entretanto que desenvolva-
se uma competicao selvagem (diminuindo o grau de monopdlio na in

dustria) fazendo diminuir o mark up.

A existencia de um sindicato forte diminui esse grau
de monopolio e portanto reduz o grau de liberdade em discriminar
precos. Elevadas rentabilidade aumentam as demandas dos sindica
tos por maiores saldrios criando uma tendencia a elevagao de
custos que afeta adversamente a posigao de competitividade da

firma, encorajando a adogao de menores margens de lucro.

IPEA — 1
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3. Formagao e Variagao de Pregos na Industria Brasileira
4

A revisao da discussao tedorica anterior fornece a es

pinha dorsal da analise que se pretende realizar ao nivel da i

=

distria brasileira. Faz-se, entretanto, necessario incorporarem
-se algumas especificidades da economia brasileira, no periodo
em questao. Particularmente deve-se levar em conta as elevadas
taxas de expansao do produto industrial ao lado de taxas de in
flagaoﬁnunca inferiores a 207Z. O impacto desses eventos sobre

as decisoes empresariais terao certamente efeitos consideraveis.

Alem disso, o desenvolvimento tecnologico observado
no pos-guerra nas economia ocidentais, com o apareciﬁento de uma
diversidade consideravel de produtos, teve um impacto bastante
concentrado no Brasil, onde a vinda de empresas multinacionais
possibilitou a transferencia de tecnologias que em muito altera

ram as caracteristicas produtivas da industria ja instalada.

Nesta secao, procura-se inicialmente relatar os re
sultados da pesquisa de campo sobre formagao e variagao de pre
cos na industria brasileira. A seguir discutem-se as implica
gSes teoricas daqueles resultados bem comp dos aspectos particu-
lares acima mencionados, propondo-se um modelo de variagao de
pregos. Os resultados econometricos obtidos sao, entao, apresen

tados e discutidos.

3.1. "Resultados da pesquisa de campo

Pesquisas de campo baseadas em entrevistas abertas
» - 3 - - .
ou em questionarios fechados com perguntas especificas sobre o
processo de determinagao de pregos, se tornaram tradigao na pes
quisa economica dos paises ocidentais, desde o estudo pioneiro
de Hall e Hitch. Tradigao tambem se tornou a discordia em rela
gao a interpretagao de seus resultados. Como na grande maioria

das vezes as pesquisas de campo eram realizadas pelos criticos
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do marginalismo, descontentes com o estado das artes nessa area,
a atitude destes ultimos era a de negar a validade do metodo sob
tres aspectos: (1) a propria metodologia, pois que examina-se o
que o empresario diz que faz ao inves de decisoes efetivamentes

tomadas; (2) as perguntas possibilitariam interpretagoes diver
sas por parte do empresario; (3) as respostas dadas, em sua mai
oria, poderiam ser reinterpretadas a lua da teoria marginalis

19
ta.

As respostas a estas criticas nao foram menos contun
dentes. Na verdade, elas foram bem mais radicais na medida em
que buscavam aprofundar a critica aos principios tedricos do mar
ginalismo, concluindo que, da forma como estava colocada naquela
teoria, toda a acao tomada pelo empresario poderia ser explicada
como. sendo maximizadora de lucros. Obviamente uma teoria que eXx

plica tudo, nao explica nada. 20

No Brasil desconhecem-se estudos a este respeito. Os
resultados que serao abaixo relatados foram obtidos pelo autor

atraves de entrevistas diretas com proprietarios ou diretores em

14

19 . - . . g ' .
A mencionada controversia marginalista teve sua orlgem nessa

discussao. Certamente, a melhor defesa do marginalismo se en
contra no brilhante artigo de F. Machlup, "Marginal Analysis
and Empirical Research", American Economic Review, vol. 36,
nQ 4 (Setembro 1946), pp. 519-54, onde ele examina os resulta
dos de Hall e Hitch. Na mesma linha, A. Kahn . em "Pricing

Objectives in Large Companies: Comment", ibid, vol. 49, n?® ,
( ‘ 1959), pp. 670-8, opoem-se aos resultados de R.F.
Lanzillotti, "Pricing Objectives in Large Companies", ibid,
vol. 48, no , ( 1958), pp. 921-40.

20 Veja-se R.A. Gordon, "Short-period Price Determination in
Theory and Practice", American Economic Review, vol. 38, n? s
( 1948), pp. 265-288. Na mesma linha, R.F. Lanzillotti

fesponde a Kahn em "Pricing Objectives in Large Companies:
Reply", ibid, vol. 49, nQ 4, (Setembro 1959), pp. 679-86.

IPEA — 1
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cargo de decisao de 25 empresas de diferentes atividades indus-
triais, localizadas no eixo Rio-Sao Paulo, realizadas em fins
de 1979 e inicio de 1980 o critério de selegao das empresas foi
o da propria possibilidade de acesso, sob a promessa de nao

identificagao das empresas.

Estas entrevistas com duragao media de 3 horas fo
ram realizadas com base em um questionario que serviu de rotei
ro e instrumento de classificagao das informagoes obtidas. Nes
se sentido, as perguntas eram feitas sem que mnenhuma resposta
fosse inicialmente sugerida; as respostas dadas eram entao ime
diatamente classificadas numa das respostas possiveis do questi
onario, apos ser checada com o entrevistado a adequagio da clas
sificagao. (uando outras respostas fossem possiveis era solici
tado ao entrevistado atribuir valor de um a cinco as respostas
segundo o grau de importancia delas. Esgotadas as respostas a
uma determinada pergunta, eram entao sugeridas outras respostas,
tentando-se testar algumas hipoteses correntes na literatura.
As que nao eram consideradas relevantes para o entrevistado re

cebiam valor zero.

Embora fosse um questionario’bastante mais abrangen
te do que apenas sobre o processo de formagao e variacgao de pre

¢os, divulga-se aqui apenas os resultados referentes a essa

~ . 21
questao, tema do presente artigo.
Antes porem €& necessario esclarecer o objetivo da
investigacao face ao tamanho da amostra e o seu proprio crite

rio de selecao. A ja referida controversia a respeito da met

fo

dologia de pesquisas desta natureza desaconselham que se busque

provar qualquer hipotese com base apenas em seus resultados.
Essas criticas se agravariam ainda mais ao considerar-se o ta
21

0 questionario completo podera ser obtido com o autor, se soO
licitado.
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manho e criterio de selegcao da amostra, que impossibilitariam
qualquer tentativa de generalizacao dos resultados obtidos. En-
tretanto, pesquisas desta natureza, podem ser bastante uteis pa

ra qualificar e sugerir hipoteses capazes de serem falsificadas

econometricamente, com base em series estatisticas gerais. . Sob

esse angulo devem ser vistas as informagoes que se seguem.

Das 25 empresas entrevistadas, 11 sao pfodutoras de
maquinas e equipamentos, 7 fabricam componentes intermediarios e
7 produtos de consumo final. Com excegEo de 3 empresas, todas
produzem mais de um tipo de produto, embora todas elas fabri
quem diversos modelos do mesmo produto. Para todas as empresas,
o mercado relevante para seu produto principal @ o nacional e,
para 22 delas a participagao nesse mercado era superior a 107% do

total, alcangando ate 95% (media simples de 257).

As sete perguntas basicas feitas aos empresarios e
seis resultados estao apresentados nos quadros que se seguem. De
acordo com as respostas elas ensejavam algumas qualificagoes,

tambem 12 disponiveis.

A Pergunta 1 teve por ohjetivo testar para as empre

sas brasileiras a diferenga de comportamento de empresas comanda
das pela tecno-estrutura e aquelas comandadas pelos proprios pro
" prietarios. O objetivo infelizmente nao foi alcangado. Todas
as empresas entrevistadas sao estruturadas em moldes ainda fami
liar com‘deciSSes bastante centralizadas, caracteristica esta de
certa forma comprovada em ambito mais geral em recente pesquisa
do IBMEC. 2 Embora exista uma assessoria tecnica independente
ou os proprios familiares em cargo de direcao possuam formacao

tecnica, as decisoes quanto a objetivos sao ainda norteadas, em

22 Pedro Carvalho de Mello e Jose Luiz Mello "O Empresario Nacio

nal Privado da Industria de Transformagao Frente ao ~ Mercado
de Capitais e a Economia Brasileira'", in ANPEC, VIII Encontro
Nacional de Economia (Brasilia: ANPEC, 1980), pp. 831-864.
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Pergunta 1

Quais os objetivos empresariais mais importantes da sua

firma, ou seja, aqueles que fem efetivamente norteado

suas decisoes operacionais ?

Numero de Total de
firmas_que graus de
atribuiram importancia

OBJETIVOS ao objetivo
' grau maximo
de importan

cia.
1. Manter o faturamento, mantendo as vendas
atuais . 1 5
2., Aumentar o faturamento atraves de mais
vendas 6 39
3, Manter o lucro bruto ou lIquido atual 1 11
4, Aumentar o lucro bruto ou liquido 6 39
5. Manter sua atual fatia de mercado 4 24
6. Aumentar sua fatia de mercado dos produ
tos atuais 1 25
7. Ampliar a area de atuagzo da empresa
através do langamento de novos produtos 5 31
8. Ampliar a area de atuagao da empresa
através daampliagao da atual ou da compra
de outras empresas 3 24
9, Possuir um grau de liquidez razoavel 0
10. Outros objetivos 0 6
Total 27 211

Obs. Embora alertadas de que apenas um objetivo deveria ser apontado
como o mais importante, 3 empresas alegaram nao poderem disseo
ciar vendas de lucros e apontaram as respostas 1l e 3 e 2 e 4 co
mo igualmente mais importantes. Uma das empresas nao respondeu

a pergunta.

- PR e e P -y



y 4
/FEA INSTITUTO DE PLANEJAMENTO ECONOMICO E SOCIAL 20.

iltima instancia, pelo capitalista, que ocupa em geral o cargo
®
de presidente da empresa.

Fica claro, contudo, a opgao por maiores lucros, re
gistrada tanto no objetivo de aumentar o faturamento (objetivo 2)
ou no de elevar o proprio lucro (obhjetivo 4). Das 13 empresas
que manifestaram o objetivo 2 ou 4, 5 delas manifestaram os
dois objetivos ao mesmo tempo. Das 9 empresas que manifestaram
o objééivo de aumentar seus lucros (objetivo 2), 7 manifestaram
tambem que o fariam aumentando sua fatia de-mercado dos produ
tos atuais (objetivo 6) e/ou diversificando a produgao (objeti

vo 7), ampliando a fabrica atual ou incorporando outras.

A Pergunta 2 teve por objetivo checar e qualificar

os bbjetivos manifestados na Pergunta 1 indagando sobre os indi
cadores utilizados para nalisar o desempenho da empresa. 23, Ve
rifica-se que 17 empresas manifestaram usar o indicador volume
de vendas (indicador 1) para analisar seu desempenho, sendo que
para 10 delas esse & o indicador mais importante. Também 17 em
presas declararam usar o indicador margem de lucro (indicador

), sendo que para 7 delas esse & o mais importante. Das 21 em
presas que declararam usar um ou outro imdicador, 13 delas mani
festaram usar ambos indicadores. E interessante assinalar que
a utilizagao dos indicadores 1 e 3 usualmente envolve um confli
to, visto que maior margem de lucro implicara em menores vendas

e vice-versa.

Outro indicador bastante mencionado foi a rentabili
dade do capital, com 8 empresas assinalando utiliza-lo, sendo
que para 5 esse e o indicador mais importante. Daquelas 8, 7
sao produtoras de bens de produgao, enquanto que das 7 produto

ras de bens de consumo 6 optaram pelos indicadores 1 e 2.

23 . . . . ' . = .
Para isso ela aparecia bem malis para o fim do questionario:

a pergunta 1 tinha numero 14 enquanto a 2 tinha numero 23.
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2.

6.
7.

Pergunta 2

21.

s e .., cqs
Qual os indicadores mais 1mportantes utilizados na sua

firma para analisar o desempenho economico ?

.

INDICADORES

Variagao no faturamento (vendas)

Variagao do volume de lucros

Relagao Lucro ou Lucro
Faturamento Vendas
~ Lucro Lucro
Relagao - ou
Patrimonio Liquido Capital

Variagao da participagao no mercado dos
produtos atuais

Participagao em novos mercados

Grau de liquidez recorrendo a fundos in
ternos ou extermnos

Variagao na capacidade fisica de produ
cao(instalagoes, maquinas e equipamen -
tos)

Outros indicadores ?

Total

Nimero de
firmas _que
atribuiram
ao indica
dor grau
maximo de
importancia

Total de
graus de
importancia

70
11
70

33

14

47

261

Obs.: 1) Os outros indicadores que receberam grau maximo de importEE

cia foram, nivel de capacidade ociosa, produtividade, rela

¢3ao despesa faturamento diario, prego meédio real,

nado pela coluna 2 dos indices economicos da FGV.

deflacio

2) Uma empresa assinalou tres iltens como o0s mais importantes:

1, 3 e 9.
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.
Esse & um resultado ja esperado visto que as imobilizagoes nas in
distrias produtoras de bens de capital sao mais volumosas e maio
res entao os riscos, enquanto nas industrias de hens de consumo o
risco esta mais associado a escolha e especificagao do produto e
os custos ail envolvidos (langamento, marketing, etc.}, sendo os

equipamentos mais facilmente realocaveis.

Comparando os resultados da Pergunta 1 com os da Per-

gunta 2, verifica-se que eles sao bastante complementares. Das
17 empresas que mencionaram um dos quatro primeiros objetivos da

Pergunta 1, 15 mencionaram tambem um dos tres primeiros 1indicado

res da Pergunta 2, ou seja, todos relacionados com volume de fatu

ramento e de lucros e a relacao entre ambos, a margem de lucros.

A Pergunta 3 procura investigar o procedimento dos em

presarios com vistas a fixacao de um prego para seu produto. Ve
rifica-se que o procedimento apontado por 24 empresas foi de adi
cionar um certo percentual aos custos, sendo que para 22 delas
esse e o procedimento mais importante. Para 22 delas o percentu
al varia segundo as condigBes de mercado. A preocupacao de nao
se distanciar do preco medio do mercado foi expresso por 21 enpre
sas que mencionaram os procedimentos 2,3,4 e 5, todos ligados aos

pregos dos concorrentes.

Os procedimentos 4 e 5, e suas qualificagoes, que re
lacionam os pregos do entrevistado com os dos seus competidores,
revelam a visao que cada empresario tem sobre seu grau de liberda
de para discriminar pregos em relagao a custos e, em certa medida,
mostram como o grau de monopolio que cada empresario percebe de

pende de muitos aspectos.

Curiosamente, embora 8 empresas tenham declarado te
rem seus pregos fixados pelo CIP (regimes de aprovagao previa, 1i
berdade vigiada ou acordos setoriais), apenas 1 delas se sente

atingida pelo controle do CIP, fazendo crer que este controle de
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pende muito da orientacao do orgaoz4 e, dependendo dela pouca in
fluencia tem sobre a politica de pregos das empresas.

Resta esclarecer o aspecto de que custos sao tomados
em consideragao pelo empresario. De maneira geral observou-se
que os custos considerados eram o0s custos principais.,25 Como
tal, algumas empresas declaravam apenas materias primas?26 a
grande maioria adicionava mao de obra, algumas consideravam tam
bem os custos de energia, enquanto outros consideravam todos os
custos, rateando os indiretos, segundo diversos criterios. Em
principio julgou-se que essas diferencas se explicavam pela exis
tencia ou pela qualidade do setor de contabilidade de custos.
Percebeu-se posteriormente que a causagao era inversa. Ou seja,
se alguns custos eram claramente os principais, eram apenas eles
os considerados e, o setor de custos praticamente inexistia ou
era pouco desenvolvido. A medida que a participacao dos custos
se tornava mais homogenea, mais necessaria se fazia uma contabi
liddade de custos detalhada. Estes dois extremos podem ser exem

plificados, primeiro por uma empresa fabricante de componentes

4

24 Repetindo a conclusao de Milton da Mata, em "Controle de Pre

¢os na Economia Brasileira: aspectos institucionais e resulta
dos", Pesquisa e Planejamento Economico, Vol. 10, n® 3, (ae
zembro, 1980), pp. 911-54: "Quando o combate a 1nf1agao passa
ao primeiro plano das prioridades governamentais, o CIP atua
numa linha de rigidez e consegue desacelerar os aumentos dos
pregos industriais, como ocorreu nos primeiros anos da decada
de 70. Quando, por outro lado, o Governo combate a inflagao
de forma menos rigida — como ocorreu no periodo 1976/78, aqui
analisado — o CIP atua rotineiramente, conseguindo resultados
pouco expressivog". O mesmo se pode dizer para o periodo das
entrevistas vis a vis o periodo posterior a margo de 1980
quando passaram a aparecer na imprensa violentas criticas a
atuagao do CIP, por parte de empresarios que se sentiam preju
dicados.

25 No que estariam comprovando a hipotese de Kaleck1 de adicio

nar um percentual aos prime costs.

26
Para estas eram considerados seus pregos de reposigao de esto

ques e nao o prego de compra.
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Pergunta 3

'Qual o procedimento de sua empresa para fixar o prego

de um determinado produto ?

PROCEDIMENTOS E QUALIFICAGOES

Adicionando um certo percentual
aos custos

1.1. O percentual varia segundo

o produto pois as condi-
goes de mercado sao dife
rentes

1.2. o percentual varia segundo
o cliente

1.3. o percentual varia segundo

a quantidade produzida
0 prego & ditado pelo mercado

E fixado um preco igual ao dos
competidores

E fixado um prego ligeiramente
superior ao dos nossos competi
dores

4.1. nosso produto & melhor

4.2, somos a empresa lider no
mercado

4.3. o consumidor mede qualida
de pelo prego

4.4, nossa marca tem mais tradi-
gao

4.5. nao nos interessa ganhar a
encomenda

4.6, outros motivos

Escolhemos um prego ligeiramen-
te inferior ao do nossos compe
tidores

S.1. queremos ampliar nossa fa
tia de mercado

5.2. queremos manter nossa fa
tia de mercado

5.3. seguimos a empresa lider
do mercado

5.4. nosso produto tem menos
qualidade

5.5. nossa marca tem menos . tra
digao

Numero de em Total de
presas_ que Graus
atribuiram de
ao  procedi importan
mento  grau cia
maximo de im
portancia

22 116

1 28

0 8

0 36
s

2 35

Numero de
empresas
que assi
nalaram a
qualifi -
cagao

22



Obs. Uma empresa acusou duas respostas como mais importantes:

5.6. nossos custos Sao menores
5.7. interessa ganhar a encomenda
5.8. outros motivos

O prego é estabelecido através de
acordo com competidores

Levamos em consideragao o  prego
internacional de um produto simi
lar

0 prego & fixado atraves de nego
ciagao com ocomprador

lLevamos em consideragao a existen
cia do CIP

9.1. O CIP fixa diretamente o pre
go de alguns dos nossos pro
dutos

9.2, 0 CIP fixa o prego de nossos
produtos sob o regime de 1i
berdade vigiada

9.3. O CIP fixa o prego de nossos
produtos através de acordos
setoriais

9.4, 0 CIP fixa o prego das empre
sas lideres no mercado

9.5. Buscamos nao atrair a .aten
cao do CIP

9.6. O CIP fixa o prego de nossas
materias-primas

Total

itens 1 e 5

11

11

12

24

281

25.



» .
/pEA INSTITUTO DE PLANEJAMENTO ECONOMICO E SOCIAL 26.

intermediarios em que a materia prima (hronze) se constitufa no
custo de participacao majoritaria e apenas ele era tomado para
se adicionar o percentual. Do outro lado estavam varias empre
sas produtoras de bens de capital em que matérias-primas, mao
de obra direta, mao de obra indireta (engenharia e administra -
gao do projeto) e inclusive custos financeiros eram contabiliza
dos no processo de se fixar prego em resposta as consultas fei

tas pelos compradores.

A Pergunta 4 procura confirmar e qualificar as 3

perguntas anteriores. Seus resultados confirmam o objetivo de
obter uma taxa de retorno sobre os custos de produgao e o proce

dimento de fixar pregos segundo os custos.

A Pergunta 5 investiga como o empresario brasileiro

tem se adaptado ao processo inflacionario. A pergunta se refe
re apenas a reagao a elevagoes no custo das matérias primas,
pois, as de mao de obra,até a epoca das entrevistas,eram perfei
tamente previsiveis em termos de valor e epoca. A reagcao mais
comum e a de aguardar um periodo de praxe da empresa (a epoca,
em geral de 3 meses) para repassar oS custos aos pregos. Das 7
empresas produtoras de bens de consumo 6 manifestaram esse pro
cedimento, alegando ser necessario dar condigoes aos seus dis
tribuidores de fazerem previsoes a respeito de estoque, pregos
e custos financeiros. A Unica que respondeu repassar custos a
pregos imediatamente, possui uma rede de distribuicao propria,
assim como seus concorrentes, embora também distribuisse atraves
de terceiros. As outras nove empresas sao produtoras de compo
nentes intermediarios ou de bens de capital de linha. Das cin
co que responderam nao dependerem do mercado 2 sao controladas
pelo CIP (acordo setorial), uma terceira seu formnecedor de maté
rias primas e controlado pelo CIP, justificando dessa forma a
alteracao ao consumidor; as outras 2 embora possuindo linha de
produtos so os fabricam sob encomenda, mnegociando em cima do

prego de tabela, e portanto seguindo o mercado.

IPEA — 1



Pergunta 4

Quais os parametros que a sua empresa se utiliza para

estabelecer uma certa margem de lucro para seus produ

tos

?

PARAMETROS E QUALIFICAGOES

1. Obter
torno

2., Obter
torno

uma determinada
sobre o capital

uma determinada
sobre os custos

taxa de re
total

taxa de re
diretos.

3. Obter a maior margem de lucro

possl

3.1.

3.2.

Obs.

vel

Cada
prio

Cada
prio

produto
mercado

produto
periodo

tem seu pro-

tem seu pro-

de mercado

gidamente pelo CIP.

Numero de em
presas que
atribuiram
ao parametro
grau maximo
de importan
cia

17

24

Uma empresa nao respondeu a esta ffergunta por

Total de
Graus
de
importan

cia

33

88

11

132

Numero de em
presas que
assinalaram
a qualifica
cao -

ser controlada ri
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Itag cineo emprofas gque declararam elevar 3ssus pregaos
coneoritantenente dos enstos, 3 fabricam producos especiais sah
sncomenda, duds delas geguinda o mercado nas 3Iteragaea de orego;:
geu procedimento € de elevar ou aBaixer o percentmal de acardo
com 05 pedidoy em carteivra, A terceira, itniciante, nao se tem
visto [renre a problemas de mercado por estar entrande ouma irea
totulmente nova ho Brasil que ® a roborizagas d= operagas dz  al

Eumus caiguinas de procesan coobinue de pradugaa.

Finnlment&;as {TEs que reszpandersm zlterarem Fpregos
sepundn o conlrato de coocetrreéncia podem ser adicionadas acs gue
aumentam seus pregos de¢ tabela concomitancemenie mas seguinde a
mcrcadao, pois, b assim que declavaraw fixar precas{custeos de reposigaa

mais vm mark up gquv depende do wercade), guande da pergunta 3.

Az Perpuntas & e 7 tiveram por oabjetive verificar a

reagda das empresas com Tespeitoc a pregoa, a elteragoes na ceman

da. ©s5 vresultades sae de certa forms surpreendentes frente aos
relatadas anteriormente. Parece Obvin que se as condigoes " de
mercade Lem—se mostrado ate sgora relevantes ¢om telagan a nre

rog, pdarda & grande meioria dag empresas, a maioria declara ogurd
tutal insencac = flutwagoes nae econdigoes de demanda, as  mani

festar manter oz pregos estavels.

& explicagBo paTa esta contradigac estd cerfamentce
na forma coma fai formulada & questac: muma econodia inflﬂuiuni
tia onde takelas de pregos trimestrais & a norma, naz ha razao
patra se clevar pregos apenas em razaoc 22 elevagao da demanda.
Maix lﬁgicn & razoavel parece ser o de aguardar a gpuoca de Tnova
tabrela pata entap ingorporar as alteragoes mas condigaes de  mer

cado, compartamento eate obaervada nos resultados das Perpguntas

3 ¢ 5., TDa mesgma maneira & diminuigao da demanda pode ser incar
poradd permitindo—se gue o5 pregos se maotenham ou se redozam
vig 8 Vis aF el&uaqﬁaa nog caatag. Messe sentidao, todas as em

presas que manifestaram s teagAEa de reduzit pregos  esclareceTam

IPEA — 1



Pergunte 6

Com relagie aosf pregos dos proaduros, qual a reagao da

JUL Emptesd ¢ aumenta A demanda pet um dog sous

Juras 7

REACHES B QUALIFICACELS

1, Mgntem o= pregos estiaveis

1.1.

1.2,

1.5.

2. Aume=

bupcands a=npliar oo volusme
de wendas

¢ pIeca estabelecido per@iz
ohter 2 margem de lugric T
querida pela ampreza

|4 e~

nac quereados petdear clicoces,
a qué podeTis ooerTrer Ao W
a¢ de elevagao

maoc quéTedod SETALr concar~
rented, ¢ que podeErid acarcer
ne gagoe de matge:sn de luorp

elevads s

outra Trazac

nLames 0F pregof huscando at

pliar luctos par uwmidade de  prtodu

ta

3. Seguimos g5 nosszos competidores

Gbe.

Total

Hf-r:'n:! de &m
ptesas  que
acrituirem a
repgan  gran
maxico de im
porancia
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0

Togal de
Craus
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2l

: a4
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;Eu
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Fergunta 7T

il.

Com relagav ae prega dos produtos, qual 4 reagao da Sua

empresa se dimioyi a demands pet um dos seus pradufos
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1.3, Ouiro aAockivo
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2.1. budcgrda manCet Ou BUTELLtar
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pivel obLer LWAR DAEEEm de

tazoawel, abaiuo desse
rctiramst o pradote de
c langy4al0fF ocukbkra

lucko
PoOnRED
linha

bupusesndo mantere oo gumanbar
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L] :
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ZpoTCan
4

A0
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7

gque se tratava do prego real 2 nao nooinal.
'

3.2. analise cconcmefrica das seErics temparais.

Anilises ceconomitricas decalhadas sabre o camporca-
mentoc d& pregos industrials t8c Telativamente recentea, embatra
abundantes, na literatura scpondmica, = wm primeirs halanga de
suas contribuigoes fui feito num semindrie em Washingtan, no
ano dc 1970, 28 He Brasil, estes estudos 5%0, alem de recentes,
EAros, 29 embera, estudos agregativoe em gque a explicagau do IE
dice geeal de ptegos £ fecita realgando-se as variaveis de cunho
toperdrista {(oferta de moecda, expectativacs, hiato da produtal |,

tegham se tornado mals ftegqueots a paRrLtir de 19?0.30

27 -, . .o
F desnecesgsirio esclarecer oz serios problemars adicionados

de se reduzir pregos naminaias, quer em funcan das Teagcpes de
consuwidores quantieo de¢ distribuidores.
28 . . - . .
COa artiges ali aprecentadas estas reunldas em Otke Eckasteln,
Ed., The Ecnnanettlca QE_Pr1ce DEtErmlnatlun Conierence
{Washingtan: board of Governmars of Lhe Federal REServe
System, 1972}). .

9

Apenas tres estiudos & nivel industrial sac ceomhecicdos: C. M.
fansidera, Estrutura de Mecrcado ¢ Formacaw de Precos na  in«
digstria 3rasileira, 194%/1974 {Arasilia: Unf/leparcamento de
Econpmia, Tese de Mestrada, 19753, mimeo)] A.E5. Caladi, Reajus
Ees Salariais, Precas Industriais, Inmflacao v Mivel de Fwpro
ED D {Rrasliia: LKRFPE/¥inistertia co Trakalha, 1978, mimeat;
Francisco L. Lppes ¢ Andre Lare Rezende, "Sobre as Causas da
Recente Acelervagas Iaflacionmaria™, In ANPEC, VITIL Fpcantra
Wacional de Feonowia €Brasiliar AKPEC, 198803, pp. S67-3B7.

e 14
Ha verdade, come as variaveis PUCdmente monetarias nao [orne

eiam fﬂgf'ﬁ-ﬁﬂﬂﬁ"g multa bhoas, ppLava—5e povr introduzirc EETIE--I'-"E‘?
de cucsto, noktadamente salﬁrlns. Como exemplos pade=se citar
A.C. Pastore, Observacocs sobre a Politica Menetdria ap  Pra
Brama de LEstabilizagav (Zauv Paulo: USP/FLEA, Tese do Doutora-
dao, 1973, mimea); M. (. Simonsen, Iaflacza, Gradualisma X
Tratamento de Chogque { Hio de Jameiro: ANFEC, 1973).

IFEA ]
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YHesta segad aprescnla—se ¢ discute-ze estimaCivas de
equagoes de variagie de pregos de longe praza (variagoes anvais
para o perioda 1960/197A) e de curto prazo {vnriagaes trimesteals
para o periode l9B%/1976}, precedidas da fermwlagaa tedrica gque

norteia a intetrpretacac das resulrades obtlidos.

3.2.1, Froposigeo tedrica

0a elevados Indices fe cencencragac industrial aobser
vadas para a indistria brasileira, 1 Gemcartam 2 possihilidade
de se explicar a fixagae ¢ a variageo de preges pelo  mecanisme
tradicioenal de competigae pericita. & caracteristica de mercade
mais caxmum na presente estigie Ja capitalismo brasiieizo & a de
pourcos concorrentes: alguns grandes, TEEPONSAVELS pOv parcela
consideravel da produgao; 32 ¢ outros madips © peénuenocs recsponsi
veis pelo reatante. MNesta sstrutura oligopolistica de mercado,
cada empresa afeta e & afetada pelas decistes d¢ pubras firmas,
de tal forma gue nenbuma delas pode ignorar o quu 3 riwval csLa

fazvnde, de tel forma gue Suds deciages sac interdependantes.

Dessa forma, as decisoes com Tespeito a pregos nao

31 Em 1970 indives de (hncentragau de Tini para o total da imdas

tria de transformagaoc etd de 0.7%, epgquante 4 crncentTagao 4
nivel dosz guatee mailares egtebaelecimentof a quatTo dlngﬂ“
¢1528 plantas) nrra de 3IBI. Cf., respectivamente, ﬂngc‘tra Ran
gl Songalves, Indices de UESIPU1LdaGE & de Congentragao an=
dugtrial no Erasil oo ﬂPT]?Lﬂ 195ﬁf19aﬁ [Rin de JTaneiro:
EDPPEILFRJ tese de Hestrado, L9979, mimeo) e Maclia da Concel
cac T.w.-aresIr Luiz Ucavie Faqaﬁha g !ario Luiz Fossss, Estru-
tura Industrial e FEopresas Lideres {Rioc de¢ Janeire: FIKEPD,

1978, mimea).

32 cf. porta antericr, d4penas 1522 plantas industriais Leram res
ponsdveis, em 1970, par 321 do tetal da produgan industrcial
brasileira.
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dependem apenas da quankjdade gque cada oligapelista oferca oas,
- F) 1 ‘r -

tackom, da guantidade que cle imagina sera afertada prled  seus

rzvais. "0 oligopalista ao inves de estimar uma Funcae olerta,

tenta selecionar um ceTCo prego e guantidade quee cembinadeos sao

utimos sob seu ponto de vista. MHas a quantidade que cle 2 C

Iz la

paz de vender a quelquetr pregs depende dos pregos dos 2aus ¢

|-+

petidores que par Aus vwer sao afetades pelo prego gue ole Eixar.
Consequentemente, naa apends o ocligopolista Falha em cstbimar

uma curva de oferta copo, Ldmbem, & impoasivel para ele Jdefipir
uga Eungan demards a patrcir apenas dea informagoesz a respelbso

das preferepcias do cepsumidor”. 33

Ums solugac tedtica para esse interdependiacia pode
sBr vieta, pelo lado da demanda na prupnsigan de Eall & Hitceh,
e pele lado da oferta na proposigac de Kalecki, ambas rewviscas
na segac 2. Elas sio aqui retomadas e adaptadas para ipepTpo

rar algumas especificidades da econemia brasileira.

Sac as seguintesz as principais proposigoes para a
vquagno de formagac e variagas de pregos ¢o oligupalic, agui
testada:

.
a) w©os pregos dos produtos sao fixados com base num per
centual sobre os principeis ecustosz de prgdugﬁu qui, ©a maneira
geral, se constituem de cuato da mao de nbtad ditceta & de natE

rias primas.

b} o percentual adiciconado teTd por chjecives vabric

mz ¢ustns pan +onsideradus e proparciomar a rentahilidade madia

Tequerida pela empresa. Este percentual dependeri, ao nlvel de
cade Firma, do sew grau dé monopoliec & do prege mEdis vigente
33

W. Fellner, C{ompeticrion Among the Few = oligopaly and
Eimilar market structures (New York: Augustus M. Kelley,
1965}y, p. 11.
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na indilstria. &a nivel de cada inddztria depender? £o Scua prau
de manapilia, o gue perwmitica a transfersncia de renda para eacs
tas Ipdustrias dowinudas por grandes cnrpnragaea Com ceilevados
alveis de coesao, de oubras indiistrias com meoor grau de mnnnpé
lia., TDepeanderd obviamente, rambem, do padrac de desenvolvioen
Eo¢ quée & socivdade tenha vptado, favorecende aguelas industriacs
eleitas com incentives ¢ subsidios. 14 Ao nivel da economia =
me uwm tedo, deoeanderd da importancia celativa de cada setor ecao
Nomicsd 09 padras de desenvoelvimento seguidu & da capacidade de
Bargarha de coda wam deleg. Farece claro cuy na industris a ca
pacidade de¢ se administrdr pregos @ consideoraveloenta maior do
gue na gpriceultura, onde prevalecem as cﬂndigaes cogpebltivas

Bageadas pa oferca e demanda.

c} estea c¢ustos divetes de produgan s20 estimados zara
um certo intervale de guantidsde, determioade scvgunde a  experdi
encia passada Ja firma, de tal forma que as redugoes nao onerem
demasiadamence 4 ERpressd, nem as eleva;Ees Dermitaom acrailr nu
vas capcorrentes. fendo adsim o evrva de cusctos divetaos & mar

ginal imaginadas pelo empresario coincidem ¢ cém um formate ho

rizoontal no fotervalo relevante de pradugﬁﬂ. Farvee clacra, que
o3 Formpatos veais destas curvas 5o sceriam cenhecidas cx-post pe
lo cmpresivia, sende possivel, portanta, gue a mark—up elctive
ogcile em torne desse voluoe padrav de produgao.

d] em scapamias abettas,alteracoes na Jemanda nao dao
matrgem o walares mark-uip dade a4 possibilidade de ¢ acender
e25a wmaior dempanda atraves de impnr:aqﬁcs;um ceanomias fechadas

caue & brasileira c¢om elevada dose de protegoes tarifariss &

34
Eu gociadade copwo 4 brasileivra com elevada dose de pﬂTtlﬂtpa

cas do Estada ma orientacasc des investimepntos ezse aspects H
fundapental. '

1n'E.
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~ s o= . 35 - . .
e nao tarifarias, a demanda de ecurto prazo devera jogar impor

tante papel nas variagges de pregos e, portanto, tambem do mark-

up. ‘

e) as percepgoes e reacoes dos empresarios acerca das
condigoes de mercado em estruturas_oligopalicas sao bem capta
das pela curva de demanda quebrada. Em economias maduras, estru
turalmente estabelecidas, com ritmos de crescimento baixos e pre
cos estéveis,é razoavel supor-se que a curva de demanda quebrada
imaginada pelo empresario tenha o formato concavo, onde pregos
sao rigidos e tambem os mark-up. Entretanto, em economias como
a brasileira, passando por transformagoes estruturais profundas,
tendo nas duas ultimas decada expandindo-se a um ritmo de cresci
mento méedio em torno de 7% a.a., com oscilagoes consideraveis,
acompanhado de um ritmo inflacionario persistente, cujas taxas
mais baixas foram o dobro das mais elevadas entre paises desenvol
vidos, parece mais apropriado que a curva de demanda quebrada
imaéinada pelo empresario brasileiro seja aquela de formato con

veXxo.

f) traduz esta curva de demanda a flexibilidade e insta
v . :

bilidade de pregos que acompanham, por um lado, a expansao acele
rada das atividades com a entrada no mercado de novas firmas com
custos mais elevados facilitando a elevagao geral de pregos e,
portanto, do mark up medio, o que também poderia ocorrer no cur
to prazo devido a escassez, fruto da rigidez de oferta; por ou
tro lado, a notavel confusao na estrutura de precos relativos de
uma economia com elevadas taxas de inflacgao facilita a disputa
por maiores parcelas de mercado atraves da redugao do mark up me

-

dio e, portanto, do prego real.

35 A esse respeito veja—-se William G. Tyler, "Recent Effective

Tariff Protection for Brazil", in Textos para Discussao Inter
na, n? 18 (Rio de Janeiro: IPEA/INPES, Junho de 1980, mimeo)
e Wilson Suzigan, "Barreiras Nao-Tarifarias as Importagoes" ,
in Textos para Discussao Interna, n? 29 (Rio de Janeiro:
IPEA/INPES, Outubro de 1980, mimeo).
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g) em epocas de redugao do ritmo expansionista, como o
foi o periodo 1962 ate 1967, a pratica das maiores empresas sera
de eliminar as menores atraves da redugao drastica de mark up, a

menos que politicas monetarias de restrigao a credito facilitem

esta agio. O mark up podera entao, até se elevar em consequen
cia da elevagao do grau de monopolio. Aquela possivel redugao

podera tamhem ser contrabalangada ﬁor acoes que permitam contro
lar algum dos custos diretos. No Brasil, a partir de 1964 e ate
bem recentemente,o controle pclicial das atividades sindicais
foi suficiente para forgar uma redugao consideravel dos salarios

reais na industria.

h) em situagoes de expansao acelerada, e taxas estabili
zadas de inflacao, como se caracterizou o periodo 1968/1973, a
inevitidvel entrada de novas empresas sera acompanhada por eleva
goes de mark up, notadamente se os salarios estao sob rigido con

trole.

i) em situagoes de desaceleracao do crescimento com re
torno da expansao inflacionaria, mas com salarios menos rigidamente
controlado, como o periodo posterior a 1974, sera inevitavel a
eliminagao de algumas empresas acompanhada da redugao do mark up,
visto que os trabalhadores tentarac proteger seus salarios reais.
Se essa situacao se fizer acompanhar por elevagcoes nos custos
das materias primas, quer por razao de escassez como no caso das
agricolas, quer por razao de cartelizagao como no caso de mate
rias primas minerais, a exemplo do petroleo, o mark up podera se
reduzir ainda mais. Parece obvio que a partir de um nivel, que
ameace a rentabilidade requerida, os- empresarios tentarao evitar
essa redugao a todo custo, fazendo com que O processo inflacioné

rio se acelere.
A equagao basica que reflete as proposigoes acima

pouco difere daquela sugerida por Kalecki, a excegao da incorpo-

ragao da relevincia da demanda na variagao do mark up:

IPEA — }
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p=(Cl+0) (2 +r) (1)

onde p & prego, O o mark up, % o custo do trabalho e r o custo
das materias primas. Fazendo 1 + 0 = a a equacao 1 pode ser re-

escrita como:

p = ol + ar (2)

Como o que se pretende aqui ¢ estudar o comportamen
to das variagoes de precos e necessario chegar-se a uma equacao

que o reflita. 36

Tomando-se a derivada primeira com respeito ao tempo

e dividindo-se todos os termos por p ou o que da no mesmo por
@ ( 2 + r ) e alem disso multiplicando-se os dois primeiros ter
~ 2 T .
mos do segundo membro da equagao por 7~ & Por ——, respectiva
mente, telm-se:
' ; \ f . d y
dp/dt _ ol { dr/dt + or [ dr/dt | . 2 ¢ da/dt A - do/dt '
= . i ! .
p a(f+r) 2 ; a(2+r)§ r : L+r a |/ L+ o /

/ : \

Indicando~se com o ponto & taxa de variacao de cada

variavel, tem-se:

/

. )f . /r A .
P o= | (L + a) + (r+a)
\2"’1‘/ \2,+r}

Multiplicando-se o primeiro termo do segundo membro

r -
—— e o segundo por ——, tem-se:
2 r

da equagao por

36 Todo o desenvolvimento algebrico que se segue foi proposto

por Paolo Sylos-Labini, "Prices and Income Distribution in
Manufacturing Industry", in Journal of Post Keynesian
Economics, vol. 2, n? 1, (Outubro, 1979).
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r‘f/- o\.-! // ' ¢ o‘
p =[-& R R K1+ =
g+x i { L ) . RHr | T
- - -
onde, I a' e a participagao do custo do trabalho nos custos
L+r
diretos e r = b', a participacao dos custos da materia prima;
L+r .
e onde,
1 + a/2 = a" e 1 + a/r = b"
podem ser vistos como indices de variagao que medem o grau em

que os custos de trabalho e de materia prima sao transferidos a

pregos.

Fazendo a'a" = a e b'b" = b,
tem-se:
; = ai + b; (3)
equagao que indica a variacao de pregos em funcao da variacao

dos custos diretos de producao.

E importante notar que os dois indices de variacac a"
‘e b" sao: igual a 1 se a razao de mark-up o nao varia quando os
custos variam; menor do que 1 se a razao de mark up a cai quando
0s custos diretos sobem e vice—veréa; e maior do que 1 quando a

razao de mark up sobre quando os custos diretos sobem.

Chama-se atengao que quando se trata de variacao de
custos do trabalho h3 de se tomar em conta nao apenas a variagao
dos salarios mas também da produtividade que deveria ser diminui
da. Nao se espera contudo que as empresas lideres em termos de
produtividade assim procedam numa economia em expansao acelerada,
aproveitando-se para incorporar parcela da produtividade, que se
ria, em situagao de concorrencia mais acirrada, transferida a

consumidores.

Incorporando a questao da produtividade; a equagao 3

IPEA - 1
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pode ser reescrita:

p= aCw/ )+br (4)

onde w e o salario e v a produtividade.

Finalmente, ha de se incorporar a hipotesé a respei
to da demanda, no curto prazo, dada uma certa tendeéncia do ci
clo . Se o nivel da demanda esta alto, pressionando o aparato
produtivo, espera-se que 0s precgos se elevem acima das eleva

goes nos custos. A equagao (4) pode entao ser reescrita como

1;=a(_w;v)+b;:+cd | (5)

onde d e o nivel da demanda.

A incorporagEo dos choques externos via custos se
faz sem dificuldades, desdobrando-se as materias primas entre

internas e importadas:

= a w + B,rd + b, rm + cd . (6
P Cw/, ) 1 2 (6)
onde rd representa as materias primas infernas e rm as importa-

das.

Nas equagoes que serao estimadas ja foi esclarecido

o que indicam os coeficientes das variaveis de custo . O coefi
" ciente de demanda por nao estar na mesma dimensao que as outras
variaveis necessita ser transformado. Seu valor, multiplicado

pelo valor médio do nivel da demanda, indicara o percentual mé

dio da variacao de pregos associada a pressao da demanda.

Como e usual, um termo constante deve aparecer indi
cando as variagoes autonomas de pregos, possivelmente captando
variagoes no grau de monopolio combinadas com eventuails transfe

rencias de produtividade ao consumidor.
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Note-se que muitas vezes se agregam a esta equagao
outros elementos sem se alterar a estrutura teorica que a baseia.
O mais comum e se adicionar os Qerrios precos industriais, ou se
ja a variavel dependente, defasados’ em um periodo, geralmente in
dicando expectativas com respeito a inflacao futura. Este nao e
um procedimento correto. Em primeiro lugar, como interpretar o
coeficiente desta nova variavel a luz do desenvolvimento anteri
or ? Em segundo lugar, expectativas sao formadas a partir da in
flac3o’ passada sim mas, poderadas por outras informagoes disponi
veis como o proprio futuro das politicas governamentais. A in

flagao pode ser baixa e haver expectativas de que suba e vice-

versa. Em terceiro lugar, a consideragao dos pregos industriais

defasados por parte do empresario, pode ser vista como uma ten
tativa de repor o poder de compra do seu capital e com isso fa
zendo variar o mark up, visto que seus custos podem nao ter va
riado na mesma proporgao que os custos dos produtos industriais
finais que compoem a maior parte da cesta de consumo mais inves
timento do empresario. Entretanto, essa variagao ja esta plena
mente captada na equacao que nao inclui esta variavel defasada,

tornando problematica sua inclusao.

Qutros elementos, podem ser agregados sem que se
crie os . indesejaveis problemas acima relatados. Entre eles
se inclui a reacao dos precos internos a evolugao dos pregos in
ternacionais. Entretanto, como ja se salientou, esta reagao
nao deve ser relevante para o caso da economia brasileira, face

ao seu baixo coeficiente de abertura para o exterior.

3.2.2. Dinamica de Longo Prazo - 1960/1976

As equagoes estimadas para a serie anual estao dis
poniveis na Tabela 1. Cinco grupos de equagaes, procurando-se

avaliar as hipoteses anteriormente mencionadas, sao divulgadas:

Grupo A - Reune a equagao basica de custos diretos internos

IPEA — 1
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TABELA )

INDOSTRIA DE TRANS

3 ()I\\L\&,\«) TOTAL

EQUACOES DX PRIYO DE_TORCO PRAZY K SUNMARTQ FSTATTSTICO: DANOS ANUALS - 1960/1976

A. EQUACDES DE IREGO

EQUAGUES DE| TERNO «/ . . . . . 2 |
PRECO CONSTANTE v)l (l‘)t (x'm)t (gc)l ([:)( (gx.)t (d)[ R by SER ' N Rho N1
A.1l MINQ + 0,016} + 0,284 + 0,704 — — —_— _— -— 0,942 2,7971 0,0569 16 — —
(0,5738)| (3,3204) (7,4294)
A.2 CORC + 0,005/ + 0,193 + 0,818 —_ _ —_— -— -—_ 0,956{ 2,0145! 0,0515 15 1-0,5655 4
(0,2992)] (2,0843) (9,1956) .
A.3 HINQ —_ + 0,291 + 0,730 -— -_— -— -— — 0,942 2,6727] 0,0555 16 — —
(3,5270) (9,0213) :
A.4 CORC —_— + 0,196 + 0,826 -— — — -— — 0,957| 2,0255{ 0,0497 15 i-0,3675 3
(2,2058)] (10,1007)
B.1 MINQ + 0,179, + 0,287 + 0,737 -~ 0,083 — _— —_ -— 0,949 2,9856: 0,0555 16 — —
(3,4390)] ( 6,9674)1(-1,2739) i |
| :
C.1 MINQ + 0,015 + 0,317 + 0,842 —_— - 0,164 _ —_ _ 0,949] 2,5780! 0,055%1 16 — _—
(0,5655); (0,6379)1 ( 5,9364) (-1,2978) | !
i i
D.1 MINQ + 0,019, =+ 0,292 + 0,787 — — - 0,094 — — 0,946 2,9252; 0,0573, 16 . — -_—
(0,6780) (3,3717)¢ ( 3,8967) (-0,8888) i
D.2 MINQ + 0,018 + 0,356 + 0,772 —_ —_ -— ~ 0,134 0,953} 2,5772) 0,0534 16 ! — -—_
(0,6865)! (3,8940); ( 7,8718) (- 1,652) f
4 2 7 5 : — —
E.1 KINQ ~ 0,209 +0,292] 0,699 — —_ — _ | +0.00060 0,9421 2,8177: 0,091} 16 1
(~0,1580)| (3,0850); ( 6,9555) ( 0,2456) i )
. i ;
H
B. SUMARIO DE ESTATISTICAS
1 H - . H . -
; : y . ! . | ! !
. _ VARIAVELS P (\./v): (r): i (rm)[ ‘ (gc): l (gm)L i (SX): (d):
ESTATISTICAS ! [ i
: H X
Major Valor 0,835 1,120 0,937 i 1,276 % 1,224 { 1,134 ! 1,320 100,90
Menor Valor 0,147 0,182 0,143 I 0,138 i 0,199 7,149 : 0,159 72,8
Media ~ 0,365 0,426 0,360 i 9,297 ; 0,363 0,332 ' 0,378 51,75
Desvio-Padrao 0,220 0,256 0,223 i 0,320 H 0,254 0,235 t 0,284 7,271
Coeficiente de Variagao 0,602 0,601 0,620 i 2,806 ; 0,550 i 0,643 } 0,753 0,333
FONTES E \AAIKvEIb. Os dados originals estao disponiveis no ipéndice, Tabela i. R
P - Indxce de prego industrial: coluna 18 dos Indices Econdmicos \acxﬂnaxs. Coajuntura Eccnimica, Rio de Janeiro: Fundagao G
varios nizeros).
w - Média anual do salidrio nominal do pessoal ligado a producao na chustrza de trans[or:acao (e
1960, 1961, 1571, 1972, 1975, 1276 - estirada pela .arla;ao do saldrio zinimo C[lC.al
Janeiro:IBGE, vdrios nimereos): para 1658-1459 - Raz {
trial, 1970 (Rio de Janeiro: z, 1970); para 1573~
v - Media arual da ;:odv-xv idade na industria de transiorzagao , caicuiaca
tria de transfor=zagao pela micia —crsaL do tocal de Pessoas empregadas
adicionado foi dezlacxonada pelo Indice de prego 1 strial mencionado.
r - Indice de pregos das matérias-primas totais nio-alizmentares: coluna 13 dos Indice; Scenomicos Nacionais, Conjuntura zoor
varios nizeros.
L Indice de pregos de materia-priza impertada (em cruzeiros): coluna 171 dos Tndices Econdmicos %aclionails,transiecrmados ez cruzeiros
pela taxa de cimbio oficial.
8" Indice de pregos internacicnal de produtcs industriais (es cruzeiros); U.S. Senate Econenic Report for the President, virios ndzeros.
Transformado ez cruzeiros pela taxa de camoio oficial.
gu- Indice de pregos dos produtos canufaturados importados pelo Brasil(em cruzeiros): coluna 180 dos Indices Nacionais, transtormado em
cruzeiros pela taxa de cdzbio oficial.
Indice de pregos dos produtus manufaturados exportados pelo Brasil (em cruzeiros): coluna 144 dos Indices Econdmicos Nacionais,trans
formados em cruzeiros pela taxa de cambio oficial.
d - Kivel absoluto de demanda: medido pela utilizagao acédia aa :apacxdade instalada, Renato 3auman Neves, 0s Ciclos da Inditzria de Trans—
ormasao, (Rio de Janeiro:BNDE, 1978), pp.71-¢d.
NOTAS 1) Significado dos grupos das equagoes de prego:

CRUPO A: equagao bisica de custos diretos:custo de trabalho (u/v) wais custo de matéria-prima nacional (r)c.
t

GRUTO B: equaqso bisica mais pregos de matérias- prlmas izportadas (rﬂ)
CRUPO C: equacao bisica mais pregos internacionais (ge),.

CRUPO D: equagao basica mais preqos dos produtus manufacurados nacionais.
CRUPO E: equagao basica mais nivel de demanda (d)

2

2) MINQ: Mitodos dos Minimos Quadrados. 6) K% - Cocficieate de correlagio da regressdo.
3) CORC: Técnica ltrraziva de Cuchrane-Urcutt. 7) DW - Estatistica Durbin-Watson.
4) 0 ponto sohre as variaveis indica taxa de VlrilgSO anmeal 8) SER - Frro- ﬂ1dr1o ¢ estimativa da regrcssnu
$) Nimecros em parentescs indicam o valor da estatistica t. 9) N - Nimcro de obscrvagoes.

Para ter significancia de pelo menos ST com L1 (e 15-4), 10) Rho -

12¢=15-3) e 13(=15-2)graus de liberdade, cles tom que 11) Nt - Ndmero de  iteragocs.

ser respectivamente superiores a 2,201; 2,179 e 2,140,
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estimados segundo o metodo de minimos quadrados e
o de Cochrane - Orcutt 37 que objetiva diminuir a auto-corre-
lagﬁo dos residuos, com e sem o termo constante que se mostra
infimo e nao-significativo. A melhor equagao e a A.4 onde
95,7% da varianga dos precos e explicada pelas variagoes nos
custos de mao de obra e de materia prima. Seus coeficientes
se aproximam consideravelmente das respectivas participacgoes
na estrutua de custos diretos, sendo a soma de ambos ligeira
mente superior a 1. Este resultado podera estar indicando uma

- - - - -
variagao pro-ciclica do mark up.

Grupo B - Reune a equagao basica de custos diretos internos
agregada dos custos das materias primas importadas.
Curiosamente o sinal do coeficiente desta nova variavel & nega
tivo, a par de nao se mostrar significativo. Comparando-se
com a equagao A.l, sua congenere sem materias primas importa
das, nota-se haver correlacao entre estas matérias primas,
pois, ambhos os coeficientes e as estatisticas t de ambos se
alteram. Isto ocorre pois as materias primas nacionais inclu
em algumas das materias primas cuja maior parte e importada
mas que tambem e produzida domesticamente. O caso mais nota
vel @ o petrdoleo bruto cujo peso nas poderagaes mais recentes
alcanga 1/4 do total das materias primas. Se a tentativa de

separa-los econometricamente nao produz resultados satisfatd

rios, como o mostra a equagao B.l, necessariamente o efeito
dos choques externos estao sendo captados no coeficiente das
materias primas nacionais. Neste caso, para a industria de

transformagao como um todo, o custo de materia prima relevante
e o das materias primas produzidas internamente, considerando-

se entao, que as intermnacionais varie de maneira semelhante.

Grupos C e D - Rellne tres equagoes que adicionam e equagao ba

37 Doravante MINQ e CORC.,
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sica de custos diretos internos os efeitos da infla
¢ao internacional. Adiciona-se em C.1 o indice de pregos inter
nacionais dos manufaturados em geral, em D.1 os indices de pre
¢os dos produtos manufaturados importados e, em D.2 dos exporta
dos pelo Brasil. Para todos eles os coeficientes sao, mais uma
vez,surpreendentemente, negativos, embora nao significativos, o
que de certa forma fornece elementos que reforgam ainda mais as
hipoteses da pouca relevancia do setor externo na politica in

terna de pregos industriais.

Grupo E - Reune a equagao basica de custos diretos adicionada
da variavel de demanda. Embora com o sinal espera
do, seu coeficiente e nao significativo, indicando que em al

gum periodo a relagao teorica estabelecida pode nao se estar ob
servando, notadamente por se ter atravessado fases distintas do

ciclo economico.

'3.2.3 Dinamica de Curto Prazo - 29 trimestre de 1969/ 49 tri
“mestre de 1976.
4 . .
As equagOes estimadas para a séerie trimestral estao
disponiveis na Tabela 2. Tres grupos de equacoes $ao divulga
das, visto que os indices de pregos internacionais de produtos
manufaturados em geral nao estao disponiveis em series trimes
trais, e os testes com os indices de manufaturados comercializa
dos pelo Brasil forneceram resultados semelhantes aos anterior—

mente descritos para a serie anual.

Grupo A - RelUne as estimativas da equagao basica de custos di

retos, atraves de MINQ e CORC, com e sem o termo
constante, que Se mostra nao significativo. A melhor equacao e
a A.4 onde 76,57 da varianga dos pregos e explicada pelas vari
acoes dos custos diretos internos, um bom resultado para series

trimestrais. Da mesma maneira que nas equagoes de longo prazo
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TARELA 2
IKUOSTRIA DE TRANSFORHMACRO TOTAL
EQUAGBES DE PRECO DE CURTO PRAZO E SH“@R!O DE LSTATISTICA: DADOS TRIMESTRAIS- 29, 19¢9 / 4¢, 1976
A. EQUACOES DE PREGO o
:QUACOES TERMO Cus10o bO CUSTO DAS H,\ CUSTO DAS MA NTIVEL DE 2
DE FPREGO CONSTAN.E | TRAGALHO TERLIAS PRIMAS TERTA] PRIMAS DEMANDA R DW SER 1N RHO NI
- NACIONAILS IMPORTADAS » .
(<) wal ), (rd), (rm) _, @,
A.1 MINQ + 0,008 + 0,177 + 0,671 : 0,783 1,7869} 0,0115 29 _ —
(1,5106) (1,6525) (7.2818)
A.2 CORC + 0,010 + 0,173 + 0,648 0,769 1,9360| 0,0115 28 0,1019 2
(1,5720) (1,5134) (6,7408)
A.3 MINQ —_ + 0,253 + 0,732 0,782 1,7592) 0,0117 29 —_ —
(2,6024) (8,6166) '
A.4 CORC —_ 0,268 0,717 0,765| 1,9354| 0,0118 28 0,1205; 2
) (2,6448) (8,1779)
B.1 MINQ + 0.008"‘ + 0,243 + 0,560 + 0,045 0,301 1,7191} 0,011 29 —_ . - —
(1,4804) (2,1445) (4,8375) (1,514}
B.2 CORC + 6,009 + 0,229 ; + 0,545 + 0,046 0,790} 1,94851 0,0112 28 0,1275]
(1,5292) (1,9303) (4,7925) (1,5672) -
8.3 MINQ — + 0,318 + 0,614 + 0,047 0,800} 1,6729| 0,0114 29 — _—
(3,0664) (5,4482) (1,5450)
B.4 CORC — + 0,323 + 0,606 + 0,049 0,787} 1,9536 0,0115 28 0,154
(3,1116) (5,614) (1,6175)
C.1 MINQ -0,007 + 0,246 + 0,600 + 0,0003 0,806! 1,8571| 0,011 29 —_ —_
(-0,6516) (2,2181) (6,1168) (1,7175) :
€C.2 CORC -0,005 + 0,238 + 0,597 + 00,0003 | 0,790! 1,9584%: 0,0112 | 28 0,0633t 1
. (~-0,4704) (2,0416) (5,9745) (1,5599) ' i i i
C.3 MINQ — + 0,208 + 0,610 + 0,0002 | 0,804 1,8190‘ c,0108 29 — —_
(2,2374) (6,3656) €2,2563) |
c.4 CORC |. v — + 0,208 + 0,600 + 0,0002 0,789} 1,9519; 0,0111 28 0,0SBSg 1
(2,1&93)l (6,1211) 2,2333) ] i
_ B. SDMIRIO DE ESTATISTICAS
~ ' :
VARIAVEIS| | I, |
ESTATISTICAS A (wd/,), (), ! (e2) (@),
Maior Valor I 0,119 | 0,084 0,129 | 0,367 i 16
Menor Valor 0,019 | 0,019 0,027 v =-0,112 1 27
Media 0,054 [ 0,049 0,056 0,073 i 49,14
Desvio~Padrao B 0,024 | 0,024 0,028 0,091 i 12,19
Coeficiente de Variagao i 0,436 ¢ 0,484 0,493 { 1,252 Q 0,248
I
' ; !
FONTES E VARIAVEIS: Os dados originais e uma cozpleta referéncia de fontes est3o disponiveis no Apéndice, Tabela 2.
p - Indice de prego da indistria de transforzagaoc, columa 53 dos Indices Economicos Nacionalis, Fundagao Getilio
Vargas.
vy - Salario ninimo ajustado
v = Indice médioc da produtividade da 1nduscr1a de transfornaqao. Instituto Stasllelkb de Ceografia e Estatistica
L Indice total de pregos de produtos nio alizenticios, coluna 33 dos Indices Lconoa1cos Nacionais, FGV.
r. = Indice de pregos das matérias-primas importadas, coluna 170 e 171 dos Indices Economicos Yacionais, FGV.
d - Demanda interna foi mais elevada neste trigestre do que no aanterior; Sondagem Conjuntural, FGV.
KOTAS: 1) Conceito dos grupos das equagoes de prego:

CRUPO A: equagao bisica de custos diretos
CRUPO B: equagao basica mais matérias-prinas izportadas
CRUPO C: equagao bisica mais nivel de demanda

2) MINQ: Método dos minizos gquadrados

3) CORC: Técnica lterativa de Cochrane-Orcutt

4) O ponto indica taxa de variagao trimcstral

$) O0s valores entre parenteses indicaz o valor da estatistica t. Para niveis de significancia de pelo meuos
2, com 24, 25, 26 e 27 graus de liberdade o coeficiente tem que ser respectivamente superior a 2,064
2,060; 2.056 e 2 052.

6) lz - Coeficiente de carrclaqso
7) DW ~ Estatistica Durbin-Watson
8) SER- Erro-padrao da fepfessao
9) ¥ - Nimcro dec obscrvagoes
10) Ruo-

11) N1 ~ Nomero de Ilerugacl
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. . ~ 38 - . .
os coeficientes de custo da mao de ohbhra e de materias primas se
aproximam dos seus pesos na estrutura de custos diretos, e somam

- - - » -~ - - .
aproximadamente 1, indicando uma variagao pro-ciclica do mark-up.

Grupo B - Reine quatro equagoes adicionando os custos das ma
terias primas importadas. Os resultados, embora de
acordo com o esperado, coeficientes baixos e com sinal positivo,
sao insatisfatorios pois os coeficientes sao nao significativos.
Observe-se que a intrcdugao dessa variavel pouco agrega em termos

de poder explicativo da equagao.

Grupo C - Retne as quatro equagBes estimadas agregando a equa
cao basica de custos diretos internos o nivel de de
manda. A melhor equacao & a C.4. Nela, 78,9% da varianga e ex

plicada e os coeficientes sao todos significativos. Comparan

38
Note-se que por nao existir para o periodo o salario mele. na ‘

produgao e por ter apresentado maus resultados as equagoes es
timadas a partir do salario medio total, pesquisa mensal do -
IBGE, optou-se por usar-se O salario minimo ajustado. Este pro
cedlmento eJustlflcado devido a relevancia das variagoes do sa
lario minimo para o salario na producao na industria, conforme
pode ser visto em C.M. Considera, "Estrutura e Evolugao de Lu
cros e Salarios na Industria de Transformacao", Pesquisa e Pla
nejamento Econamico, vol. 10, n® 1, (Abril 1980) pp. 71-122. O
salario minimo foi ajustado tomando se a variacoes medias men
sais entre os valores oficiais, encontrando-se entao os sala
rios minimos reajustados para cada mes, e dal as me dlas trlmes
tais. Este procedimento justifica-se, pois, a cada mes o go
verno dlvulga o indice de reaJuste salarial que devera vigir
para os dissidios daquele mes, reajustando 3351m o salario mi
nimo das industria que realizam dissidios no mes. Assim sendo,
todas as industrias que tem dissidio nos meses que se seguem
ao da elevagao do salario minimo oficial terao o seu minimo su
perior ao oficial. A suposicao que aqu1 se faz e que esses re
ajustes mensais sao constantes e iguais ao reaJusre medio men
sal entre as variagoes anuais. O procedimento mais correto
seria tomar més a mes os valores oficiais de dissidio. Dai,
se observar, comparando-se as equaqoes A.l e A. 3, haver corre
lagao entre o termo constante e as varlagoes do salarlo mlnlmo
ajustado que por forga da metodologia aqui descrita tambem sao
constantes, para cada tres trimcstres, imediatamente posterio-—
res ao trimestre de reajuste.
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do-se com a equagao A.4, fica claro que para os pregos acompanha
rem os custos na mesma proporgao a demanda devera cumprir impor
tante papel. 1Isto ocorre, notadamente, no que diz respeito a
transferencia dos custos de reposigcao das materias primas cujo
coeficiente se torna 20 pontos percentuais inferior a sua parti
cipagEo na estrutura de custos diretos. Nao sendo o custo pre
visto de reposigao das materias-primas um custo efetivo ate que
venha a ser realizada uma nova aquisicao de matérias primas, em
situagaes de demanda conjunturalmente fraca ele pode ser apenas
parcialmente transferido a pregos a fim de nao se perder fatias

de mercado. Diferentemente da equagao de longo-prazo, o periodo

em analise foi marcado apenas pela fase ascendente do ciclo.

4. Ciclo, Mark up e Distribuigao Funcional da Renda na Indus

tria Brasileira.

Identificado o processo de formagao de pregos na
secao anterior & possivel agora, utilizando-se das informagSes
12 obtidas a respeito das variaveis relevantes a serem considera
das, estudar-se a dinamica do mark up. Para isso, toma-se um
ano base para o qual se disponha de informagoes a respeito da es
trutura de custos diretos, dos custos totais e do mark up. Mu
"dando-se a base neste ano dos indices originais das variaveis de
custos, diretos de forma a igualar o custo da mao de obra e da
materia prima as suas respectivas participagoes nos custos dire
tos (no caso 20 e 80 em 1970),Ae mudando tambem a base dos pre
gos, considerando a razao do mark up do ano base sobre os custos
diretos (no caso 1,70 x 100 = 170 em 1970), obtem—-se series de
indices de pregos e custos possiveis de serem operadas entre sij;
calcula-se, entao, pelas definigoes usuais, o mark up, o valor

adicionado, e as parcelas da distribuigao funcional de renda. 39

32 Esta metodologia foi sugerida por P. Sylos-Labini, em "Prices

and Income Distribution..." op.cit.
op.c1tc
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Os problemas dessa metodologia sao os seguintes:
(1) deve-se evitar que o ano base ;e distancie muito dos anos ex-
tremos, pois transformagoes tecmnologicas que alterem muito os coe
ficientes técnicos de produgao, introduziriam vieses nao deseja

veis na analise: (2) o valor da parcela de lucros & obtido po

H

residuo apos tomar-se a participagao nas outras rendas para os
anos em que a informagao esta disponivel, e considerar sua evolu
gao para estes valores pela tendencia observada, fazendo com que

a Unica parcela de distribuigao funcional da renda confiavel seja

a parcela salarial. -
As proposigoes teoricas a respeito da dinamica do
mark up, estao estabelecidas na secao 3.2.1. Aquelas referentes

a dinamica da distribuigao funcional da renda, tem origem tambem
em Kalecki. 40 Para ele, dadas as caracteristicas dominantes
nos mercados de produtos e de meios de producao (monopolios, oli
gopolios, sindicatos), a participacao relativa dos lucros no va
lor adicionado na industria seria determinado por dois fatoreé (a
parte a composicao setorial do valor adicionado): (1) o grau de
monopolio, e (2) a relagao entre os pregos das materias primas e
0 custo unitario da mao-de-obra ou mais simplesmente entre o custo
total das matérias primas e o total de salarios. Uma elevagao no
grau de monopolio ou dos pregos das materias primas em relagao ao
custo unitario da mao-de-obra ocasionaria um aumento da parcela
de lucros. Durante o ciclo economico, os efeitos contrarios da
queles determinantes se compensariam e, portanto, a parcela de lu

cros nao sofreria flutuagoes marcantes advindas do ciclo.

Dentro desta formulagao, alem do aumento do poder
de mercado das firmas e do aumento da participagao relativa do ca
pital em relagao ao trabalho, outro fator que poderia aumentar a
parcela de lucros seria a redugao dos salarios reais, através por

exemplo de uma politica governamental de contengao salarial viabi

40 Michal, Kalecki, "Distribution of National Income" in Selected

Essays... op. cit., pp. 62-77.
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lizada por severas restrigoes sindicais. Mesmo uma elevacao dos
salarios reais, em situacoes de rapido crescimento do produto,

podera resultar em redugao na sua participagao no produto, desde
que as elevagOes de salarios reais sejam inferiores as elevacgoes
no produfo real per capita, ou seja, na produtividade. 1Isto es
taria indicando que as elevagoes na produtividade estariam bene
ficiando mais o capital do que o trabalho, atraves da elevacao

dos lucros superior a dos salarios.

Kalecki chama ainda atenggo que no curto prazo, 'a
parcela salarial tera uma flutuagao anti-c¢Iiclicadado o carater
de custo fixo de alguns salarios, principalmente os de trabalha
dores mais qualificados, cujos custos de recontratacao (treina -
mento na posigao) sao elevados. 41 Dessa forma o valor ’adicig
nada cai mais rapidamente que a massa de salarios na recessao,

enquanto que sobe mais rapidamente na recuperagao.

Note-se que estas formulagoes teoricas pressupoem

algumas condigoes, notadamente a existencia de sindicatos com
consideravel poder de barganha, aspecto duvidoso no Brasil do pe
riodo estudado. %2

4.1, Dinamica de Longo Prazo — 1960/1976

As informagoes relativas a serie anual estao dispo

niveis na Tabela 3 e nos Graficos 1 e 2. Observe-se que o mark up

41 . .
A teoria do mercado de trabalho interno desenvolve esta formu

1ag50 de forma bem completa. Veja-se, por exemplo, Peter B.
Doeringer e Michael J. Piore, Internal Labor Markets, and
Manpower Analysis (Lexington, Mass: D.C. Heath, 1971).

42 Mesmo recentemente (Maio de 1980) quando a atuagao sindical

esta menos restringida o sindicato mais poderoso do Pais foi
vitima da intervengao do Estado com a designagao de uma dire
toria por parte do Ministério do Trabalho.
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TABELA 3
INDOSTRIA DE TRANSFORMACAO TOTAL
 PRECOS, RAZAO DE MARK UP E DISTRIBUTGAO FUNCIONAL DA RENDA
DINAMICA DE LONGO PRAZO: 1960 - 1976
ANOG BASE = 1970
N i ' ¢
Prego do Custo do Prego das Razao de Valor Custos Parcela Parcela Parcela
Ano Produto Trabalho Materias-Pri| Mark up Adicionado| Indire de Ou- Salarial| de Lu-
mas Nacio- tos tras cro.
nais Rendas
P wiv " rd a Y Co ColY N/Y G/Y
1960 5,0 0,9 2,5 1,47 2,5 0,8 0,32 0,36 0,32
1961 7,1 1,3 3,5 1,48 3,6 1,1 0,31 ° 0,36 0,33
1962 10,3 1,4 5,5 1,49 4,8 1,6 0,33 0,29 c,38
1963 18,9 2,5 9,5 1,58 9,4 2,3 6,25 0,27 0,48
1964 34,5 4,5 18,3 1,51 16,2 3,3 0,20 0,28 0,52
1965 55,8 6,9 27,2 1,64 28,2 4,7 0,17 0,24 0;59
1966 '73,9 8,5 38,0 1,59 35,9 6,7 0,19 0,24 6,57
1967 92,8 11,6 46,5 1,60 46,3 9,5 a,21 0,25 0,54
1968 121,0 14,4 56,6 1,70 64,4 13,4 0,20 0,22 0,58
1969 145,5 17,4 66,6 1,73 78,9 18,9 0,24 0,22 0,54
1970 170,0 20,0 80,0 1,70 90,0 26,10 0,29 0,22 : C,49
1971 200,0 19,9 92,7 1,78 107,3 32,2 0,30 0,18 : C,52
1972 231,6 24,6 106,1 1,77 125,5 39,7 0,32 0,20 j 0,48
1973 265,8 28,8 122,1 1,76 133,7 48,9 0,36 0,21 : 0,42
1974 343,7 35,2 165,6 1,71 178,1 60,3 0,33 0,20 i 0,47
1975 444,7 50,6 217,3 1,66 227,4 74,3 0,33 0,22 } 0,45
1976 607,2 70,2 292,0 1,68 315,2 91,4 0,29 0,22 | .0,49
FONTES E VARIAVEIS: 1. Para p, w/v, e rd, veja Tabela 1: Eles foram, respectivamente, igualados a 170,20 e 30 no
ano de 1970. As participagoes dos custos diretos e a taxa de lucro brutos sobre os custos
diretos foram obtidas do Censo Industrial de 1970 e da Matriz de Insumos Produto de 1870.
A metodologia esta descrita no texto.
2, Razao de Mark up . : a = -
' (w/v) + (xd) ,
3. Valor adicionadoe: Y = p - rd
4., Os custos indiretos foram calculados com base na participaggo das outras rendas nco valor
adicionado, a qual de acordo com o Censo Industrial & 0,32 para 1960; 0,29 para 1¢70, ten

NOTA:

5.

6.

do sido mantido constante para 1976.

Parcela Salarial (W/Y) = (wd/v)/Y

Parcela de Lucro (G/Y) = 1- (W/Y + CO/Y)

Para aspectos metodoldgicos ver segZo
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cresceu quase continuamente de 1960 ate 1971 de 0,47 para 0,78, so
frendo uma decrescimo desde entao ate 1976 para 0,68, .:  ficando
aparente que um novo e mais elevado patamar estabeleceu-se. 43
Segundo a interpretacao proposta este fenomeno se explicaria pela
elevagao do grau de monopolio na indlUstria em razao de dois fato
res: (1) a elevagao da concentragao industrial no periodo, que me
dida pela razao de concentracao de Gini teria se elevado de 0,749
em 1960 para 0,784 em 1970, sofrendo uma ligeira redugao em 1974
para 0,762; 44 (2) o controle das organizacoes sindicais apos 1964,
permitindo as empresas elevar suas rentabilidades sem risco de se
verem ameacgadas pelos trabalhadores em demanda por remuneragoes

. - . 45
mais de acordo com os resultados economicos da empresa.

‘ A comparagao de sua evolugao com a evolucao da taxa
de utilizagao da capacidade instalada, revela que no periodo 1960-
65 a evolugao de ambos foi contraria enquanto que no periodo poste
rior ate 1976 eles caminharam aparentemente juntos. As razoes pa
ra isso foi, alem das ja mencionadas, o fato de que o periodo
1960-1965 marca o interregno da mudanga entre o fim de um madelo
de acumulagao e o inicio de outro, observando-se as menores taxas
de crescimento medio anual do produto industrial nos tGltimos vinte
anos, com a ocorrencia inclusive de taxa de crescimento negativa
da renda per capita. Certamente a maior incidencia de desapareci

mento de pequenas empresas ocorreu nesse periodo, com a consequen

43 E imperativo que se chame atengao que os valores do Censo Indus
trial de 1959 e 1970 nao confirmam esta tendencia. Segundo
eles, os valores para o mark up em 1959 e 1970 seriam respecti
vamente 0,75 e 0,70. Para os anos de 1970 e 1974, considerando
a amostra da Pesquisa Industrial, os valores seriam, respectiva
mente, 0,70 e 0,60.

44 cf. éngélica R. Gonagves, Indices de Desigualdade e de Concen-

tragao..., op. cit. e Regis Bonelli, "Concentragao Industrial
no Brasil: indicadores da evolugao recente', Pesquisa e Planeja
mento Economico, Vol. 10, n? 3 (Dezembro, 1980), pp. 851-884.

43 Cf. M. Kalecki,"Class Struggle and Distribution of National

Income", in Selected Essays..., op.cit., pp. 62-77.
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te elevagcao do grau de monopolio. 46

A evolucgao no periodo posterior esta de acordo com
as hipoteses teoricas, a respeito de economias onde se observam
elevadas taxas de crescimento ao lado de taxas de inflagao consi
deraveis. Entretanto, aquela trajetoria se reverte a partir de
1974-47 quandc o processo de desaceleragao da economia se inicia,
provavelmente, refletindo a elevagZO acentuada dos ﬁregos de al
gumas materias primas, notadamente o petroleo e da manutencgao do
valor real dos salarios, fruto da disposigcao do novo governo que
tomou posse em 1974 de promover uma distensao politica gradual,
disposigao esta incompativel com o arrocho salarial ate entao im

posto.

Tais aspectos sao claramente refletidos no compor

tamento da distribuicao funcional da renda. A parcela salarial

que vinha decrescendo continuamente ate 1971 torna a crescer e

cq s ‘ " 48 -
se estabiliza em torno do patamar de 0,22. As outras parce-
46

Na ausencia de outras informagoes deve-se mencionar que OS 1n
dices de concentracao de Gini para 1966 e 1969 sao reapectlva
mente 0,797 e 0,794, Embora nao perfeitamente comparaveis

com os resultados anterlores, esses valores indicam que todo
o aumento da concentragao observado entre 1960 e 1970 ja esta

va pronto em 1966. Os dados sao de R. Bonelli, "Concentragao
"

Industrial no Brasil..." op. cit.

47 . ~ . - -
Embora o ponto de inflexao se localize em 1971, e necessario
que se esclareca que o mark up em 1971 esteja partlcularmente
exagerado por se estlmar o salario medio na produgao, daquele
ano, atraves do minimo reduzindo assim, abruptamente, 0S custos
diretos.

48

Note-se que embora os dados dos Censos Industriais e da Pes
quisa Industr1a1 confirmem esta tendéncia, as variagoes aqui
observadas sao, consideravelmente mais elevadas visto terem
seus valores 'sido = resdpectivamente - para’:- 1959, 1970
e 1974, 0,18, 0,17 e 0,14. Chama-se atengao que h1poteses al
ternativas, e inclusive opostas as mencionadas, sao pOSSlVElS
para explicar a tendencia observada. Os interessados deverao
consultar Roberto B.M. Macedo, Distribuigao Funcional na In-
distria de Transformacao: Aspectos da Parcela Salarial: IPEA/
INPES, Estudos para o Planejamento, n?® 23, 1980), trabalho
inico nesta area.
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las da renda nacional, sao um mero exercicio do que poderia ter
ocorrido, visto as restrigoes meto&ongicas impostas para seus

calculos. 49

4.2. Dinamica de Curto-Prazo - 29 trimestre de 1969 / 49 tri-

mestre de 1974.

e As informagoes relativas a serie trimestral estao

. - . - 3
disponiveis na Tabela 4 e nos Graficos-3, 4 e 5. Observa-se que

de maneira geral, as oscilagaes observadas para os valores anuais

sao confirmados para os dados trimestrais, embora, tomando-se as

médias dos trimestres verifique-se que os anos de mark up mais
elevados sao 72 e 73, em razao das estimativas que se precisou
fazer para salarios médios na produgao (estimados pelo minimo,

por aqueles nao estarem disponiveis) o que exagerou o mark up pa

ra o valor anual de 1971.

A comparagao da evolugao do mark up no curto prazo

com a demanda no trimestre passado confirma em certa extensao a

analise anterior. >0 A separacao em fases distintas de demanda

qualifica melhor esta informagao. Assim & que em fases bem de
, .

finidas da demanda quer ascendente ou descendente, como as obser

vadas entre o segundo trimestre de 1971 e o trimestre de 1975
~ ' so - . 5

a evolugao destas duas variaveis se da no mesmo sentido. Por

outro lado, em periodos de incerteza, quando a demanda esta se

recuperando, embora sem uma trajetdria definida, suas trajetori

as sao opostas.

49 A tendéncia da parcela de lucros e confirmada pelos dados dos
Censos e da Pesquisa Industrial que sao respectivamente para
1959, 1970 e 1974 0,50, 0,54 e 0,55.

30 0 coeficiente de correlagao entre as duas variaveis embora
baixo, 0,34 e significativo a 67.

>l o coeficiente de correlagao € 0,61, significante a 27%.

52 |

0 coeficiente de correlagao e =-0,54, significante a 57.
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TARELA 4

ENbUSTRIA DE TRANSFORMACAO TOTAL

PRECOS, TAXA DE LUCROS BRUTOS E DISTRIBUIQKO FUNCTONAL DFE KENDA: DINAMICA DE.CURTO-PRAZO

29 TRIMESTRE DE 1969 - 49 TRIMESTRE DE 1976
. _ !
Prego Custo Prege da Razao de Valor Custos Parcela Parcela i Parcela
. , do do Materia- Mark up Adicionado Indiretos de Salarial de
Ano Trimestre| produto Trabalho Prima Na Outras i Lucro
cional Rendas |
|
®, (valy), | (rd), (@) (0, ), (Coldy | I (Gl
I3
1969 29Q 139,92 17,16 64,00 1,72 75,92 21,59 0,284"° 0,226 ' 0,490
30 148,31 17,74 69,12 1,71 79,19 22,73 0,287 | 0,224 3,489
49 151,11 18,33 70,40 1,70 80,71 23,93 0,296 | 0,227 C,477
. 3
1970 1¢ 158,11 18,95 74,24 1,70 83,87 25,79 0,300 ; 0,226 0,474
29 166,50 19,63 78,08 1,70 88,42 26,53 6,300 | 0,222 0,478
39 174,90 20,35 83,29 1,69 91,70 27,95 0,305 0,222 0,473
59 180,49 21,07 86,40 1,68 94,09 29,45 0,312 0,224 0,463
1971 19 186,09 21,83 88,96 1,68 97,13 31,03 0,319 5,225 0,456
29 197,28 22,56 91,52 1,73 105,76 32,69 ,0,309 0,213 0,478
39 205,68 23,29 . 95,36 1,73 110,32 34,44 0,312 0,211 C,477
49 212,67 24,07 97,92 1,74 114,75 36,29 0,316 0,210 0,474
1972 1o 221,07 24,85 101,12 1,76 119,87 . 38,24 0,319 0,207 0,474
29 228,07 25,63 104,96 1,75 123,11 40,28 0,327 0,208 0,465
390 236,46 26,30 108,80 1,75 127,686 42,44 0,332 0,206 0,462
49 244,86 37,01 112,00 1,76 132,86 44,72 0,336 0,203 2,462
1973 19 253,25 27,72 115,20 1,78 138,05 47,12 0,341 : 0,201 0,458
29 261,65 28,41 119,04 1,77 142,61 49,64 0,348 | 0,199 9,453
39 271,44 29,36 124,80 1,76 146,64 52,30 0,357 | 0,200 0,443
49 285,43 30,42 138,48 1,75 152,95 55,10 0,360 0,199 0,441
1974 1¢ 306,41 31,52 144,00 1,75 162,41 58,06 0,357 0,194 0,449
. 29 342,80 32,56 - 162,56 1,76 . 180,24 61,17 0,339 c,181 0,480
39 362,39 35,15 171,52 1,75 190,87 64,45 0,338 0,184 0,478
49 380,58 37,86 188,16 1,68 192,42 67,96 0,353 6,197 6,450
1975 19 404,36 40,78 200,32 1,68 204,04 71,54 0,351 I 0,200 0,449
29 429,55 43,97 212,48 1,68 217,07 75,38 0,347 ! 0,203 G,450
39 454,73 47,58 222,72 1,68 232,01 79,42 0,342 36,205 0,453
49 . 486,91 51,53 239,36 1,67 247,55 83,68 0,338 0,208 .. 0,454
1976 19 528,89 55,77 254,72 1,70 274,17 88,16 0,322 0,203 | 0,475
29 575,06 60,37 278,40 1,70 296,66 92,89 0,313 0,204 0,483
k14 636,63 . 65,35 311,04 1,69 325,59 97,68 0,300 0,201 0,499
49 684,20 70,76 330,24 i 1,71 i 353,96 162,83 0,291 : 0,200 2,309
' | ! i
FONTES E VARIAVEIS: 1) Para p, wd/v, e rd, ver_tabela 2. Eles foram, Tespectivamente igualados a 170, 20 e éO a0 ano
de 1970. As participagoes dos custos diretos e a taxa de lucro bruto sobre custos diretos, fo
ram obtidas no Censo Industrial de 1970 e da Matriz de Insumo-Produto de 1970.
2) Razao de. Mark up : o = P
(wd/v) + (rd)
3) Valor adiciondo: Y = P =(rd)
4) Os custos indiretos foram calculados com base na participacao de outras rendas no valor adicig
nado em 1970, a qual, de acordo com o Censo Industrial e 0,29 para 1970.
5) Parcela Salarial: w/Y = (wd/v)/Y
] 6) Parcela de Lucros: G/Y = 1- (w/Y + CO/Y)
NOTA: Para aspectos metodologicos ver seggo



L X

® :
!

Grdtico 3

INDUSTRIA DE TRANSFORMACAQ TOTAL
"RAZIO DE MARK UP: DINAMICA DE CURTO PRAZO

| 22 trimestre de 1969 - 42 trimestre de 1976

1,780 -]
.
o
i
1,730 -
>
"\ )
60 o I
: V_I_T1|IIIXI‘II‘III[TII[III|IIFTT‘II
T 22 1 12 e 1 e
—=="" 1969 1970 1971 1972 1973 197 1975 1976 -
| conte: Tobela 4.
| |
oo egne e e < s - Aot pm o W e e 2 = g 1 2y € g L S ..
e e dmd e TP AT

L e R L A Y
R P ] IR SUUDRDRPURIRIE GRS SRR I L LEERCE LB ALl ST T TR



i L)

k

Grdtico 4

INDUSTRIA DE TRANSFORMACAC TOTAL
NIVEL DA DEMANDA, DINAMICA DE CURTO PRAZO
22 frimestre de 1969 - 4* trimestre de 1976

e v - - o re - e e g o+ i - —_——
76,00 -
.
¢ ﬁ /
51,00 —
/
27,00
i’\’WIF‘Ill]rlixiII]IYTIIII]IAT[III

"""" 22 12 1 1 e e e

: ] 1969 1970 1971 1972 1973 1974 1975 1976
i Fontes e Varidveis . Apendice, Tobelo 2. Percentagem ponderada dus firmas que considerovam
i o afvel da demanda mais oita no trimestre de referéncias comporado Com o anterior.
i
!
'

- - mee ey - n o mene

— e — s e+ W et S« " -

58.



-
et 2 i i

i B e A SRR PO TP I &§MW»!\"».«&~;}
59.

e rpo.
L.‘.- T T TerT T
o A AR ek LR A S D e A it SRR

Gréftico 5
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Os dados da distribuigao funcional da renda confirmam
as observacoes feitas para os valores anuais, embora o ano critico
para a parcela salarial seja 1974. Faz-se necessario chamar aten
¢ao que as tendencias contra -~ciclicas. previstas teoricamente nao se
confirmam, certamente, devido as razoes institucionais referidas.
0 controle sindical permitiu o arrocho salarial ate 1974 fazendo a
parcela salarial no curto prazc evoluir anticiclicamente durante o
periodo de aceleragao e auge do ciclo economico de longo prazo e,

no entanto, variar pro-ciclicamente no perido de desaceleragao.

>3 Note-se que o coeficiente de correlagao entre nivel de demanda

e parcela salarial & -0,28; embora com sinal negativo ele nao @&
significativo mesmo a 10%. Separando-se o periodo entre acele
ragao e auge ( 29 trimestre de 1969 ao 392 de 1973), e desacele
ragao (do 49 trimestre de 1973 ao 49 de 1976), verifica-se que
os coeficientes de correlagao sao respectivamente, -0,67 e 0,35,
o primeiro significativo a 1% e o segundo nao significativo. Ba
seado em metodologia distinta, Roberto Macedo, op. cit. obtem
resultados conflitantes com estes.,
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